ВВЕДЕНИЕ

ПРЕДМЕТ, ОБЪЕКТ, СОДЕРЖАНИЕ И ЗАДАЧИ КУРСА ЭКОНОМИКИ ПРОМЫШЛЕННОГО ПРОИЗВОДСТВА И ЕЕ МЕСТО В ЦИКЛЕ ЭКОНОМИЧЕСКИХ ДИСЦИПЛИН
Экономика переводится с греческого языка как искусство веде​ния домашнего хозяйства. Очевидно, в современных условиях круп​номасштабного производства, функционирования сложного народ​нохозяйственного комплекса, состоящего из многочисленных пред​приятий различных отраслей и многоотраслевых формирований, экономику можно определить как науку о рациональном ве​дении народного хозяйства.
Общеизвестно, что экономика—реальный базис, основа жизни общества. Все остальное—лишь надстройка с точки зрения усло​вий жизни. Экономика определяет уровень и динамику всех основ​ных показателей жизни общества в любом ракурсе.

Этим, также очевидно, определяется сегодня и на перспективу тяга к экономической науке, различным экономическим специаль​ностям, а также переориентация всего дееспособного и активного слоя общества в сферу экономической 
жизни — будь то финансо​во-банковская система, коммерция, внешнеэкономическая деятель​ность, будьте, сфера 
производства или управления. Причем, чем выше иерархия управления, тем больше в ней экономической деятельности.

Таким образом, экономику надо знать всем, кто так или иначе связан с этими сферами человеческой деятельности. А будущим специалистам в области экономики — знать глубоко профессио​нально, полностью аккумулируя достижения экономической теории и практики. Для достижения этого есть лишь один реальный спо​соб—основательное изучение предмета экономики с рациональ​ным приложением приобретенных знаний в последующем к объек​ту практики. Тут вполне уместно изречение Платона о том, что самое большое зло не невежество, а плохо усвоенные знания.

Плохо усвоенные знания порождают иллюзию всевозможности, что матрос может управлять Государственным банком, учитель - агропромышленным комплексом, а полевой командир или политик средней руки — всей экономикой страны. Упрощенческий подход, порождаемый плохо усвоенными знаниями, лежит в основе всех бед последнего столетия российского общества и российской эконо​мики в частности.

Курс экономики промышленного производства является од​ним из основополагающих, формирующих будущих экономистов.

Курс в основном теоретический, дающий фундаментальные знания по конкретной экономике — экономике промышленности. Вместе с тем, курс обеспечивает необходимые практические навы​ки по решению основных, узловых проблем отраслевой экономики — умение вскрыть резервы развития отрасли в целом, использовать в этих целях отраслевые и межотраслевые факторы, провести рас​четы экономической эффективности в различных аспектах и др. От​раслевая экономика вооружает понятийным и категорийным аппа​ратом по этой отрасли знаний, соответствующей терминологией, учит корреспонденции основных технико-экономических показате​лей, их формализации с помощью экономико-математического аппарата.

Экономика отрасли также дает необходимый запас информа​ционного материала в целом по промышленности, группам от​раслей и конкретной отрасли на уровне современных парамет​ров по основным экономическим показателям в статике и дина​мике. Причем изучение экономики акцентируется на промышлен​ность в целом и особенно на те разделы, которые в последующем выпадают из цикла конкретно экономических дисциплин (характе​ристика отрасли, выявление ее специфики, тенденции развития, ресурсы и эффективность их использования, факторы развития отрасли и повышения ее эффективности — концентрация, специа​лизация, кооперирование, комбинирование производства, межот​раслевая интеграция, размещение, экономические проблемы науч​но-технического прогресса).

Экономика отрасли как бы дает экономическую анатомию в от​раслевом ракурсе.

Курс построен с учетом перевода отраслей народного хозяй​ства на интенсивные рельсы развития в условиях рыночного хозяй​ственного механизма с насыщением отраслевым материалом.

Все это делает необходимым глубокое и осмысленное изучение курса экономики отрасли с привлечением фундаментальных, став​ших классическими, трудов отечественных экономистов по отдель​ным разделам, новых и новейших публикаций по разным аспектам содержания курса, материалов периодической печати и, разумеет​ся, — правительственных и нормативных отраслевых документов.

Экономика функционирует по своим законам. Экономические за​коны так же объективны, неумолимы и точны, как и законы матема​тики, физики, химии, биохимии и др. Эти экономические законы определяют характер функционирования национальной экономики, народнохозяйственного комплекса и его отдельных звеньев-отрас​лей или групп взаимосвязанных отраслей.

Таким образом, законы функционирования национальной эко​номики, народного хозяйства в целом, крупных его отраслей — про​мышленности, сельского хозяйства, строительства, транспорта, связи, а также их более специализированных отраслей и подотрас​лей—машиностроения, пищевой, легкой промышленности, расте​ниеводства, животноводства — одни и те же. Однако специфика каждой отрасли, проявляющаяся в особенностях перерабатывае​мого (добываемого) сырья, полученного готового продукта и исполь​зуемой материально-технической базы, техники, технологии, пер​сонала делает проявление общих экономических законов своеоб​разным. Именно это своеобразие, через которое преломляются общие законы функционирования народнохозяйственного комплек​са, и формирует экономику отрасли как самостоятельную научную дисциплину.

Более того, отрасль как важнейшее звено народного хозяйства, как правило, замыкает производство определенной конечной однородной продукции и функционирует самостоятельно по своим за​кономерностям, присущим только данной конкретной отрасли.

Наличие этих закономерностей делает экономику отрасли са​мостоятельной экономической наукой, изучающей и вскрываю​щей эти закономерности, характер их проявления в специфичес​ких условиях функционирования и развития отрасли.

Экономика отрасли, таким образом, самостоятельная эконо​мическая наука, изучающая конкретную отрасль и в то же время являющаяся частью общеэкономической науки. Из этого следуют два важных вывода.

1. Экономика отрасли, как часть общеэкономической науки, использует в полной мере все экономические категории. Понятия производительности труда, фондоотдачи, прибыли, себестоимо​сти продукции и т.д. едины по своей сути в экономике, в том числе в экономике любой отрасли — промышленности, сельского хозяйства, строительства, транспорта, а также в более специали​зированных отраслях—пищевой, легкой, машиностроительной и т.д.

2. С другой стороны, в силу специфики конкретной отрасли факторы, резервы, пути повышения производительности труда, прибыли, рентабельности производства и т.д. будут различными. Значения показателей этих экономических категорий как по уров​ню, так и в динамике также будут разными. Они определяются спецификой конкретной отрасли. Это обстоятельство обусловли​вает необходимость изучения экономики каждой отрасли или ком​плекса однородных или взаимосвязанных отраслей.

Отрасль является важнейшим звеном народнохозяйственного комплекса и национальной экономики в рамках данного государ​ства. Попытки ликвидировать, разорвать отрасли по отдельным регионам страны или крупным межотраслевым хозяйственным фор​мированиям типа конгломератов кроме вреда ничего не принесли национальной экономике. Игнорирование отрасли — это прежде всего отрицание единой технической политики на однородных пред​приятиях, разрыв сложившихся связей между ними и других конкретных факторов, существенно влияющих на развитие однотипных предприятий, совокупность которых при известной общности пред​ставляет отрасль.

Условия функционирования каждой отрасли своеобразны и конкретны. Как нигде философское кредо «истина конкретна» вер​но по отношению к отрасли. Поэтому отрасль нужно изучать са​мостоятельно в конкретных условиях его функционирования.

Предметом изучения экономики отрасли являются экономи​ческие аспекты функционирования отрасли. Это прежде всего за​кономерности развития производительных сил и производствен​ных отношений в специфических условиях данной отрасли.

Объектом изучения экономики отрасли является сама отрасль в совокупности как единый организм, как важнейшее звено на​роднохозяйственного комплекса, национальной экономики.

Цель изучения экономики отрасли — повышение эффективно​сти функционирования отрасли на основе вскрытия резервов и факторов ресурсного и организационного характера и разработ​ка мер и путей их реализации.

Цель, предмет и объект курса определяют задачи и содержа​ние экономики отрасли как научной дисциплины.

Задачи курса экономики отрасли сжато можно свести к сле​дующим.

1. Прочное овладение категорийным и понятийным аппара​том цикла конкретно-экономических наук и дисциплин.

2. Овладение экономической логикой взаимосвязи этих слож​ных экономических категорий и понятий и конкретно корреспон​денции экономических показателей с учетом технико-технологи​ческих параметров отрасли.

3. Получение известного объема информации об экономике данной отрасли по совокупности значений технико-экономичес​ких показателей, таких, например, как объем производства, про​даж, величина прибыли, уровень производительности труда, се​бестоимости производства, фондоотдачи, оборачиваемости оборот​ных средств и т.д. и активное использование его при дальнейшем обучении и профессиональной деятельности.

4. Изучение специфики отрасли, существенно определяющей характер и условия функционирования отрасли, уровень и динами​ку показателей ее экономической эффективности.

Всем этим должен овладеть студент при изучении курса эконо​мики отрасли - экономики промышленного производства.

Цель и задачи курса соответственно формируют содержание эко​номики отрасли, в данном случае экономики промышленного про​изводства

       Курс построен в следующей логической последовательности:

формирование и характеристика отрасли (понятие отрасли и от​раслевой структуры, структурная политика, характеристика отрас​ли и ее место в народнохозяйственном комплексе, основные этапы и экономические предпосылки дальнейшего развития отрасли, ее роль, значение и место в народнохозяйственном комплексе и наци​ональной экономике); ресурсы отрасли (основные фонды, оборот​ные фонды, персонал и др.); результат использования ресурсов (се​бестоимость продукции, издержки производства, объем производ​ства и продаж); эффективность производства в отрасли (прибыль, рентабельность производства); факторы повышения эффективнос​ти и функционирования отрасли (формы организации обществен​ного производства—концентрация, специализация, кооперирова​ние и комбинирование производства, размещение предприятий отрасли, научно-технический прогресс). Все это определяет и со​держание курса.

Конкретный объект курса — промышленное производство.

Методология изучения курса— системный, диалектический под​ход, суть которого неидеологизированно состоит в восприятии и рассмотрении сложных экономических процессов во взаимосвязи, взаимообусловленности, в динамике, ориентации во времени, про​странстве и учете специфики конкретной отрасли.

Промышленность, как известно, изучается и многими техничес​кими дисциплинами. Экономика отрасли опирается на эти техни​ческие дисциплины, дает их техническим решениям экономичес​кую оценку и сама использует технико-технологические параметры.

Экономика промышленного производства тесно связана со всеми общеэкономическими и конкретно-экономическими дисципли​нами. Общеэкономическую теорию она использует как теоретичес​кий фундамент по многим составляющим курса, а сама по отноше​нию к другим конкретно-экономическим дисциплинам выступает как теоретическая база и в то же время самостоятельно выполняет фун​кции изучения экономических аспектов этой отрасли — важнейше​го самостоятельного звена народнохозяйственного комплекса, на​циональной экономики.

Экономика отрасли, в частности, является в полной мере теоре​тической и методологической основой для курса экономики пред​приятий.

Предприятия в новых условиях как самостоятельные субъекты рынка, как хозяйствующие субъекты объективно нуждаются в опре​деленном регулировании постоянно возникающих взаимосвязей вне зависимости от наличия или отсутствия органов государственного и регионального управления ими. И отрасль как совокупность одно​родных предприятий объективно играет эту роль. Вместе с тем наличие курса экономики предприятия вполне правомерно, имея в виду, что основным хозяйствующим субъектом и первичным зве​ном производства, где формируется товар и его стоимость, явля​ется именно предприятие.

Однако экономика предприятия имеет свой предмет, объект, цель и задачи, а соответственно и содержание, очерченное харак​тером функционирования предприятия на микроуровне.

При изучении курса широко используются материалы развития народного хозяйства, крупных его отраслей, комплексов взаимосвя​занных отраслей, но акцентирует внимание на свой объект—про​мышленное производство.

РАЗДЕЛ I. ОТРАСЛЬ В СИСТЕМЕ НАРОДНОГО ХОЗЯЙСТВА

Глава 1. ОТРАСЛЬ И ОТРАСЛЕВАЯ СТРУКТУРА
§ 1. Понятие отрасли и закономерности ее формирова​ния и функционирования.
§ 2. Характеристика отрасли. Место отрасли в системе национальной экономики.
§ 3. Отраслевая структура и основные направления ее совершенствования. Структурная политика на современном этапе и в перспективе.
§ 1. ПОНЯТИЕ ОТРАСЛИ И ЗАКОНОМЕРНОСТИ ЕЕ ФОРМИРОВАНИЯ И ФУНКЦИОНИРОВАНИЯ

Одним из экономических законов развития общественного про​изводства является закон разделения и обобществления труда.

Закон разделения и обобществления труда систематически порождает новые отрасли и интегрирует их в меру экономичес​кой целесообразности. Именно экономическая целесообразность определяет уровень и темпы разделения и обобществления тру​да. Мерилом экономической целесообразности в самом общем виде выступают возможности ускорения темпов роста производ​ства, удешевление товаров и услуг, повышение их качества. Все это не что иное как наибольшее удовлетворение потребности общества с наименьшими затратами при известных ограничени​ях ресурсов на данный период времени.

Конкретными факторами, движущими силами постоянно осу​ществляющегося сложного процесса разделения и обобществле​ния труда, выражающегося в своем высшем проявлении появле​нием новых отраслей и интеграции их, являются научно-техни​ческий прогресс, формы организации общественного производ​ства, потребности национальной экономики, ее возможности и др.

Исследуя общественное производство за весь исторический период его развития, крупнейшие авторитеты экономической науки определили, что оно прошло три этапа, чему соответствуют три вида разделения труда.
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Рисунок 1. Разделение труда в общественном производстве

На первом — общем этапе разделения труда — сформирова​лись крупные отрасли народного хозяйства: промышленность, сель​ское хозяйство, строительство, транспорт, связь.

На втором — частном этапе разделения труда из крупных от​раслей народного хозяйства сформировались специализирован​ные отрасли промышленности, сельского хозяйства, строитель​ства, транспорта, связи. Уровень специализации этих отраслей совершенно различный и носит в известной мере условный отно​сительный характер, что обусловливает на практике необходимость их систематизации в отдельные группы, комплексы и т.д.

Так, машиностроение как отрасль промышленности насчиты​вает свыше 70 более или менее специализированных отраслей, сгруппированных по различным признакам и представляет само по себе целый промышленный комплекс — машиностроительный. Точно так же в группе пищевой промышленности насчитывается более 40 специализированных отраслей, которые вместе с соот​ветствующими отраслями сельского хозяйства формируют в основ​ном агропромышленный комплекс.

Третий — единичный этап, или скорее вид разделения труда — происходит на самом предприятии с потенциальной возможностью появления новых производств, которые в перспективе могут при известных условиях сформировать отрасль.

Возникнув, отрасль может функционировать автономно, само​стоятельно с наличием организационно-управленческих структур, в составе более сложных межотраслевых формирований с соответ​ствующими общими организационно-управленческими структура​ми и вне их. От этого сущность отрасли, как объективно существу​ющей специфической сферы материального производства, пред​ставленной совокупностью однородных первичных ячеек производ​ства—предприятий, субъектов рынка, хозяйствующих субъектов, не меняется. Меняются от этого только условия функционирования 
отрасли — благоприятные или неблагоприятные, привлекательные или нет, что, в конечном счете, определяют показатели эффектив​ности функционирования отрасли. Экономическая эффективность функционирования отрасли, жестко оцениваемая конкурентным рынком, конкурентоспособностью продукции и услуг отрасли, оп​ределяет характер организационно-управленческой структуры от​расли как ее внешней оболочки, надстройки.

Что же из себя представляет отрасль, в частности, отрасль про​мышленности?

Отрасль — это совокупность однородных предприятий, характеризующихся единством потребительского или эко​номического назначения производимой продукции, общнос​тью перерабатываемого сырья, используемой материально-технической базы и профессионального состава кадров.

Существенными признаками отрасли, таким образом, являют​ся следующие.

1. Наличие определенного числа самостоятельных однородных предприятий.

2. Единство потребительского или экономического назначения производимого в отрасли продукта (пищевой продукт, машины, в совокупности продукт группы «А» или «Б»).

3. Определенная однородность перерабатываемого исходного сырья.

4. Единая, специфическая для данной отрасли, материально-техническая база, специализированная в виде определенной сис​темы машин и способная осуществить заданную технологию изго​товления конкретного продукта отрасли.

5. Своеобразный состав кадров, персонала, сформированного требованиями вышеизложенных признаков — кадры пищевиков, ма​шиностроителей, металлургов и т.д.

Понятие производство отличается от отрасли лишь отсутстви​ем первого признака, отсутствием совокупности однородных пред​приятий. Понятие производство, таким образом, шире, чем поня​тие отрасль, ибо все отрасли выросли из производства, сформи​ровав рано или поздно известное число самостоятельных однород​ных предприятий. Есть производства, которые в перспективе при создании определенных экономических условий сформируют новые специализированные отрасли, как, скажем, в свое время машино​строение выросло из металлообработки, а из машиностроения, в свою очередь, станкостроительная и инструментальная. На этапе формирования находятся ныне ряд отраслей промышленности, имея в наличии более десятка самостоятельных предприятий (сахаро-рафинадная и др.). Однако есть такие производства, как, на​пример, производства пара, которые никогда не смогут вырасти в отрасль. Такие производства не могут быть самостоятельными и иметь предприятия, а будут вспомогательными на любом предприя​тии.

     § 2. ХАРАКТЕРИСТИКА ОТРАСЛИ.

МЕСТО ОТРАСЛИ В СИСТЕМЕ НАЦИОНАЛЬНОЙ ЭКОНОМИКИ

Объект экономики данной отрасли — промышленность. Она сфор​мировалась на первом, т.е. общем этапе разделения труда.

Отрасли промышленности производят как средства производ​ства (группа «А»), так и предметы потребления (группа «Б»). В то​варной продукции промышленности на долю группы «А» приходи​лось примерно три четверти, а на долю группы «Б» — одна чет​верть. Такое соотношение групп «А» и «Б» сложилось до начала ре​форм, до переходного периода к рынку. Разумеется, конечная цель промышленности — производство предметов потребления (группа «Б»), а средства производства (группа «А») предназначены для это​го. В каждой отрасли промышленности это соотношение разное.

Каждая отрасль промышленности формируется своеобразно с учетом ее специфики. Исходя из вышесказанного, пищевую про​мышленность, например, можно определить как совокупность от​раслей промышленности и отдельных производств, специализиро​ванных на выпуск продуктов питания. Пищевая промышленность— это часть всей промышленности, объединяющая совокупность од​нородных пищевых и перерабатывающих предприятий, характери​зуется единством потребительского назначения производимого конечного продукта пищевого назначения, перерабатывающая, как правило, сырье сельскохозяйственного происхождения и распола​гающая специфичной материально-технической базой в виде сис​темы машин и аппаратов и соответствующим составом кадров пи​щевиков. В состав пищевой промышленности входят более 40 спе​циализированных отраслей, подотраслей и отдельных производств. Все их объединяет прежде всего единство потребительского на​значения производимого специфического продукта—продукта пи​тания, что, в свою очередь, определяет специфические требования к исходному сырью, применяемой технологии, системе машин и всей материально-технической базе и, конечно же, к персоналу.

Точно так же можно сформулировать понятие машиностроитель​ной, металлургической, легкой промышленности и других отраслей и дать им соответствующую характеристику.

Отрасли промышленности классифицируются по различным на​правлениям в зависимости от характерных признаков, лежащих в основе формирования отрасли — от назначения продукции, харак​тера используемого сырья, применяемой технологии и т.д.

В составе промышленности имеются отрасли добывающей, пе​рерабатывающей, обрабатывающей промышленности.

В зависимости от особенностей организации производства раз​личают сезонные и несезонные отрасли. К сезонным отраслям от​носятся, как правило, большинство перерабатывающих отраслей агропромышленного комплекса, то есть отраслей, специализиро​ванных на первичной обработке сезонного сельскохозяйственного сырья и ряд других отраслей добывающей и обрабатывающей про​мышленности.

По способу обработки сырья и полупродуктов, то есть в зависи​мости от применяемой технологии и соответственно используемой системы машин и аппаратов промышленность делится на отрасли с преобладанием биохимической, микробиологической и химичес​кой основой и отрасли с превалирующей механической основой обработки предметов труда. К первым, использующим аппаратур​ные процессы, типично относятся — химическая, микробиологичес​кая, отдельные отрасли пищевой промышленности. Ко вторым, при​меняющим систему машин — машиностроительная, легкая, часть отраслей пищевой промышленности.

Промышленность тесно связана со всеми отраслями народного хозяйства. На долю ее падает значительная часть перевозимых раз​личными видами транспорта грузов. Отрасли промышленности — крупнейшие заказчики строительства. Весьма тесные связи между промышленностью, сельским хозяйством, строительством, транс​портом. Именно объективно сложившиеся тесные взаимосвязи меж​ду этими крупнейшими отраслями сформировали агропромышлен​ный комплекс, топливно-энергетический комплекс, домостроитель​ный и т.д.

Ведущая роль промышленности в системе народнохозяйствен​ного комплекса и всей национальной экономики общеизвестна и очевидна.

Именно промышленность технически вооружает и перевооружа​ет все народное хозяйство, генерирует и поставляет передовые ин​дустриальные технологии другим отраслям. Наконец, в ней произво​дится более половины валового внутреннего продукта и националь​ного дохода.

§ 3. ОТРАСЛЕВАЯ СТРУКТУРА И ОСНОВНЫЕ НАПРАВЛЕНИЯ ЕЕ СОВЕРШЕНСТВОВАНИЯ. СТРУКТУРНАЯ ПОЛИТИКА НА СОВРЕМЕННОМ ЭТАПЕ И В ПЕРСПЕКТИВЕ

Отраслевая структура — это соотношение отдельных от​раслей между собой, выраженное в процентах.
Отраслевая структура выражается перечнем отраслей и их до​лей в общем объеме производства продукции или в элементах производства (стоимости основных фондов, численности персо​нала и т.п.). При характеристике отраслевой структуры, как пра​вило, используется показатель удельного веса отрасли в общем объеме производства товарной продукции.

Сложившаяся отраслевая структура крайне не удовлетворяет потребности национальной экономики России и ее населения.

В структуре всей производимой промышленной продукции на долю средств производства (группа А) до реформы 90-х годов па​дало три четверти и лишь одну четверть составляли предметы по​требления (группа «Б»). Между тем обществу нужна конечная по​требительская продукция, а средства производства говорят сами за себя. Это—действительно лишь средства для последующего производства в конечном счете предметов потребления. В масшта​бах национальной экономики средства производства—затраты, в то время как предметы потребления — результат. Поэтому есте​ственно, чем меньше затраты на производство конечного потребительского продукта, тем эффективнее национальная экономика. В противном случае само производство становится самоцелью, а ха​рактер его функционирования в национальном масштабе — само​едской. Именно это и происходило с экономикой нашей страны, начиная с 30-х годов, с эпохи индустриализации. Неправильно по​нятое марксистское положение о пропорциях при расширенном вос​производстве и крайнее искривление на практике ложно понятой теории, усугубленное в дальнейшем корпоративными интересами отдельных групп отраслей, привели к такой крайне негативной от​раслевой структуре. Ведь в 1913 году в России на долю производ​ства средств производства приходилось 1/3, а на долю производ​ства предметов потребления—2/3 промышленной продукции. Сле​довательно, с этой точки зрения отраслевая структура промышлен​ности России того далекого периода была более прогрессивной, более эффективной. Ведь тогда один рубль средств производства обеспечивал выпуск трех рублей предметов потребления, в то вре​мя как в 80-е годы три рубля средств производства едва справля​лись с выпуском одного рубля предметов потребления.

Такое положение необходимо изменить. Тогда и произойдет од​новременно и перераспределение ресурсов, высвободятся необхо​димые средства для обеспечения конкурентоспособности отече​ственных потребительских товаров и услуг на внутреннем и внеш​нем рынке.

Сложилась ничем не оправданная диспропорция между отрас​лями, задействованными для выпуска военной и гражданской про​дукции. Около трех четвертей ресурсов национальной экономики, в том числе промышленности, прямо или косвенно были задейство​ваны в 80-х годах в военно-промышленном комплексе.

Есть и диспропорции частного характера в каждой отрасли народного хозяйства и группах взаимосвязанных отраслей, комп​лексов, подкомплексов, подотраслей.

Глубокий, затяжной кризис национальной экономики России не в последнюю очередь был связан с необходимостью структур​ной перестройки. Для осуществления этого нужна четкая, научно обоснованная структурная политика в национальном масштабе. В комплексе мер, рекомендованных в стабилизационной программе экономики России, разработка и осуществление структурной поли​тики отмечены приоритетными.

Основные направления совершенствования структурной политики в переходный период и на перспективу следующие.

1. Динамичное изменение соотношения групп отраслей, произ​водящих средства производства («А») и предметы потребления («Б») в пользу последней. В ближайшие 5—7 лет их доля должна быть выровнена, а в последующем доведена до соотношения 1:2, 1:3 на уровне стран с развитым товарным производством.

2. Существенное снижение доли отраслей военно-промышлен​ного комплекса (ВПК) до уровня минимальной достаточности, но не более 10% валового внутреннего продукта (ВВП). В развитой и про​цветающей Японии, например, эта доля не превышает одного про​цента, что закреплено конституционной нормой. В США, странах Европы и НАТО этот показатель также на уровне 6—8% и не превы​шает никогда 10%.

3. Изменение соотношения продукции добывающих и обраба​тывающих отраслей в пользу последних.

4. Ликвидация экономически неэффективных, не востребован​ных рынком производств и соответствующее развитие необходи​мых экономике и населению страны отраслей.

5. Приоритетное развитие новых и новейших отраслей и произ​водств, обеспечивающих научно-технический прогресс в народном хозяйстве, а значит конкурентоспособность национальной экономики.

6. Обеспечение преимущественно высокими темпами развития агропромышленного комплекса до уровня, позволяющего снабже​ние населения добротными базовыми отечественными продуктами питания по физиологическим нормам потребления. Достижение продовольственной безопасности страны.

7. Пропорциональное развитие машиностроительного комплек​са — основного конструктора материально-технической базы осталь​ных отраслей народного хозяйства и промышленности.

Глубокие изменения в отраслевой структуре назрели давно и их необходимо осуществлять, как бы ни было это тяжело в социаль​ном и ином плане. Известное падение производства в связи с про​грессивными структурными перестройками в экономике оправдано и неизбежно. Впоследствии все это восполнится на качественно но​вом уровне и самое главное — приростом необходимой населению в стране продукцией.

Структурные изменения осуществляются в каждой группе от​раслей своеобразно под воздействием общих и специфических факторов. Конкретны и пути их реализации. В отраслях военно-промышленного комплекса, например, конверсия используется для создания высокотехнологичных производств для других отрас​лей, востребованных рынком.

Создание новой эффективной ресурсосберегающей, высоко​технологичной и экономически целесообразной модели развития всего общественного производства определяет суть структурной политики и пути ее осуществления. Все большее вхождение в мировую экономическую систему требует при проведении струк​турной политики тщательного учета международного разделения труда и прежде всего в странах бывшего СССР. По ряду продук​ции пищевой промышленности, скажем, по сахару, России не обязательно и нецелесообразно увеличивать мощность свекло​сахарной промышленности до уровня полного обеспечения насе​ления сахаром. Гораздо дешевле приобретать 30—50% потреб​ного количества сахара (2—3,5 млн. тонн) из Украины, Кубы, Ан​голы, Бразилии, европейских стран.

Структурные сдвиги и на этой основе оптимизация структуры промышленного производства осуществляются в каждом комп​лексе, подкомплексе и группе взаимосвязанных отраслей. Характер структурных перестроек обусловлен потребностями страны, определяемыми требованиями рынка и особенностями отрасли.

Глава 2. ОСНОВНЫЕ ЭТАПЫ И ИТОГИ РАЗВИТИЯ ПРОМЫШЛЕННОГО ПРОИЗВОДСТВА
§ 1. Основные этапы и итоги развития национальной эко​номики.
§ 2. Основные этапы и итоги развития промышленности.
§ 3. Основные этапы и итоги развития агропромышлен​ного комплекса и сельского хозяйства — сырьевой базы от​дельных отраслей промышленности.
§ 4. Экономические предпосылки дальнейшего развития промышленности.
§ 1. ОСНОВНЫЕ ЭТАПЫ И ИТОГИ РАЗВИТИЯ НАЦИОНАЛЬНОЙ ЭКОНОМИКИ

Итоги развития национальной экономики традиционно оцени​ваются в соответствии с исторически сложившимися основными этапами жизни страны и функционирования ее народного хозяй​ства.

Современная Россия — Российская Федерация—является час​тью бывшего СССР в границах РСФСР. Российская Федерация — правопреемница СССР, а значит бывшей Российской империи.

Следовательно, в соответствии с поставленными задачами в дан​ной научной дисциплине точку отсчета можно вести с 1913 года-года наибольших достижений Российской империи, а затем итожить для преемственности по известным основным этапам развития СССР и современной Российской Федерации (России).

К этим основным этапам, по которым традиционно оценивают​ся итоги развития народного хозяйства страны, национальной эко​номики, относятся следующие.

1913 год—год наибольшего уровня развития экономики Рос​сийской империи.

1920 год—год с наименьшим уровнем экономических показате​лей, вызванным многолетними войнами — второй мировой и гражданской.

1921—1927 годы — восстановительный период, когда СССР в основном достиг экономического уровня Российской империи 1913 года. По существу на 14 лет было прервано естественное развитие национальной экономики.

1928—1932 годы—годы первой пятилетки СССР.

1933—1937 годы — годы второй пятилетки.

1938—1940 годы — годы третьей пятилетки, прерванной Отече​ственной войной.

1941—1945 годы—период Великой Отечественной войны, годы военной экономики.

1946—1950 годы—четвертая пятилетка, годы восстановления разрушенного войной народного хозяйства, когда в основном был достигнут уровень 1940 года. Таким образом, снова война прерва​ла естественное развитие национальной экономики на 10 лет.

1951—1955 годы — годы пятой пятилетки.

1956—1960 годы — годы прерванной руководством СССР шес​той пятилетки, а с 1959 года — начало семилетнего плана развития страны.

1959—1965 годы — годы единственного в практике СССР семи​летнего плана развития страны.

В целом период 1959—1965 годов в последующем рассматри​вался как годы шестой и седьмой пятилеток.

1966—1970 годы — годы восьмой пятилетки.

1971—1975 годы — годы девятой пятилетки.

1976—1980 годы — годы десятой пятилетки.

1981—1985 годы — годы одиннадцатой, последней пятилетки. Этот пятилетний цикл завершил развитие национальной экономи​ки как перспективно и централизованно планируемой в виде еди​ного народнохозяйственного комплекса.

1986—1990 годы — несостоявшаяся двенадцатая пятилетка, пре​рванная перестроечным процессом.

1991 год— распад СССР, образование Российской Федерации и СНГ — Содружество независимых государств из ряда бывших союзных республик.

1992 год—начало переходного периода к рынку.

Экономика Российской империи была сравнительно отсталой. Поражение от Японии, волнение населения от социально-экономи​ческих неурядиц подтолкнули к ряду реформ в период П.А. Столы​пина. В этот период ускорились темпы экономического развития в различных отраслях народного хозяйства, но преимущественно в аграрном секторе. Однако в 1913 году, в канун мировой войны, в год наивысшего достижения в экономическом развитии, Российс​кая империя характеризовалась сравнительной отсталостью, сла​бым развитием обрабатывающих отраслей, полным отсутствием со​временных отраслей промышленности. Никакая политическая конъ​юнктура не может существенно изменить эту объективную оценку.

Экономическая отсталость, породив неразрешимые социальные противоречия, в конце концов и погубила Российскую империю.

В наследство Советской России, а затем и СССР досталась эта экономическая отсталость, до чрезвычайности отягощенная разру​хой в период мировой и гражданской войн.

После окончания гражданской войны в 1920 году уровень эконо​мики России по многим важнейшим показателям был отброшен к петровской России.

За период 1921—1927 годов в СССР был восстановлен довоен​ный (1913 г.) уровень экономики. Помимо окончания военных дей​ствий одним из решающих факторов достигнутых успехов в разви​тии национальной экономики было внедрение элементов рыночной экономики при умелом на тот период государственном регулирова​нии и талантливо проведенной денежной реформой с введением новой советской валюты — золотого червонца.

Начиная с 1928 года и вплоть до 1988 года на протяжении 60 лет в СССР прочно господствовала новая, невиданная в мире досель модель хозяйствования, основанная на жестко централизованном и всеобъемлющем планировании, командно-административной и распределительной системе.

Экономические преимущества этой системы—огромная кон​центрация ресурсов в руках государства, целенаправленное их ис​пользование для создания мощного государства для реализации своей модели социалистического общества—позволили в корот​кий срок осуществить индустриализацию и создать крупномасш​табное аграрное производство. К началу второй мировой войны 1939 г.) по объему промышленного производства СССР вышел на второе место в мире. Страна создала все основные отрасли про​мышленности, в том числе новые и новейшие того времени.

Созданная экономическая мощь ценой громадного напряжения народа, оплачиваемого скудно, на уровне минимальной физиологической достаточности, позволила выиграть Отечественную войну с германским фашизмом, в распоряжении которого был фактичес​ки весь экономический потенциал Европы.

Эта же система на тех же принципах хозяйствования в короткий пятилетний срок восстановила разрушенное практически наполо​вину народное хозяйство. Кстати, это подтверждает, что данная модель хозяйствования имеет бесспорные преимущества в экстре​мальных условиях.

Однако общество в основном живет в нормальных условиях, ког​да экономический прогресс достигается через интерес, свободный труд, конкуренцию, выигрываемую посредством научно-техничес​кого прогресса, и лучшей организацией. Именно все это отсутство​вало в практиковавшейся модели хозяйствования, а потому она изжила себя практически с 50-х годов, начиная с пятой пятилетки.

Модель требовала количественного роста объемов производ​ства. И оно росло правдами и неправдами, с учетом или без учета потребности общества.

Отсутствие конкуренции между товаропроизводителями единой государственной собственности и сколь-нибудь серьезного меха​низма восприимчивости к достижениям научно-технического прогресса, крайняя дешевизна рабочей силы неизбежно определили экстенсивный характер развития экономики страны. В результате, к 80-м годам при громадном объеме вовлеченных в производство ресурсов результат в виде потребительских товаров и услуг ока​зался крайне низким, рынок—пустым. Отечественный продукт по капиталоемкости уступал мировому уровню в два раза, материалоемкости — в полтора раза, трудоемкости — более чем в пять раз. Качество потребительских товаров, да всей продукции народного хозяйства, сравнительно низкое. Продукт национальной экономики — товары и услуги - неконкурентоспособны ни по цене, ни по каче​ству. Отечественное производство было крайне неэффективным. От​сюда и соответственно низкий уровень по всем важнейшим соци​ально-экономическим показателям жизни населения страны — про​должительности жизни, здоровью населения, качеству жизни, до​ходам и т.д.

Крайне искривлена структура экономики. В структуре народно​го хозяйства превалировала масса ненужных населению произ​водств, весьма неэффективных, а потому невостребованных ни на внутреннем, ни тем более на внешнем рынке.

Огромный экономический потенциал страны в виде богатых при​родных ресурсов, основных фондов в пассивной части, квалифици​рованной рабочей силы к середине 80-х годов уперся в несостоя​тельную, неэффективную модель хозяйствования.

Перестройка, в том числе и в первую очередь в экономике, ста​ла неизбежной. И она началась во второй половине 80-х годов и ничем не оправданно затянулась в поисках, бесчисленных экспери​ментах совершенствования негодной модели хозяйствования, кон​цепциях и программах перехода к различным модификациям рын​ка. В результате, начиная с 90-х годов, произошло существенное падение производства по объективным и субъективным причинам. А без динамичного развития материального производства невоз​можно удовлетворение потребностей страны конкурентоспособны​ми товарами и услугами.

§ 2.
ОСНОВНЫЕ ЭТАПЫ И ИТОГИ РАЗВИТИЯ 
ПРОМЫШЛЕННОСТИ

Как указывалось выше, промышленность является ведущей от​раслью народного хозяйства. Промышленность производит более половины продукции всего народного хозяйства, технически воору​жает остальные отрасли и тем самым определяет уровень и темпы развития национальной экономики. Таким образом, тенденция и итоги развития промышленности определяют уровень и динамику развития всего народнохозяйственного комплекса страны.

Тенденция развития промышленности страны за характеризуе​мый период представлена на рисунке 2.
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Рисунок 2. Динамика промышленного производства

Характеризуя основные итоги развития промышленности, сле​дует прежде всего отметить, что за годы первых довоенных пятиле​ток была осуществлена индустриализация страны. Созданы все от​расли промышленности, обеспечившие самостоятельное существо​вание страны, заложен ее экономический потенциал и обороноспо​собность.

Анализ данных официальной статистики промышленности по​зволяет сделать несколько бесспорных выводов.

1. Промышленность увеличивала объемы производства все годы мирного развития страны вплоть до перестроенных процессов.

2. Объемы промышленного производства росли в этот период сравнительно высокими темпами до 70-х годов ежегодно. Темпы роста объема промышленного производства достигали 10—12%, что значительно выше показателей стран остального мира в среднем.

Начиная с 70-х годов темпы роста производства продукции про​мышленности стали снижаться, что связано в основном со сниже​нием дееспособности модели хозяйствования в новых условиях.

3. Перестройка, непосредственно коснувшаяся народного хозяй​ства, начиная с 1992 года, неудачные эксперименты и поиски опти​мальной модели экономики переходного периода отрицательно ска​зались на состоянии промышленности. С 1991 года начался спад промышленного производства по различным причинам объектив​ного и субъективного характера.

Промышленность к 1985 году достигла пика объемного роста. По официальной статистике в 1985 году произведено в масштабах СССР свыше 160 млн. тонн стали, добыто более 600 млн. тонн не​фти и 700 млн. тонн угля, что в 1,5—2 раза более аналогичных пока​зателей США. Однако из этих ресурсов получено в 2 раза меньше продукции, чем в той же Америке.

Промышленность развивалась преимущественно экстенсивным путем.

Результаты научно-технической революции, осуществленной большими усилиями и средствами в 70-е годы в странах с разви​той рыночной экономикой, практически не использованы отечествен​ной промышленностью (исключая ВПК). Это и привело к техничес​кому отставанию всех базовых отраслей промышленности и, как следствие, всего промышленного производства.

Техническое отставание, затратная модель хозяйствования, эк​стенсивный характер функционирования промышленности стали причинами сравнительно низкой эффективности промышленного производства, его неконкурентоспособности.

По совокупности важнейших экономических показателей эффек​тивности использования ресурсов — фондоемкости, материалоемкости и трудоемкости — наша промышленность к концу XX века ус​тупала промышленности стран с развитым товарным производством более чем в три раза. Это и определило неконкурентоспособность отечественной промышленности по ценовому фактору.

Низкий технический уровень производства, обусловленный в первую очередь недопустимо большим физическим износом (бо​лее половины) и еще большим моральным износом (более 90%), не позволил производить качественную продукцию. Сравнительно низкое качество промышленной продукции явилось второй причи​ной ее неконкурентоспособности.

Отечественная промышленная продукция в рассматриваемый период была более чем на 90% неконкурентоспособна на мировом рынке. Она становилась все более неконкурентоспособной и на внут​реннем рынке. В отдельные годы нынешнего переходного периода, например, в Москве и ряде индустриальных регионов, три четвер​ти промышленных потребительских товаров и более половины про​довольственных продуктов, реализуемых населению, были импорт​ными.

Структура промышленного производства оказалась далеко в отрыве от запросов рынка, т.е. в конечном счете от потребите​лей.

Модель хозяйствования и четко ориентирующаяся на нее про​мышленность до середины 80-х годов систематически наращивала объем производства вне зависимости от потребностей рынка и кон​курентоспособности товаров. Распределительная система действо​вавшего хозяйственного механизма «распределяла» все произве​денное. Убытки от ненужно произведенного и централизованно рас​пределенного продукта компенсировались так же централизованно через государственный бюджет. В результате производство пре​вратилось в самоцель, производство ради производства, произ​водство любой ценой.

Все это привело к неоправданному искривлению структуры самого промышленного производства. Промышленность функциони​ровала и развивалась, как метко подметили журналисты-экономис​ты, самоедски-самоцельно, без учета потребностей населения, рын​ка, а также несоразмерно со своими возможностями по конкурен​тоспособности, несмотря на внедренные многовариантные хозрас​четные модели. Неэффективных и ненужных производств в промыш​ленности оказалось больше, чем нужных и конкурентоспособных. Про​мышленность не удовлетворяла потребности страны ни нужным ко​личеством, ни качеством, ни эффективностью. Вот крайне неуте​шительный итог развития отечественной промышленности к концу второго тысячелетия.

Современный этап функционирования промышленности харак​теризуется мучительной перестройкой структуры в условиях жестких требований конкурентного внешнего рынка, свертывания неэффек​тивных отраслей и производств, неблагоприятной экономической среды в виде высоких налогов и кредитных ставок, финансового дефицита из-за взимаемых неплатежей и неизбежных в этих слу​чаях крайне отрицательных воздействий негативных социальных факторов.

Для решительной перестройки промышленности и динамично​го эффективного роста производства необходимо наличие привле​кательной экономической среды, политическая и социальная ста​бильность, инвестиции, современные технологии, техническое пе​ревооружение и др.

§ 3. ОСНОВНЫЕ ЭТАПЫ И ИТОГИ РАЗВИТИЯ АГРОПРОМЫШЛЕННОГО КОМПЛЕКСА И СЕЛЬСКОГО ХОЗЯЙСТВА—СЫРЬЕВОЙ БАЗЫ ОТДЕЛЬНЫХ ОТРАСЛЕЙ ПРОМЫШЛЕННОСТИ

Сельское хозяйство за обозримый период получило соответ​ствующее развитие и преобразование. В соответствии с нужда​ми страны и осуществленной индустриализацией была проведена коллективизация в сельском хозяйстве с созданием предпосылок для крупномасштабного аграрного производства с возможностью применения прогрессивной агротехники. Такое преобразование сельского хозяйства сопровождалось известными жертвами и под​рывом производительных сил села. Однако в историческом плане это было неизбежно в СССР, учитывая сумму обстоятельств.

Результатом коллективизации явилось создание крупных кол​лективных хозяйств в виде колхозов и совхозов и обеспечивающих их машинно-тракторных станций, предприятий по содействию ин​тенсификации аграрного производства, средств химической защи​ты, мелиорации, орошения земель и т.д. Все это позволило со​здать качественно новую материально-техническую базу, объективно позволяющую применение современных аграрных технологий, не​обходимого набора машин для осуществления таких технологий и разветвленную сеть обслуживающих и обеспечивающих систем. Словом, созданная инфраструктура крупного аграрного производ​ства на базе коллективной и государственной собственности по​зволяла применение самых передовых технологий и технических средств.

Вместе с тем следует отметить, что производительные силы и прежде всего техническая вооруженность существенно отставали от возможностей организационной структуры. Еще больше не со​ответствовали возможностям производительных сил сложившиеся производственные отношения.

Вплоть до 50-х годов в колхозах и совхозах преобладал прими​тивный ручной труд и мизерная, на уровне минимальной физиоло​гической достаточности, оплата труда. Практически весь прибавоч​ный продукт, создаваемый большинством населения страны — ра​ботниками сельского хозяйства — уходил в другие сферы народно​го хозяйства и оборону.

В результате сельское хозяйство ни в один рассматриваемый период не обеспечило потребности населения в продовольствии и перерабатывающую промышленность в сырье.

Сельское хозяйство и агропромышленный комплекс в целом не выполнили поставленные задачи.

      Начиная с 60-х годов были осуществлены громадные вложения в сельское хозяйство и агропромышленный комплекс. Однако прак​тиковавшаяся в этом секторе экономики модель хозяйствования не обеспечила должной отдачи от вложенных средств. По данным Рос​сийской Академии сельскохозяйственных наук за тридцать лет (1956—1985 гг.) вложения в сельское хозяйство опережали в три раза прирост сельскохозяйственной продукции.

Сельское хозяйство развивалось исключительно экстенсивным путем. Систематически, ничем не оправданно осваивались новые земли без создания соответствующей инфраструктуры. Парадок​сально, но факт, одновременно пустели целые регионы в европейс​кой части, в частности области обширного Центрального Нечерно​земья.

Экстенсивный метод хозяйствования всегда приводит к сниже​нию эффективности производства. К тому же именно в сельском хозяйстве возможности экстенсивного развития крайне ограниче​ны. Ведь основное средство производства в сельском хозяйстве — это земля. Естественное плодородие никогда не обеспечивает на​селение сельскохозяйственными продуктами ни в одной стране мира.

Начиная с середины 60-х годов руководство страны принимало много решений по интенсификации сельскохозяйственного произ​водства. Однако они не дали ожидаемых результатов. Вложенные громадные средства в сельское хозяйство не обеспечили сораз​мерного прироста продукции, а значит и эффективности. В резуль​тате происходило неизбежное при такой «затратной модели» ин​тенсификации удорожание сельскохозяйственной продукции, ухуд​шение всех основных показателей экономической эффективности. В итоге отечественная продукция сельского хозяйства оказалась неконкурентоспособной как на внутреннем, так и особенно на миро​вом рынке.

Объемы производства основных видов сельскохозяйственной продукции не удовлетворяли потребности страны.

По одному из важнейших видов сельскохозяйственной продук​ции — зерну, определяющей не только потребности населения в хлебопродуктах, но и продуктах животноводства, обеспеченность страны составляла 60—65%. Примерно на таком же уровне обеспе​чивалась потребность страны и по другим видам сельскохозяйствен​ной продукции за небольшими исключениями.

Агропромышленный комплекс в целом не решил свою основную задачу—производство, сбор, транспортировку, хранение, перера​ботку и сбыт сельскохозяйственной продукции в соответствии с по​требностями населения страны и международными обязательства​ми по поставкам. Необоснованно велика доля импорта,

В системе отраслей агропромышленного комплекса теряется по разным причинам до 40% выращенного урожая.

Эффективность функционирования сельского хозяйства и аг​ропромышленного комплекса низкая. Продукция отечественного АПК оказалась неконкурентоспособной как по стоимости, так и по каче​ству.

Неконкурентоспособность продукции сельского хозяйства и АПК в целом в рассматриваемый период в основном обусловлена отста​лостью технологии и используемых технических средств, низким уровнем технической вооруженности и энергонасыщения, господ​ствующим неэффективным экономическим механизмом хозяйство​вания, диспаритетом цен на аграрную и промышленную продукцию.

Все эти проблемы сельского хозяйства и АПК решаются с по​мощью рыночных механизмов, создания предприятий различных форм собственности и хозяйствования, функционирующих в усло​виях добросовестной конкуренции между собой и с внешним рын​ком при разумной государственной поддержке.

§ 4. ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ПРЕДПОСЫЛКИ ДАЛЬНЕЙШЕГО РАЗВИТИЯ ПРОМЫШЛЕННОСТИ

Промышленность, как известно, является ведущей отраслью народного хозяйства и всей национальной экономики.

Уровень развития любой страны прежде всего определяется уровнем развития промышленности. Промышленность определяет самостоятельность любого государства, его экономическую и по​литическую независимость. Этим в основном определяются пред​посылки дальнейшего приоритетного и динамичного развития про​мышленности.

К предпосылкам дальнейшего развития промышленного производства в России сжато можно отнести следующие.

1. Необходимость опережающего развития структурообразую​щих отраслей. Обеспечение средствами производства остальных отраслей самой промышленности и народнохозяйственного комп​лекса как основы экономической безопасности государства.

2. Дальнейшее развитие остальных отраслей материального производства—сельского хозяйства, транспорта, строительства, связи. Это возможно только на базе развития соответствующих от​раслей промышленности. Развитие этих отраслей материального производства и их конкурентоспособное функционирование зави​сит прежде всего от технического перевооружения материально-технической базы на современном уровне в основном отечествен​ной промышленностью.

3. Техническое перевооружение самой промышленности на со​временном уровне, обеспечивающее конкурентоспособность произ​водимой ею продукции как на внутреннем, так и на внешнем рынке.

4. Обеспечение экономической и политической независимости России. Промышленность, как известно, производит более полови​ны валового национального и чистого продукта. Без современной промышленности не может быть сильной и развитой России.

5. Создание продовольственной безопасности страны. По важ​нейшим продовольственным продуктам отечественное производство должно обеспечить не менее 75%, потребности страны.

6. Гарантированное удовлетворение потребности населения про​дукцией пищевой промышленности по научно-обоснованным физи​ологическим нормам питания как основа восстановления необхо​димого уровня качества жизни и дальнейшего его улучшения —уве​личения продолжительности жизни и здоровья соотечественников. Экономическая мощь, достижение промышленного производства определяется не вооружением, а здоровьем населения и продол​жительностью жизни людей.

       7. Поддержание обороноспособности страны на минимально достаточном уровне.

Конкретные экономические предпосылки дальнейшего развития каждой отрасли промышленности будут своеобразными, исходя из их роли в национальной экономике. В частности, для отраслей пи​щевой промышленности экономические предпосылки их дальней​шего развития обосновываются необходимостью:

увеличения производства пищевых продуктов в количестве, до​статочном для обеспечения населения страны в соответствии с на​учно-обоснованными физиологическими нормами питания с учетом поставок по международным соглашениям.

достижения мощности предприятий перерабатывающих отрас​лей до размеров, обеспечивающих переработку всего выращивае​мого сельскохозяйственного сырья в оптимальный срок;

динамичного наращивания производства потребительской про​дукции пищевых отраслей в мелкой расфасовке в соответствии с потребностями рынка;

все возрастающего охвата пищевой промышленностью произ​водства кулинарных изделий и полуфабрикатов как наиболее эко​номически выгодное, чем их изготовление в сети общественного питания или в домашнем хозяйстве;

реструктуризации самой пищевой промышленности, обуслов​ленной требованиями рынка;

выполнения международных обязательств по поставкам с уче​том преимуществ участия страны в международном разделении труда.

Своеобразно обосновывается развитие и других отраслей про​мышленности.

Предпосылки развития машиностроения и смежных с ним от​раслей, например, определяются постоянным обновлением самой отрасли в соответствии с возросшими темпами научно-техническо​го прогресса, сокращением циклаобновляемости активной части основных производственных фондов, соответственно технические переоснащения всех отраслей промышленности и всего народнохо​зяйственного комплекса на современной технической основе.

РАЗДЕЛ 2. РЕСУРСЫ ПРОМЫШЛЕННОСТИ
Глава 3. ОСНОВНЫЕ ФОНДЫ ПРОМЫШЛЕННОСТИ И ЭФФЕКТИВНОСТЬ ИХ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ
§ 1. Экономическая сущность основных фондов и значе​ние повышения эффективности их использования.
§ 2. Состав, структура и классификация основных фон​дов.
§ 3. Экономическая оценка основных фондов. § 4. Износ и амортизация основных фондов. § 5. Воспроизводство основных фондов. Проблема тех​нического перевооружения промышленности и пути ее ре​шения.
§ 6. Показатели, резервы, факторы и пути повышения эффективности использования основных фондов промыш​ленности.
§ 1. ЭКОНОМИЧЕСКАЯ СУЩНОСТЬ ОСНОВНЫХ ФОНДОВ И ЗНАЧЕНИЕ ПОВЫШЕНИЯ ЭФФЕКТИВНОСТИ ИХ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ

Как известно, производство состоит из трех элементов — средств труда, предметов труда и самого труда (персонала).

Совокупность средств труда и предметов труда образуют сред​ства производства. Денежная же оценка средств производства и есть по сути производственные фонды. При этом денежная оцен​ка средств труда формирует основные фонды, а денежная оцен​ка предметов труда — оборотные фонды. Таким образом, сово​купность основных и оборотных фондов представляют производ​ственные фонды:

ПФ = ОФ+ОБФ,
где: ПФ—производственные фонды, руб.

ОФ—основные фонды, руб.

      ОБФ — оборотные фонды, руб.

Основные фонды — это выраженные в денежной форме те средства производства, которые участвуют многократно в производственном процессе и вследствие этого перено​сят свою стоимость на изготовленный продукт по частям.
Оборотные же фонды — это выраженные в денежной форме те средства производства, которые участвуют лишь в одном производственном цикле, полностью потребляют​ся, а, следовательно, переносят свою стоимость на изго​товленный продукт целиком.
Экономическое отличие основных фондов от оборотных фон​дов сводится к длительности, кратности участия в производстве и характере переноса стоимости. Основные фонды участвуют во многих производственных циклах, функционируют многие годы, по крайней мере более года. Оборотные же фонды участвуют лишь в одном производственном цикле. Основные фонды пере​носят свою стоимость на изготовленный продукт по частям за весь свой жизненный цикл, годы функционирования. Оборотные фонды, потребляясь полностью за один цикл, переносят свою стоимость на изготовленный продукт целиком. Основные фонды не меняют своей натуральной формы, хотя с годами все ухудша​ются, но не теряют своей сути. Оборотные фонды, как правило, меняют свою натуральную форму, присоединяясь к изготовлен​ному продукту или вовсе теряясь.

Уставный фонд предприятия отличается от производственных фондов наличием в нем фондов обращения. Таким образом, ус​тавный фонд количественно больше производственных фондов.

Основные фонды по составу и структуре несколько отличают​ся от основного капитала, но с вхождением в мировое хозяйство, усилением интеграционных процессов эти различия сведутся к минимуму, ибо их функции экономически едины.

Основные фонды — важнейшая часть производственного по​тенциала. Без них немыслим сам процесс производства. Но, разумеется, не только этим ограничивается важность и народнохо​зяйственная значимость их формирования и функционирования на основе современных научно-технических достижений, техноло​гических и социально-экономических требований.

Наличие современных основных фондов и их эффективное фун​кционирование — непременное условие конкурентоспособности хозяйствующих субъектов рынка. От эффективности использова​ния наличных основных фондов во многом зависит эффективность производства отрасли.

Основные фонды составляют преобладающую долю националь​ного богатства страны. Примерно такая же доля основных фондов в совокупности производственных фондов. Таким образом, в стоимо​сти всех производственных ресурсов, включая производственные фонды и оплату персонала, количественно преобладают основные фонды.

Основные фонды во многом определяют конкурентоспособ​ность производимого продукта не только по стоимости, но что очень важно — и по показателю качества. Следовательно, благо​получие предприятий и отрасли в целом в конкурентном рынке в решающей степени определяется состоянием основных фондов и эффективностью их использования. Актуальность повышения эффективности использования основных фондов усиливается тем обстоятельством, что как по уровню, так и в динамике она не всегда удовлетворяет требованиям рынка, конкурентоспособному функци​онированию хозяйствующих субъектов.

По уровню фондоотдачи промышленность страны уступает про​мышленности развитых стран. Фондоотдача в США, например, со​ставляет два доллара на один доллар функционирующего основно​го капитала, а в России даже в предкризисный период (1990 г.) составляла в промышленности один рубль на рубль основных фон​дов. Таким образом, по потреблению важнейшего ресурсного эле​мента Россия уступает развитым странам. Это значит не только расточительство в ресурсопотреблении - основная причина некон​курентоспособности продукции обрабатывающих отраслей, — но и

существенное ограничение воспроизводства основных фондов, усу​губленное и без того дефицитом инвестиций. При таком ресурсе-потреблении, фондоемкости размеры инвестиций на обновление основных фондов значительно снижают возможности развития со​циальной сферы.

Динамика показателя эффективности использования основных фондов крайне отрицательная. Если в 50-х годах она в промышлен​ности была на уровне 1,5 руб., то к 1990 году снизилась до 1 руб. За тридцать лет (1970—1999 гг.) фондоотдача снизилась в промыш​ленности и сельском хозяйстве вдвое.

В кризисный период эта отрицательная тенденция усилилась адекватно падению объемов производства в отраслях народного хозяйства. Особенно обострилась ситуация в базовых отраслях про​мышленности, машиностроении, легкой, химической и др.

За период неудачных реформ фондоотдача в промышленности и ее основных отраслях снижалась по мере падения промышленно​го производства.

Основные фонды промышленности изношены значительно фи​зически и морально. Из-за этого основные фонды страны зачастую неспособны выпускать конкурентоспособный продукт как по цене, так и по качеству. Если не принять необходимых мер по системати​ческому обновлению основных фондов, их техническому перевоору​жению с учетом современных требований, невозможно будет нара​щивание отечественного производства, обеспечивающего социаль​но-экономическое развитие и поддержание обороноспособности страны, на необходимом уровне. Без этого развитие отечественной экономики, основанной на собственном материальном производ​стве, немыслимо.

§ 2. СОСТАВ, СТРУКТУРА И КЛАССИФИКАЦИЯ ОСНОВНЫХ ФОНДОВ

Основные фонды классифицируются в зависимости от цели пла​нирования, прогнозирования, учета, исследования, расчетов в раз​личных направлениях. В частности, основные фонды делятся на основные производ​ственные и основные непроизводственные фонды. На долю основ​ных производственных фондов падает примерно две трети, а на непроизводственные — одна треть. Суть основных производствен​ных фондов дана выше, а в данном случае можно конкретизировать как объекты длительного производственного назначения. В таком случае непроизводственные основные фонды можно определить как объекты длительного непроизводственного назначения — жилые дома, здания дошкольных и школьных учреждений, клубы, киноте​атры, библиотеки и т.п. Непроизводственные основные фонды пред​приятий и отрасли не являются объектом экономики промышлен​ного производства при дальнейшем изложении курса. Поэтому под основными фондами (ОФ) в дальнейшем подразумеваются основ​ные производственные фонды.

По характеру размещения и отраслевой принадлежности основ​ные фонды классифицируются на основные фонды народного хо​зяйства, сельского хозяйства, промышленности, строительства, транспорта, связи и их отраслей. В промышленности России раз​мещена примерно половина всех основных фондов народного хо​зяйства.

Состав основных фондов — это материально-веществен​ные элементы, формирующие полную стоимость основных фондов.
В зависимости от производственного назначения основные фон​ды представлены в следующем составе:

1. Здания производственного назначения

2. Сооружения

3. Передаточные устройства

4. Силовые машины и оборудование

5. Рабочие машины и оборудование

6. Измерительные и регулирующие приборы и устройства и ла​бораторное оборудование

     7. Вычислительная техника

     8. Транспортные средства

     9. Инструмент сроком службы более одного года и цензовой сто​имости

   10. Инвентарь сроком службы более одного года и цензовой сто​имости.

По сути их перечень и есть состав основных фондов.

В современной практике учета в группу машины и оборудова​ние отнесены следующие элементы: рабочие и силовые машины и оборудование, измерительные и регулирующие приборы и устрой​ства и лабораторное оборудование, вычислительная техника.

Структура основных фондов — это соотношение отдель​ных элементов, выраженное в процентах к общей стоимос​ти основных фондов.
Под элементами в данном случае понимается перечень основ​ных фондов по вышеизложенному составу, исходя из их классифи​кации по производственному назначению. Такая структура основ​ных фондов называется производственной или технологической (табл.1).

Структура основных фондов промышленности в сравнении с рядом отраслей представлена в следующей таблице.

Таблица 1. Структура фондов промышленности России

Элементы основных фондов
Вся промыш​ленность
Отрасли промышленности



Тяжелая
Легкая
Пищевая



Вся тяже​лая
Машино-строе-ние
Вся легкая
Тек​стиль​ная
Вся пище​вая
Са​хар​ная

1. Здания 2. Сооружения

3. Передаточные устройства
25,7 20,7

10,3
25,5 21,2

11,3
54,9 17,5

3,6
40,4 4,7

2,6
34,5 5,3

3,0
31,4 7,8

2,1
26,6 22,0

6,6

Продолжение табл.1.

Элементы основных фондов
Вся промыш​ленность
Отрасли промышленности



Тяжелая
Легкая
Пищевая



Вся тяже​лая
Машино-строе-

ние
Вся легкая
Тек​стиль​ная
Вся пище​вая
Са​хар​ная

4. Машины и оборудование, силовые

рабочие 

5. Измерительные и регулирующие приборы и лабораторное оборудование 

6. Вычислительная техника 

7. Транспортные средства 

8. Прочие

Итого
7,1

22,1

1.8

1,7

2,7

0,8 100
7,9

27,5

1,9

1,5

2,2

1,0

100
2,1

18,6

1,2

0,4

1,2

0,4

100
2,6 44,7

0,6 1,5

1,6 1,3

100
2,4 50,8

1,8 1,3

1,3 0,9

100
5,4 43,4

0,6 1,0

6,8 0,7

100
9,4 30,21

0,5

0,2

3,0

0,5 100

В структуре основных фондов следует различать активную и пас​сивную части.

Активная часть основных фондов непосредственно свя​зана с обработкой сырья и изготовлением продукции. От активной части, таким образом, зависит дееспособность основных фондов.
Пассивная часть основных фондов создает условия для производства, но прямо не влияет ни на величину произ​водственной мощности, ни на фактический выпуск продук​ции.
Как правило, к активной части основных фондов относятся та​кие элементы, как силовые, рабочие машины и оборудование, передаточные устройства, регулирующие приборы и устройства, вы​числительная техника.

К пассивной части—здания, сооружения, транспортные сред​ства, инвентарь.

Однако деление элементов основных фондов на активную и пас​сивную части несколько условно в разрезе отдельных отраслей. Так, для рыбодобывающей отрасли транспортные средства являются весьма активными элементами. Инструмент, например, для маши​ностроения весьма активный элемент, в то время как для легкой и пищевой промышленности он явно пассивный.

Поскольку от активной части основных фондов зависит выпуск продукции, то следует всемерно увеличивать их долю. Увеличивая их долю, тем самым повышается дееспособность, а значит эффек​тивность использования основных фондов.

Структура основных фондов российской промышленности не​достаточно прогрессивна в сравнении с промышленностью разви​тых стран. В ней все еще низка доля активной части, что и предоп​ределяет во многом сравнительно низкую фондоотдачу. Возведе​ние массивных зданий и сооружений, недостаточное обновление активной части основных фондов привели к неэффективной струк​туре ныне действующих основных фондов. Вместо того, чтобы ин​вестиции направить на более частую замену активной части основ​ных фондов и прежде всего технологического оборудования, как самого активного элемента, определяющего величину производ​ственной мощности, они бездарно ушли в амбициозные пассивные фонды.

Структура основных фондов зависит от ряда факторов. К важ​нейшим из них относятся особенности отрасли, научно-техничес​кий прогресс, формы организации общественного производства, размещение предприятий отрасли и др.

Динамика структуры основных фондов весьма консервативна, она меняется довольно медленно. Тем не менее, необходимо дина​мично улучшать структуру основных фондов отраслей, как непре​менное условие повышения эффективности их использования и на этой основе и эффективности производства, а значит и конкурен​тоспособности производимой продукции.

Улучшение структуры основных фондов на практике достигает​ся при реконструкции действующих предприятий, проектировании и строительстве новых производственных объектов.

Отраслевыми особенностями структуры основных фондов про​мышленности, существенно влияющими на эффективность их ис​пользования, являются следующие.

1. Значительный удельный вес пассивных элементов и прежде всего зданий. В отдельных отраслях, например, в добывающей и ряде перерабатывающей промышленности сравнительно велика доля громоздких сооружений. Повышение эффективности произ​водства в этих отраслях, таким образом, прежде всего связано с необходимостью интенсификации и диверсификации производства. Это особо важно и актуально для сезонно работающих предприя​тий. Весьма выгодно увеличение сменности работы в этих отрас​лях для снижения удельных затрат на содержание громоздких и дорогостоящих зданий и сооружений.

2. Сравнительно высокий удельный вес основных фондов, раз​мещенных в объектах вспомогательного производства и обслужи​вающих хозяйств. В свеклосахарной промышленности, скажем, на их долю приходится более половины всех основных фондов. Поэто​му для этой и подобных отраслей необходима разработка целесо​образных мер по кооперированию с близлежащими предприятия​ми для более эффективного совместного использования этих дорогостоящих объектов в течение всего года. Структура основных фондов должна быть оптимальной в каждой отрасли промышленно​сти с учетом отраслевой специфики, темпов научно-технического прогресса, потребности рынка, возможности быстрой диверсифи​кации производства. Достижение и поддержание оптимальной структуры основных фондов в каждой отрасли промышленного про​изводства — основа эффективной деятельности предприятий про​мышленности.

§ 3. ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ОЦЕНКА ОСНОВНЫХ ФОНДОВ

Основные фонды оцениваются и учитываются в натуральном и денежном выражении. Оценка и учет основных фондов в натуре не​обходимы для знания их технического состояния пообъектно и рас​четов производственной мощности со всеми вытекающими из это​го последующими операциями по ним. Такой учет с соответствую​щей оценкой состояния основных фондов осуществляется в бухгал​терии и в технических службах.

Экономическая оценка основных фондов осуществляется по пер​воначальной, восстановительной и остаточной стоимости.

Первоначальная стоимость основных фондов — это сто​имость на момент их ввода с учетом всех произведенных затрат по фактически сложившимся ценам.
Восстановительная стоимость основных фондов — это стоимость в современных условиях их воспроизводства.
Остаточная стоимость основных фондов — это первона​чальная или восстановительная стоимость за минусом из​носа, т.е. начисленной амортизации.
Экономическая оценка основных фондов в указанных видах ис​пользуется в практике учета, планирования, прогнозирования, рас​четов. Каждый вид экономической оценки основных фондов имеет свои достоинства и недостатки.

По первоначальной стоимости осуществляются на практике все операции по основным фондам — начисление амортизации, нало​гов на имущество, определение фондоотдачи, рентабельности про​изводства и т.д. Первоначальная стоимость основных фондов про​ста в расчетах. Совокупная стоимость основных фондов, введенных в разные годы, определяется простым арифметическим суммиро​ванием. Однако здесь как раз и кроется ее основной недостаток. Ведь суммируются однородные объекты, введенные в разные годы по разным ценам. Они, разумеется, или больше, или меньше ре​альных на текущий момент. Все это отрицательно сказывается на последующие операции с основными фондами — продаже, обмене, расчетах реальных затрат на себестоимость, фондоотдаче, рента​бельности и т.д.

Для устранения указанного недостатка основные фонды систе​матически переоцениваются в современных ценах их воспроизвод​ства и тем самым определяют их реальную, т.е. восстановительную

стоимость.

Восстановительная стоимость основных фондов определяется

корректировкой первоначальной стоимости на индекс цен:

В = П ( И,

где: В — восстановительная стоимость объекта основных фондов, руб.

П — первоначальная стоимость объекта основных фондов, руб.

И — индекс цен на данный объект на момент переоценки.

Индекс цен утверждается правительственными органами по ви​дам (элементам) основных фондов.

В момент переоценки первоначальная стоимость выравнивает​ся с восстановительной.

Восстановительная стоимость на момент переоценки отражает реальную стоимость основных фондов, имея в виду цены.

Однако переоценка весьма сложное и дорогостоящее меропри​ятие. Поэтому, как правило, ее осуществляют с пятилетней перио​дичностью. Ныне, используя современную вычислительную техни​ку, экономически целесообразно проводить такие переоценки еже​годно по состоянию на начало предстоящего года. Актуальность этой меры усиливается в нестабильной экономике.

Оценка как по первоначальной, так и восстановительной сто​имости не учитывает износ основных фондов, следовательно, не от​ражает настоящую стоимость. Ведь восстановительная стоимость только выравнивает цену однородного объекта, введенного в раз​ное время.

Остаточная стоимость устраняет этот пробел и определяется как:

О = П(В) - А,
где: О — остаточная стоимость основных фондов, руб.

       П(В) — первоначальная или восстановительная стоимость на момент переоценки основных фондов, руб.

   А—износ (сумма начисленной амортизации), руб.

Остаточная стоимость основных фондов определяет операции по движению основных фондов, имея в виду продажу, прочие иму​щественные сделки, а возможно в будущем будут использованы и в расчетах по амортизации.

Как указывалось выше, на практике расчеты по основным фон​дам производятся по первоначальной стоимости, ибо даже на вто​рой день после переоценки восстановительная стоимость транс​формируется в первоначальную. Расчеты, как правило, производятся или по состоянию на какой-то точный период (начало, конец года, квартала, месяца), или по среднегодовой стоимости.

Среднегодовая стоимость основных фондов определяется как:
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где: 
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— первоначальная стоимость основных фондов, руб. 
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 — введенные в течение года основные фонды, руб. 
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 — ликвидированные в течение года основные фонды, руб. 
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— число месяцев функционирования введенных основных фон​дов, месяцы
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 —  число месяцев отсутствия выведенных основных фондов, месяцы.

Основные фонды на конец текущего (начало предстоящего) оп​ределяются проще:
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где: 
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— основные фонды на конец текущего года, руб.
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 —  основные фонды на начало текущего года, руб.
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— основные фонды, введенные в течение года, руб. 
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— основные фонды, ликвидированные в течение года, руб.

§ 4. ИЗНОС И АМОРТИЗАЦИЯ ОСНОВНЫХ ФОНДОВ

Основные фонды в процессе функционирования подвергаются износу.

Износ с технической точки зрения — это потеря способ​ности основных фондов функционировать с прежней произ​водительностью или качеством.
Экономический смысл износа заключается в потере сто​имости основных фондов в процессе их использования. Это называют еще снашиванием.
В экономике различают два вида износа основных фондов — физический и моральный.

В свою очередь физический износ получается от использова​ния (нормальный вид износа) и, наоборот, от бездействия, неис​пользования.

Нормальный вид физического износа вполне понятен: рабо​чие органы машины трутся, выходят из строя, здания ветшают, рушатся со временем. Словом, ничего нет вечного. С годами, очевидно, улучшается лишь только коньяк.

Подвергаются также износу основные фонды в силу опреде​ленных естественных законов и от неиспользования, бездеятель​ности в конструкционных материалах происходят необратимые процессы, сложные кинематические схемы заклинивают, забро​шенные без присмотра, плохо хранимые средства просто портят​ся, ржавеют, ветшают и т.п.

Если первый вид физического износа прямо зависит от сте​пени использования, то второй — как раз определяется степенью неиспользования.

Экономика, не допуская в сколько-нибудь значительных раз​мерах физический износ второго вида, в основном имеет дело с физическим износом первого вида. Степень физического износа в таком случае можно определить как:
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где: 
[image: image13.wmf]Ф
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— степень физического износа
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 — фактический срок службы объекта, лет 

[image: image15.wmf]А

Т

— амортизационный срок службы объекта, лет.

Степень физического износа помимо срока эксплуатации зави​сит еще от многих факторов, как то:

1. Качество конструкционного материала

2. Конструктивные особенности

3. Интенсивность использования

4. Условия эксплуатации

5. Качество обслуживания и др.

При имущественных операциях с основными фондами следу​ет уточнить степень износа, определенную указанной формулой, до​полнительной экспертной оценкой с учетом этих факторов.

Степень износа можно определить и стоимостным методом:
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где: 
[image: image17.wmf]С
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 — сумма начисленной амортизации за весь период эксплуа​тации, руб.
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— первоначальная стоимость основных фондов, руб. . 
Моральный износ основных фондов — это такое состоя​ние основных фондов, когда они физически годны к эксплу​атации, а экономически уже невыгодны. Это в основном отно​сится к активной части основных фондов и, в первую очередь, к машинам и оборудованию.

Моральный износ — следствие научно-технического прогресса. Различают также два вида морального износа:

1. Появляются средства (машины, оборудование, вычислитель​ная техника и др.) большей производительности, но той же сто​имости, что и действующие.

2. Появляются средства меньшей стоимости, но той же произ​водительности, что и действующие.

В любом из этих двух случаев работа на новых средствах в рас​чете на единицу производимой продукции дешевле, чем на старых. Старые действующие средства подвергаются, таким образом, мо​ральному износу.

Моральный износ, естественно, на первых порах приносит хо​зяйствующему субъекту — предприятию, а значит и отрасли — определенные убытки. Однако в последующем экономические преиму​щества новых средств их компенсируют и дают все возрастающий эффект, а главное, обеспечивают предприятию конкурентоспособ​ность на рынке.

Первоначальный ущерб от морального износа неизбежен. Ведь снимают с производства физически годные, а главное несамортизировавшиеся средства. Но этот ущерб можно существенно умень​шить следующими мерами.

Во-первых, проведением разумной амортизационной политики, в частности применением прогрессивных, ускоренных методов амор​тизации.

Во-вторых, использованием морально устаревших средств в одной отрасли, скажем, станков в машиностроении, в других от​раслях — пищевой и легкой как оборудование ремонтно-механических мастерских.

В-третьих, модернизацией действующих средств, что всегда обходится значительно дешевле, чем приобретение новых. Ведь после модернизации технические и экономические параметры средств выравниваются до уровня современных образцов.

Основные фонды промышленности существенно изношены фи​зически и морально. Поэтому для промышленности нет, пожалуй, более насущной проблемы, чем обновление основных фондов на уров​не требований конкурентного рынка.

Амортизация — это плановое погашение стоимости ос​новных фондов по мере их износа.
Экономический смысл амортизации заключается в специфичес​ком переносе стоимости основных фондов на себестоимость изго​тавливаемого продукта. Поскольку основные фонды обслуживают несколько производственных циклов, функционируя многие годы, то свою стоимость они могут погасить путем переноса его на изго​тавливаемый продукт по частям. Как правило, этот процесс осуще​ствляется равными долями ежегодно за весь амортизационный период функционирования основных фондов. Амортизация, одна​ко, может начисляться и не равными долями, если хозяйствующий субъект в установленном порядке применяет иные методы: уско​ренные, прогрессивные и т.д.

Амортизация начисляется по нормам, утвержденным соответ​ствующими органами управления.

Норма амортизации — это отношение начисленной за год суммы амортизации к среднегодовой стоимости основных фондов:
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где: 
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— норма амортизации, %

 
[image: image21.wmf]А

С

 — сумма начисленной за год амортизации, руб. 
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— среднегодовая стоимость основных фондов, руб. В таком случае сумма амортизации определяется как:
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Накопленные таким образом суммы амортизации за весь поло​женный срок функционирования объектов основных фондов исполь​зуются целенаправленно на их замену. Через процесс амортиза​ции, стало быть, осуществляется воспроизводство основных фон​дов.

Амортизационные отчисления не только возмещают стоимость отслуживших свой срок основных фондов, но при нормально функ​ционирующей экономике позволяют осуществлять и расширенное воспроизводство примерно на 20%. Это достигается, во-первых, тем, что накапливаемые на особом счете в банке суммы наращива​ются процентами и, во-вторых, в нормально функционирующей эко​номике воспроизводимые объекты основных фондов со временем дешевеют.

Нормы амортизации устанавливаются дифференцированно в соответствии с производственной (технологической) и отраслевой структурой.

Экспериментально норма амортизации рассчитывается по фор​муле:


[image: image24.wmf]%,

100

*

*

П

А

П

А

ОФ

Т

Л

ОФ

Н

-

=


где: 
[image: image25.wmf]П
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— первоначальная стоимость основных фондов, руб. Л —ликвидационная стоимость основных фондов, руб. 
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 — амортизационный срок службы основных фондов.

Нормы амортизации должны быть тщательно обоснованными с учетом темпов научно-технического прогресса, а значит периодич​ности обновления, конкурентоспособности предприятий отрасли и т.д. Заниженные как ныне действующие в отраслях промышленнос​ти нормы амортизации приводят к техническому отставанию, мо​ральному износу, а значит к необходимости смены несамортизировавшихся объектов, т.е., в конечном счете, к убыткам. С другой сто​роны, необоснованно завышенные нормы амортизации удорожают произведенный продукт и делают его неконкурентоспособным на рынке и опять-таки приводят к убыткам.

Как отмечено выше, нормы амортизации утверждаются дифференцированно по составу и отраслевой принадлежности с учетом сроков службы. В частности, для технологического оборудования отраслей легкой и пищевой промышленности утвержденные нормы амортизационных отчислений составляли 8—12 процентов.

Как видно, эти нормы нацеливали на периодичность обновле​ния технологического оборудования —самого активного группы ос​новных фондов в пределах 8—12 лет, что в два раза больше требо​ваний современного научно-технического прогресса и конкурентно​го рынка.

По пассивным группам — зданиям и сооружениям — нормы амортизации в отраслях промышленности сложились на уровне 3— 5%, что вполне приемлемо. Эти объекты должны быть как можно долговечнее, а вот технологическая начинка— меняться как можно чаще.

§5. ВОСПРОИЗВОДСТВО ОСНОВНЫХ ФОНДОВ.

ПРОБЛЕМА ТЕХНИЧЕСКОГО ПЕРЕВООРУЖЕНИЯ ПРОМЫШЛЕННОСТИ И ПУТИ ЕЕ РЕШЕНИЯ

Воспроизводственные процессы весьма сложны. Это в полной мере относится к основным фондам. Воспроизводство основных фондов отрасли характеризуется рядом показателей. К числу их отно​сятся следующие.

1. Коэффициент обновления:
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где: 
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— стоимость вновь введенных за год основных фондов,

руб.
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— стоимость основных фондов на конец года, руб. 2. Коэффициент выбытия:
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где: 
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 — стоимость выбывших (ликвидированных) за год ос​новных фондов, руб.
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— стоимость основных фондов на начало года, руб. 3. Коэффициент прироста:
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Если коэффициент обновления больше коэффициента выбы​тия, то происходит расширенное воспроизводство основных фон​дов.

Источником финансирования простого воспроизводства ос​новных фондов должен быть амортизационный фонд - накоплен​ные амортизационные отчисления за период функционирования объекта.

Однако при нестабильной экономике, в частности, в периоды кризисов и депрессий, сопровождающиеся высокими темпами инфляции, когда индексация не успевает за ростом цен на сред​ства производства, а значит не покрывает удорожание их сто​имости, амортизационный фонд недостаточен даже для простого воспроизводства выбывающих фондов. Поэтому в этих условиях обязательно должны быть привлечены и другие источники финансирования - прибыль, кредиты банков, а в отдельных отраслях промыш​ленности и централизованные средства из бюджета.

Проблема интенсивного воспроизводства основных фондов осо​бо остро стоит перед рядом отраслей добывающей и перерабаты​вающей промышленности по причине высокой степени их физичес​кого и морального износа. Эти отрасли десятилетиями обделялись. За их счет создавались и развивались отрасли военно-промыш​ленного комплекса. Поэтому конверсия должна быть преимуществен​но нацелена на создание современного, конкурентоспособного обо​рудования.

Мощный военно-промышленный комплекс, куда прямо или кос​венно направлялись три четверти ресурсов страны, в состоянии осуществить модернизацию, например, пищевой, легкой, электрон​ной и других отраслей промышленности путем их технического пе​ревооружения в сравнительно короткий срок. Это дает не только прямой эффект, но и прогрессирующе косвенный через сохранность сельскохозяйственной продукции, товарную интервенцию, а глав​ное—обеспечит надежную, стабильную, эффективную отечествен​ную промышленную базу для российского населения и производ​ство конкурентоспособной потребительской продукции легкой, элек​тронной и других отраслей 

промышленности - ткани, одежду, обувь, телевизоры, аудио -видеотехнику и др.

Темпы воспроизводства активной части основных фондов, осо​бенно технологического оборудования, должны соответствовать темпам научно-технического прогресса и требованиям конкурент​ного рынка. Для отраслей перерабатывающей промышленности, где доля активной части основных фондов примерно половина всей их стоимости, ежегодные темпы обновления должны быть в среднем на уровне не ниже 10%, а по технологическому оборудова​нию — более 20%.

Воспроизводство основных фондов осуществляется двумя пу​тями - интенсивным и экстенсивным.

Экстенсивный путь воспроизводства основных фондов предпо​лагает замену выбывающих объектов новыми аналогичного образ​ца с теми же технико-экономическими параметрами. Следователь​но, расширенное воспроизводство соответственно требует адекватного увеличения ресурсов в основные фонды. Это неэффективный путь, а значит ставит хозяйствующий субъект в неконкурентоспо​собное положение.

Интенсивный путь воспроизводства основных фондов осуществ​ляется заменой выбывающих объектов на новые, соответствующие по своим технико-экономическим параметрам современным прогрес​сивным образцам. Это, как правило, обеспечивает и расширенное воспроизводство наряду с преодолением морального износа.

На практике воспроизводство основных фондов промышленно​сти осуществляется путем планомерной замены выбывающих объек​тов, технического перевооружения, обновления, расширения и ре​конструкции действующих и строительства новых предприятий. При этом надо как можно чаще, каждые 4—5 лет, менять технологичес​кую начинку в соответствии с требованиями научно-технического прогресса и диверсификацией производства.

§ 6. ПОКАЗАТЕЛИ, РЕЗЕРВЫ, ФАКТОРЫ И ПУТИ

ПОВЫШЕНИЯ ЭФФЕКТИВНОСТИ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ ОСНОВНЫХ ФОНДОВ ПРОМЫШЛЕННОСТИ

Эффективность использования основных фондов характери​зуется системой показателей: основного - критериального, до​полнительных и вспомогательных.

Основным, критериальным показателем эффективности использования основных фондов является фондоотдача. Фондоотдача характеризует объем произведенной продук​ции на единицу стоимости основных фондов:
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где: ФО - фондоотдача, руб. ТП - объем продукции, руб.
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- стоимость основных фондов в среднегодовом исчис​лении, руб.

Из всех измерителей объема продукции наиболее предпочти​тельным и общепринятым для расчета фондоотдачи является то​варная продукция. Таким образом, экономический смысл фондо​отдачи заключается в количестве произведенной за год товарной продукции на один рубль основных фондов. Этот показатель ис​пользуется в каждой отрасли, всей промышленности и народном хозяйстве в целом.

Дополнительными показателями, характеризующими полноту использования основных фондов, особенно их самой активной части - машин и оборудования в различных аспектах времени, являются следующие.

1. Коэффициент интенсивного использования:
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    где: 
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- коэффициент интенсивного использования (интенсивности)
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- фактическая производительность по выпуску продукции или переработке сырья в единицу времени - час, смену, сутки Н - паспортная мощность в том же исчислении. Этот показатель характеризует степень использования основ​ных фондов в единицу времени и отражает резервы от недоис​пользования оборудования за этот же период.

        2. Коэффициент экстенсивного использования (экстен​сивности):
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где: 
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 - коэффициент экстенсивного использования
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 - фактическое время работы в году, часы, смены, сутки 
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 - календарное время в году, часы, смена, сутки.

Данный показатель характеризует использование основных фон​дов по времени, в течение всего года и отражает резервы от недо​использования календарного фонда.

3. Коэффициент интегрального использования (интегральности):
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Коэффициент интегрального использования отражает резервы от недоиспользования основных фондов как в единицу времени, так и по времени в календарном периоде.

В отраслях перерабатывающей промышленности коэффициент экстенсивного использования должен быть оптимизирован в соот​ветствии с оптимальными сроками переработки данного сырья и зоны его производства. Для свеклосахарной промышленности Се​верного Кавказа, например, оптимальный период переработки свек​лы - 90-100 суток, а оптимальный коэффициент экстенсивности бли​зок к 0,25. Для обрабатывающих же отраслей промышленности он должен быть как можно выше.

Коэффициент интенсивного использования должен быть во всех отраслях промышленности также высоким и никак не ниже 0,9 для стабильно работающих предприятий.

Вспомогательные показатели, как правило, характеризуют эф​фективность использования отдельных элементов основных фондов с учетом специфики той или иной отрасли. К ним, например, отно​сятся выпуск продукции в расчете на один квадратный метр произ​водственной площади, кубический метр емкости и т.п. Эти показа​тели весьма специфичны, но достаточно хорошо отражают загрузку фондов и имеющиеся в отрасли резервы. В мукомольной промыш​ленности, скажем, нагрузка на квадратный метр рассевов или один сантиметр мелещей щели вальцевых станков вполне характеризует использование ведущего в этой отрасли технологического обору​дования.

Эти дополнительные и вспомогательные показатели помогают полнее и глубже вскрывать резервы в ходе анализа и, что самое важное, разработать меры по повышению эффективности исполь​зования основных фондов в конкретных отраслях промышленности с учетом их специфики.

Как подчеркивалось выше, фондоотдача в народном хозяйстве ,1 его отраслях, в том числе промышленности, сравнительно низка и имела отрицательную тенденцию к снижению. Ведь еще в 50-х годах фондоотдача в промышленности превышала 1,5 руб., а к кон​цу века снизилась до рубля.

В кризисные годы ее падение «ускорилось» адекватно сниже​нию объемов производства. Поэтому весьма важным и актуальным является знание факторов, резервов и конкретных путей повыше​ния эффективности использования основных фондов с учетом от​раслевой специфики.

Все резервы повышения эффективности использования основ​ных фондов можно свести к двум группам резервов - интенсивным и экстенсивным в соответствии с показателями аналогичного ха​рактера. При этом важно помнить, что в каждой конкретной отрас​ли промышленности возможности реализации резервов будут раз​ными и требуют глубокого знания специфики отрасли. Нельзя, на​пример, максимизировать коэффициент экстенсивности в свекло​сахарной промышленности, а вот в сахарорафинадном производ​стве или в машиностроении к этому надо стремиться.

На уровень и динамику эффективности использования основ​ных фондов влияют многочисленные факторы. Однако в перераба​тывающей промышленности к наиболее важным и определяющим относятся такие факторы, как сырьевой, научно-технический про​гресс, формы организации производства, размещение, организа​ционно-экономический механизм функционирования предприятий отрасли.

Факторы и резервы повышения эффективности производства определяют и конкретные пути их реализации.

В условиях рынка при наличии стабильного спроса на продук​цию отрасли и сырьевых ресурсов на их производство пути улуч​шения использования основных фондов определяются необходи​мостью реализации резервов наиболее полной загрузки оборудования. Резервы роста объема производства на основе повышения коэффициентов интенсивного и экстенсивного использования ос​новных фондов наглядно иллюстрируются схемой Гуррари (3).
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Рисунок 3. Резервы роста объема производства

В этих условиях повышение эффективности использования ос​новных фондов осуществляется ростом объема производства пу​тем всемерного увеличения коэффициентов интенсивности и экстен​сивности на основе сведения к минимуму внутрисменных про​стоев, ликвидации «узких мест», роста пропускной способности технологически взаимосвязанных групп оборудования, удлинения и оптимизации сезона переработки, преодоления сезонности, ис​ключения целодневных простоев, увеличения сменности работы и др.

Пути повышения эффективности использования основных фон​дов будут разными в конкретных отраслях. Скажем, для отраслей перерабатывающей промышленности характерными будут следую​щие.

1. Повышение качества сырья, имея в виду увеличение содержания полезных веществ в сырье и его технологичности, возможности извлечения продукта. С повышением сахаристости в свекле, металла в руде выход товарной продукции повышается, а при тех же действующих основных фондах неизбежно повышается фондоотдача. С учетом достижений отечественной и зарубежной практи​ки это позволит увеличить фондоотдачу в данных отраслях на 20-25%.

2. Максимальное снижение потерь сырья и полезных веществ в сырье при добыче, уборке, транспортировке и хранении. Потери сырья и продукта в нем естественно снижают объемы производ​ства перерабатывающей отрасли, а значит и фондоотдачу налич​ных основных фондов. Снижение этих потерь — важный резерв по​вышения фондоотдачи. Резервы роста фондоотдачи здесь велики и достигают порядка 30-35% по сельскохозяйственному сырью.

3. Экономное расходование сырья в процессе промышленного хранения и переработки. Эти потери в среднем в два раза превы​шают показатели передовых предприятий страны и средних значе​ний в аналогичных отраслях развитых стран. За счет этого возмож​но повышение фондоотдачи на 10-15%.

4. Уменьшение потерь полезных веществ в отходах и отбросах. Вторичные ресурсы сырья необходимо вовлекать в промышленное производство, а не вывозить или выбрасывать.

Промышленная утилизация отходов и отбросов на месте их воз​никновения позволит в масштабах России увеличить объем произ​водства продукции до 20%, а значит и соответственно фондоотдачу на 10-15%.

5. Внедрение достижений современного научно-технического прогресса и, в первую очередь, безотходных, малоотходных, ресурсосберегающих технологий и техники для их осуществления. Это увеличивает выход продукции из того же объема переработанного сырья, а значит и фондоотдачу. Рост фондоотдачи при этом соста​вит 10%.

6. Замена действующего устаревшего оборудования на новое, более производительное и экономичное. При нормально функцио​нирующей экономике по условиям агрегатной концентрации с удвоением мощности машин цена возрастет лишь в полтора раза. Это и обусловливает в данном случае рост фондоотдачи.

7. Повышение уровня концентрации производства до оптималь​ных размеров. По закону концентрации производства с удвоением объемов производства стоимость основных фондов возрастает лишь в полтора раза. Это и следствие увеличения доли активной части основных фондов, эффекта агрегатной концентрации и уве​личения масштабов производства. Ведь экономическая эффектив​ность концентрации производства во многом обусловлена сниже​нием фондоемкости, а это обратная величина фондоотдачи:
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В перерабатывающих отраслях чрезмерный рост размеров пред​приятий, несоразмерный с сырьевыми возможностями, чреват не​догрузкой основных фондов со всеми отрицательными последстви​ями, в том числе и по показателю фондоотдачи.

8. Развитие комбинирования производства. При вертикаль​ной форме комбинирования с каждым переделом, как правило, стоимость обработки удваивается. Стоимость же основных фон​дов растет при этом не более чем в полтора раза за счет более эффективного использования объектов вспомогательного и час​ти основного производства. В результате существенно возраста​ет и фондоотдача. При горизонтальных формах комбинирования за счет переработки части или всех отходов основного производ​ства увеличивается также выход продукции при незначительном росте стоимости основных фондов. Как видно, и в этом случае повышается фондоотдача. На комбинатах с несколькими передела​ми или комплексным использованием сырья фондоотдача в полто​ра и более раза выше, чем на специализированных раздельных предприятиях.

9. Диверсификация и межотраслевая концентрация производ​ства. Оперативное реагирование на быстро меняющиеся запросы рынка, преодоление сезонности путем загрузки основных фондов и персонала производством продукции других отраслей увеличивает выпуск продукции, полнее и эффективнее использует производствен​ный потенциал, а значит и повышает фондоотдачу. Значительный опыт диверсификации и межотраслевой концентрации был накоп​лен в 60-х годах в ряде отраслей промышленности — пищевой, лег​кой, тяжелой и др. На этой основе удавалось повысить в полтора и более раза фондоотдачу и улучшить существенно ряд основных эко​номических показателей — себестоимость продукции, прибыль, рентабельность производства, производительность труда и др.

Этот опыт следует воссоздать как важнейшее средство конку​рентоспособности предприятий промышленности в условиях рын​ка.

10. Оптимизация уровня специализации и кооперирования про​изводства. При кооперированном строительстве, например, пред​приятий перерабатывающих отраслей, родственных по характеру размещения, фондоотдача возрастает на 20-25% за счет совмест​ного, более эффективного использования объектов вспомогатель​ного производства и обслуживающих хозяйств. В этом случае ска​зывается также эффект централизации.

11. Рационализация размещения предприятий промышленнос​ти. Совершенно очевидно, что предприятия отрасли, размещенные в лучших сырьевых зонах, имеют более высокую фондоотдачу. Так, на сахарных заводах Северного Кавказа или Центрального Черноземья фондоотдача в 1,5-2 раза выше, чем на аналогичных пред​приятиях Поволжья или Алтая за счет лучшего качества свеклы и большей загрузки заводов отечественным и импортным сырьем. Поэтому мощности отрасли должны быть преимущественно в зо​нах, где для этого имеются наилучшие природно-климатические и социально-экономические условия.

12. Создание экономических стимулов повышения эффектив​ности использования основных фондов. Рынок в этом плане явля​ется универсальным механизмом. Ведь в рынке все хозяйствую​щие субъекты функционируют на условиях самофинансирования, а их конкурентоспособность обеспечивается наименьшим ресурсопотреблением, в том числе и основных фондов. Высокая степень заг​рузки оборудования, ускоренная их амортизация и замена на бо​лее современные - высокопроизводительные и экономичные явля​ется непременным условием конкурентоспособности и процветания предприятий промышленности.

В своеобразных условиях рыночной экономики для эффектив​ной загрузки предприятий перерабатывающих отраслей жизненно важное значение имеет создание действенного механизма эконо​мических взаимоотношений производителей и переработчиков сы​рья в рамках интеграции.

Для отраслей машиностроительного комплекса повышение эф​фективности использования основных фондов прежде всего связа​но с увеличением сменности работы предприятий и повышением конкурентоспособности производимых машин.

В подобных отраслях перерабатывающей промышленности не​обходимо максимально повысить коэффициенты интенсивного и экстенсивного использования технологического оборудования -станков, агрегатов, поточных линий, аппаратов.

В добывающей промышленности весьма важно рационально размещать предприятия на основе хорошо разведанных запасов полезных ископаемых необходимого качества.

Словом, каждая отрасль промышленности имеет свои резервы и конкретные пути их реализации по повышению эффективности использования основных фондов.
Глава 4. ОБОРОТНЫЕ ФОНДЫ И ОБОРОТНЫЕ СРЕДСТВА ПРОМЫШЛЕННОСТИ И ЭФФЕКТИВНОСТЬ ИХ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ
§1. Экономическая сущность оборотных фондов и обо​ротных средств и значение повышения эффективности их использования.
§2. Состав, структура и классификация оборотных фон​дов и оборотных средств.
§3. Основные принципы нормирования оборотных фон​дов и оборотных средств. Формирование и оптимизация раз​меров оборотных средств в отраслях промышленности.
§4. Показатели и пути повышения эффективности ис​пользования оборотных фондов и оборотных средств в от​раслях промышленности.
§1. ЭКОНОМИЧЕСКАЯ СУЩНОСТЬ ОБОРОТНЫХ ФОНДОВ И ОБОРОТНЫХ СРЕДСТВ И ЗНАЧЕНИЕ ПОВЫШЕНИЯ ЭФФЕКТИВНОСТИ ИХ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ

Функционирование предприятий промышленности - это посто​янное возобновление производства на основе кругооборота средств по известной классической схеме:

Д –  CП –  П – Т – Д'

В соответствии с этой схемой средства пребывают в одной про​изводственной сфере и двух сферах обращения. Средства, разме​щенные или находящиеся в сфере производства, представляют обо​ротные фонды как часть производственных фондов. Средства же, размещенные или находящиеся в сферах обращения, называются фондом обращения.

Эти средства в совокупности позволяют осуществить полный кругооборот, замкнуть и вновь возобновить его. Средства в про​цессе кругооборота на его разных стадиях приобретают то материально-вещественную, то денежную форму, нарастая по стоимос​ти до момента реализации изготовляемого продукта.

Таким образом, в процессе кругооборота постоянно отвлекают​ся, можно сказать, замораживаются определенные денежные сред​ства, но объективно необходимые для производства и реализации продукта - товаров или услуг. Стоимость этих средств в экономике называют оборотными средствами. Деньги, вложенные в оборот​ные средства - это авансирование процесса производства и реа​лизации.                                  

Оборотные средства - это совокупность оборотных фон​дов и фондов обращения, постоянно находящиеся в оборо​те:
ОС = ОБО + ФОБ,
где: ОС - оборотные средства, руб. 

      ОБФ - оборотные фонды, руб. 

      ФОБ - фонды обращения, руб.

Оборотные фонды размещены, отвлечены в производственную сферу - в запасах и незавершенном производстве. Оборотные фонды — это часть производственных фондов или денеж​ная оценка тех средств производства, предметов труда, ко​торые участвуют лишь в одном производственном цикле, полностью потребляются там и переносят целиком свою сто​имость на изготовленный продукт.
Фонды обращения - это денежные ресурсы, необходи​мые в процессе реализации готового продукта и приобрете​ния новых предметов труда. Они в основном размещены, отвле​чены в готовой продукции, в расчетах с потребителями или постав​щиками.

Народнохозяйственное значение эффективного использования оборотных фондов и оборотных средств велико. Без них, разумеет​ся, немыслимо функционирование предприятий и отраслей, сам процесс производства и реализации. Но не только этим ограничивается их роль и значение в народном хозяйстве. С точки зрения функционирующей отрасли важна эффективность их использова​ния, выражающаяся прежде всего в ресурсоемкости, а значит их размерах и скорости прохождения всех стадий кругооборота, т.е. обороте во времени. Ведь это отвлекаемые средства, а значит тре​бующие быстрейшего возвращения для возобновления с целью получения известной прибыли. Значит, для хозяйствующего субъекта одинаково важен как размер отвлекаемых в данном случае оборот​ных средств, так и быстрота их оборачиваемости. От этого зависит эффективность производства, финансовоустойчивость и конкурен​тоспособность.

Актуальность эффективного использования оборотных фондов и оборотных средств обусловлена, в частности, тем, что их величи​на достаточно большая. Оборотные фонды составляют, например, половину стоимости основных производственных фондов или вто​рую по величине из функционирующих в производстве ресурсов, а значит формирующих показатели экономической эффективности.

Важность и значимость эффективного использования оборот​ных средств усиливается в переходный период к рынку нарастаю​щими взаимными неплатежами между хозяйствующими субъекта​ми, а значит и к отвлечению и без того дефицитных в этих условиях денежных средств. Этот дефицит неизбежно требует восполнения дорогостоящими кредитами для обеспечения непрерывности про​изводства. В результате удорожается продукция, снижается при​быль, ухудшается конкурентоспособность.

Экономическую сущность оборотных средств можно представить как обеспечение денежными ресурсами непрерывности процесса производства и реализации. Функции оборотных средств в таком случае сводятся в платежно-расчетном обслуживании кругооборо​та материальных ресурсов, размещенных на различных стадиях кругооборота - приобретения, производства и реализации. Сле​довательно, от величины задействованных материальных ресурсов, их стоимости и скорости оборота зависит эффективность всего использованного наличного потенциала, включая основные фонды и персонал. Через оборотные средства реализуются цель хозяйству​ющего субъекта и вся его многогранная деятельность. Следова​тельно, от эффективности использования оборотных средств, в ко​нечном счете, зависит эффективность всей производственно-хозяй​ственной деятельности предприятий промышленности, их конкурен​тоспособность и благополучие.

Ускорение оборачиваемости оборотных средств на один процент обеспечивает многомиллиардный дополнительный оборот или сни​жает потребность в этих средствах.

С ростом объемов производства и реализации промышленной продукции значимость ускорения оборачиваемости оборотных средств будет возрастать адекватно,

§2. СОСТАВ, СТРУКТУРА И КЛАССИФИКАЦИЯ ОБОРОТНЫХ ФОНДОВ И ОБОРОТНЫХ СРЕДСТВ

Материально-вещественная основа оборотных фондов - это предметы труда, находящиеся в производственном процессе на раз​ных стадиях обработки в соответствии с технологией изготовления продукта. Это - сырье, основные материалы, вспомогательные ма​териалы, топливо, тара и тарные материалы и т.п. Они размещены в производственных запасах или в незавершенном производстве. Их денежная оценка, как указывалось, составляет стоимость обо​ротных фондов. К оборотным фондам относят еще так называемые расходы будущих периодов, т.е. те затраты, которые производятся в настоящем периоде, но будут отнесены на себестоимость продук​ции в последующие периоды. С известной степенью условности расходы будущих периодов можно отнести к затратам на незавер​шенное производство.

Фонды обращения состоят из готовой продукции на складе, от​груженной, но не оплаченной потребителем товаров, денежных средств в расчетах, на счетах в банке и наличных денег в кассе.

1    Перечень всех перечисленных элементов или групп формирует полную стоимость оборотных фондов и оборотных средств и пред​ставляет их состав.

Состав оборотных фондов и оборотных средств - это перечень всех элементов или групп, формирующих их пол​ную стоимость.
Структура оборотных фондов и оборотных средств - это соотношение отдельных элементов или групп, выраженные в процентах к их общей стоимости.
Состав оборотных фондов и оборотных средств представлен на рисунке 4.









Рисунок 4. Состав оборотных фондов и оборотных средств

В структуре оборотных средств перерабатывающих и добыва​ющих отраслей промышленности преобладающую долю, примерно две трети, составляют оборотные фонды.

Поэтому правомерно более подробно рассмотреть состав и структуру оборотных фондов, которые в отраслевой экономике пред​ставлены одновременно как составляющие производственных фон​дов и оборотных средств 

(таблица 2).

Таблица 2. Состав и структура оборотных фондов в отраслях промыш​ленности

Состав оборотных фондов
Вся про​мышлен​ность
Тяжелая промыш​ленность
Легкая промыш​ленность
Пищевая промыш​ленность

1
2
3
4
5

1. Производствен​ные запасы

в том числе:

- сырье, основные материалы и покупные полуфабрикаты

- вспомогательные материалы

- топливо и горючее 

- запасные части для ремонта

- тара и тарные материалы 

- инструмент,

инвентарь и другие малоценные и быстроизнаши​вающиеся предметы

 2. Незавершенное производство и полуфабрикаты собственного изготовления

3. Расходы будущих периодов и прочие предметы труда
70,0

44,3

6,6

1,9

4,5

2,8

9,9

24,6

5,4
58,5

41,3

2,1

0,5

2,2

0,7

11,7

39,7

1,8
88,6

47,9

9,6

3,7

6,0 11,9

9,5

5,0

6,4
71,1

48,0

8,0

0,6

1,5 9,3

3,6

27,4

1,5

Состав оборотных фондов, как видно, представлен предметами труда, необходимыми для изготовления продукта, находящегося на разной стадии производства от запасов до готового изделия. Затраты, вложенные в них по ходу изготовления продукта, формируют значительную часть себестоимости - производственную себестои​мость. Таким образом, с точки зрения экономики снижение этих затрат - основа удешевления продукта, уменьшения потребности в оборотных средствах в части оборотных фондов, а значит, вместе с мерами по интенсификации производства, обеспечивает повыше​ние эффективности их использования, ускорение оборачиваемос​ти средств.

Структура оборотных фондов, как свидетельствуют данные той же таблицы, зависит прежде всего от специфики отрасли. В целом же в промышленности, в том числе добывающей и перерабатываю​щей, более двух третей падает на производственные запасы, на незавершенное производство примерно четверть, и лишь несуще​ственную часть составляют расходы будущих периодов.

Структура оборотных фондов большинства отраслей перераба​тывающей промышленности характерна тем, что в производствен​ных запасах находится сравнительно большая часть средств. Это обусловлено высокой материалоемкостью и сравнительно коротким производственным циклом изготовления преобладающего большин​ства промышленных продуктов. В условиях рыночной экономики как раз невыгодно замораживать средства в запасах. Поэтому для ряда перерабатывающих отраслей необходимо предусмотреть особые условия кредитования сезонных заготовок, а остальные виды про​изводственных запасов свести к минимуму.

Определяющее влияние отраслевого фактора на структуру обо​ротных фондов ярко демонстрируют отдельные отрасли пищевой и перерабатывающей промышленности. Так, в виноделии, где дли​тельность производственного цикла весьма велика, соответствен​но доля незавершенного производства составляет три четверти всех оборотных фондов, в то время как в масложировой или хлебопекар​ной промышленности она составляет менее одного процента. Ведь цикл производства хлеба исчисляется всего лишь часами, а мароч​ного вина или коньяка - многими годами.

В структуре оборотных средств промышленности товарно-материальные ценности составляют примерно 80% и прочие сред​ства - 20%.

Таблица 3. Структура оборотных средств в промышленности.

Группы оборотных средств %

1. Запасы товарно-материальных ценностей 61,6

2. Товары отгруженные и оказанные услуги 18,4

3. Денежные средства 15,2

4. Дебиторы 8,4

5. Другие оборотные средства 1,4

6. Итого 100

Прежде всего оборотные средства делятся по отраслевой при​надлежности. Различают оборотные средства промышленности, сельского хозяйства, строительства, транспорта, связи и т.д. Срав​нительно высокая доля оборотных фондов народного хозяйства раз​мещена в промышленности, а в самой промышленности существен​ная ее часть находится в отраслях перерабатывающей промышлен​ности.

В зависимости от сферы обслуживания оборотные средства, как отмечалось неоднократно, делятся на оборотные фонды и фон​ды обращения.

По характеру организации оборотных средств они могут быть нормируемыми и ненормируемыми. Нормируются все элементы или группы оборотных фондов и готовая продукция на складе в части фондов обращения. Примерно три четверти оборотных средств подается нормированно и чем выше доля нормируемой части, тем они более управляемы, а значит эффективнее в обороте.

По источникам формирования оборотные средства различают​ся как собственные и заемные. В промышленности в целом в нор​мальных, некризисных условиях функционирования соотношение между собственными и заемными оборотными средствами примерно равное. В сезонно работающих отраслях доля заемных средств зна​чительно выше.

§3. ОСНОВНЫЕ ПРИНЦИПЫ НОРМИРОВАНИЯ ОБОРОТНЫХ ФОНДОВ И ОБОРОТНЫХ СРЕДСТВ. ФОРМИРОВАНИЕ И ОПТИМИЗАЦИЯ РАЗМЕРОВ ОБОРОТНЫХ СРЕДСТВ В ОТРАСЛЯХ ПРОМЫШЛЕННОСТИ

Определение потребности предприятий промышленности в обо​ротных средствах является исключительно важным в условиях рын​ка. Оборотные средства, как подчеркивалось выше, являются от​влеченными средствами, авансированными для производства и ре​ализации товаров и услуг. Стоимость оборотных фондов и оборот​ных средств сравнительно велика. Все это обусловливает необхо​димость научно-обоснованного подхода к определению необходи​мых размеров оборотных средств, размещаемых на каждой стадии кругооборота. Оптимальный размер оборотных средств, таким об​разом, должен быть определен в соответствии с определенными принципами. Основными из этих принципов, очевидно, являются достаточность и минимальность.

Оптимальный размер оборотных средств должен обеспечить предприятиям промышленности бесперебойную, ритмичную рабо​ту по производству и реализации товаров и услуг в соответствии с запросами рынка на уровне минимальной достаточности. А это, в свою очередь, достигается нормированием оборотных средств пу​тем определения норм и нормативов. При этом каждая группа обо​ротных средств нормируется в соответствии с принципами, выра​жающими их функциональное назначение в кругообороте средств.

В современной экономике, как правило, подаются нормирова​нию все группы оборотных фондов и готовая продукция на складе из элементов фондов обращения. Нормирование оборотных средств в производственных запасах осуществляется путем определения норм запасов по каждому виду материалов и нормативов в денеж​ном выражении.

Норма запаса - это минимальное количество запасов в днях, необходимое для бесперебойной, ритмичной работы предприятия промышленности.
При этом на предприятиях промышленности различают теку​щий, страховой (гарантийный) и технологический запасы.

Текущий запас обеспечивает повседневные потребности про​изводства в промежутках между двумя очередными поставками ма​териалов и определяется как:
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где: 
[image: image46.wmf]Т
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- норма текущего запаса данного материала, дни

           И - интервал времени между двумя очередными поставками, дни. Гарантийный (страховой) запас необходим на случай срыва очередных поставок по непредвиденным обстоятельствам. Норма гарантированного запаса должна обеспечить работу предприятия I том же режиме на время принятия экстренных мер по доставке материалов. Практика показывает, что норма гарантийного запас. достаточна на уровне половины текущего запаса:
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Технологический запас предусматривается для подготовки сы​рья и материалов к производству. Это, скажем, время на подработ​ку, сушку, увлажнение сельскохозяйственного или другого сырья и материалов. Норма технологического запаса определяется в соот​ветствии с технологией переработки сырья или изготовления про​мышленного продукта. Например, для зерна - это полтора - два дня, для муки, винограда - часы, для вина перед разливом - две недели, отдельных видов промышленных материалов — месяц и т.д.

Таким образом, норма оборотных средств по производствен​ным запасам для предприятий промышленности определяется как:
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Норматив оборотных средств исчисляется в денежном выраже​нии как произведение нормы оборотных средств в днях на средне​суточные затраты на производство по себестоимости. В таком слу​чае норматив оборотных средств в производственные запасы со​ставит:
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где: 
[image: image50.wmf]ПЗ

В

Н

- норматив оборотных средств в производственные запа​сы по данному материалу, руб.

            
[image: image51.wmf]О
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 - норма запаса в днях по данному материалу, руб. 
Д - среднедневное потребление данного материала в натураль​ном выражении

Ц - цена единицы данного материала с учетом транспортно-заготовительных расходов, руб.

Так определяется норматив по всем видам и группам производ​ственных запасов и суммируется по всей этой группе оборотных средств.

Норматив оборотных средств в незавершенное производство определяется как:
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где: 
[image: image53.wmf]НП
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 - норматив оборотных средств в незавершенное произ​водство, руб.

   
[image: image54.wmf]Ц
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- длительность производственного цикла производства про​дукта, дни
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 - коэффициент нарастания затрат, доли единицы 
      
[image: image56.wmf]Д
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 - среднедневные затраты на производство продукции, руб.        
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 - сумма затрат на производство в год, руб. Длительность производственного цикла определяется по техно​логической карте. Она исчисляется, скажем, для хлеба - часами, а для коньяка и кораблей - годами.

Среднедневные затраты определяются делением общей сметы затрат на производство на финансовый год (360 дней).

Коэффициент нарастания затрат характеризует динамику воз​растания затрат в течение производственного цикла и определяет​ся как отношение среднецикловой себестоимости к производствен​ной себестоимости:
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где: 
[image: image59.wmf]С

С

- среднецикловая себестоимость продукта, руб.


[image: image60.wmf]П
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 - производственная себестоимость продукта, руб. Исчисление среднецикловой себестоимости - весьма сложный и трудоемкий процесс, ибо характер нарастания затрат неравно​мерный и неодинаковый по каждому продукту или группе продук​тов. Поэтому для отраслей перерабатывающей промышленности, где в основном производится материалоемкая продукция со срав​нительно незначительным производственным циклом, коэффици​ент нарастания затрат с достаточной точностью можно определить по формуле:
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где: М - доля материальных затрат в производственной себестоимости продукции, %

О - доля остальных затрат (100 - М), %.

В этом случае коэффициент нарастания затрат в этих отраслях находится в пределах 0,5 - 1,0. Предполагается, что материальные затраты входят в производственный процесс сразу же, а осталь​ные затраты наращиваются равномерно.

Оборотные средства на расходы будущих периодов нормиру​ются на уровне сложившихся за предыдущий год с корректировкой на изменения в предстоящий год. Расходы будущих периодов незначительны, сравнительно стабильны в отраслях промышленнос​ти, и такой принцип их нормирования вполне оправдан.

Норматив оборотных средств в готовую продукцию на складе определяется как:
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где: 
[image: image63.wmf]А
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 - норматив оборотных средств в готовую продукцию на складе,руб.
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- норма запаса готовой продукции на складе, дни 
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 - среднедневной выпуск продукции по производственной себестоимости, руб.

Норма запаса готовой продукции на складе определяется из времени, необходимого для сформирования партии товаров для отгрузки потребителю и оформления документов.

Общий норматив оборотных средств сложится из суммы ранее определенных частных нормативов:
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Определенный таким образом норматив оборотных средств должен обеспечить бесперебойную, ритмичную работу предприя​тия отрасли на уровне минимальной достаточности. Другими сло​вами, норматив собственных оборотных 

средств - это минимально необходимые, но не снижающиеся потребности денежных средств, вложенные на разных стадиях кругооборота. Вот почему для сезонно работающих отраслей не следует под сезонную заготовку сырья и отдельных материалов нормировать собственные оборотные сред​ства. Эти средства в межсезонье будут просто отвлечены, заморо​жены.

§4. ПОКАЗАТЕЛИ И ПУТИ ПОВЫШЕНИЯ ЭФФЕКТИВНОСТИ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ ОБОРОТНЫХ ФОНДОВ И ОБОРОТНЫХ СРЕДСТВ В ОТРАСЛЯХ ПРОМЫШЛЕННОСТИ

Эффективность использования оборотных фондов и оборотных средств складывается из экономного расходования оборотных фондов и ускорения оборачиваемости всех элементов оборотных средств на всех стадиях кругооборота (Д - СП - П - Г - Д').

Показателями эффективности использования оборотных средств являются следующие:

1. Коэффициент оборачиваемости:
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где: 
[image: image68.wmf]О

К

 - коэффициент оборачиваемости , разы
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 - объем реализации товаров (услуг, работ), тыс. руб. 
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- среднегодовая стоимость оборотных средств, тыс. руб.

2. Время оборота (обращения):
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        3. Коэффициент закрепленных средств (загрузки):
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Различают абсолютную и относительную экономию оборотных средств. Абсолютная экономия оборотных средств определяется простой арифметической разницей между фактической и плановой (программной, прогнозной, сравниваемой) их стоимостью. Отно​сительная же экономия (или высвобождение) оборотных средств рассчитывается по формуле:
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где: 
[image: image74.wmf]ОЗ
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 - относительная экономия ОС, тыс. руб.
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П

О

- плановая (программная, прогнозная, сравниваемая) сто​имость реализации, тыс.руб.
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 - базовый коэффициент оборачиваемости 
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 - фактическая стоимость оборотных средств при их факти​ческой оборачиваемости.

Например: в предыдущем (базовом) году коэффициент обора​чиваемости составил 3,0 при объеме реализации 3600 тыс. руб. и 1200 тыс. руб. использованных оборотных средствах. В текущем году при объеме реализации 4800 тыс. руб. и использованных оборот​ных средств в сумме 1000 тыс. руб. абсолютный эффект (высво​бождение) оборотных средств составит 200 тыс. руб. (1200-1000), а относительный эффект - 400 тыс. руб. (1200-4800/3).

При экономии оборотных фондов (сырья, материалов, топлива, энергии и т.д.) экономия оборотных средств будет неадекватной и составит:
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Пути экономии оборотных фондов и ускорения оборот​ных средств, то есть повышение эффективности их использова​ния, будут конкретными в отдельных отраслях промышленности. В промышленности в целом к ним относятся следующие.

1. Сокращение норм расходов и всемерная экономия производ​ственных ресурсов. Резервы подобного рода в перерабатывающей промышленности России велики: удельные расходы многих ресур​сов в стране в 1,5-2 раза выше аналогичных показателей стран с развитой рыночной экономикой.

2. Снижение остатков товарно-материальных ценностей на скла​дах во всех отраслевых структурах. И здесь резервы громадны. В Японии, например, запасы на входе и выходе не превышают пяти процентов используемых ресурсов и производимых товаров, а в России в несколько раз выше и лежат "мертвым капиталом", отяго​щая и без того небольшие наличные оборотные средства.

Надо научиться работать «с колес», имея минимальные запасы в соответствии с вышеизложенными расчетами по нормам и нор​мативам оборотных средств.

3. Сокращение длительности производственного цикла на ос​нове внедрения прогрессивных технологий, совершенствования действующих, перехода на непрерывные процессы производства, ин​тенсификации производства. Так, переход на непрерывный метод шампанизации сократил длительность производства шампанских вин с трех лет до двух-трех месяцев с соответствующим высвобож​дением оборотных средств в незавершенном производстве.

4. Рационализация связей с поставщиками и потребителями с учетом жестких требований рыночной экономики, что сведет к ми​нимуму производственные запасы и остаток продукции на складах.

5. Соблюдение своевременных взаиморасчетов между субъек​тами рынка по платежам. Ликвидация неплатежей. Оборотные сред​ства буквально оседают в этих неплатежах, что существенно замед​ляет оборачиваемость оборотных средств.

6. Рационализация размещения предприятий и мощностей от​раслей промышленности. Это ускорит доставку ресурсов и реали​зацию товаров, тем самым повысит эффективность использования оборотных средств, увеличит скорость оборота.

7. Совершенствование организации производства. Переход на непрерывно-поточные производства. Оптимизация уровня концен​трации, специализации, кооперирования и комбинирования про​изводства.

8. Выравнивание уровня социально-экономического развития территории страны, комплексное развитие экономики регионов и субъектов федерации.

9. Научно-технический прогресс во всех его направлениях и мас​штабное использование его достижений в производстве.

10. Диверсификация производства, обеспечивающая в рынке более быстрое продвижение товаров в различных сегментах этого рынка.

Все это способствует экономии ресурсов и ускорению оборота, а значит снижению потребности в оборотных средствах и увеличе​нию скорости оборачиваемости оборотных средств.

11. Комплекс мер по экономическому, в том числе материально​му стимулированию повышения эффективности использования обо​ротных средств. Таким универсальным средством является сам рынок с добросовестной конкуренцией и объективным механизмом ускорения в сфере производства и обращения.

В отдельных конкретных отраслях перерабатывающей и добы​вающей промышленности будут свои дополнительные специфичес​кие факторы, резервы и пути повышения эффективности использо​вания оборотных фондов и оборотных средств. Специфика эта оп​ределяется сезонностью, материалоемкостью, длительностью про​изводственного цикла, характером потребления, а значит реализа​цией производимого промышленного продукта и т.д.

Глава 5. СЫРЬЕВЫЕ И МАТЕРИАЛЬНЫЕ РЕСУРСЫ ПРОМЫШЛЕННОСТИ И ПОВЫШЕНИЕ ЭФФЕКТИВНОСТИ ИХ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ
§1. Сырьевые и материальные ресурсы: понятие и клас​сификация. Значение повышения эффективности их исполь​зования.
§2. Сырьевые зоны отраслей промышленности. 

§3. Основные направления расширения сырьевой базы отраслей промышленности. Пути экономии сырья и матери​алов.
§1. СЫРЬЕВЫЕ И МАТЕРИАЛЬНЫЕ РЕСУРСЫ: ПОНЯТИЕ И КЛАССИФИКАЦИЯ.

            ЗНАЧЕНИЕ ПОВЫШЕНИЯ ЭФФЕКТИВНОСТИ ИХ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ

Сырьевые и материальные ресурсы, являясь предметом труда, представляют собой один из трех основных элементов производ​ства. Без них, разумеется, невозможно никакое производство. Но не только этим характеризуется роль и значение материальных и сырьевых ресурсов. Они составляют две трети затрат на произ​водство товара, себестоимости произведенной промышленной про​дукции и не менее половины ее цены. В отраслях пищевой и легкой промышленности, например, затраты на сырье и материалы пре​вышают 80% в себестоимости продукции. В масштабах современ​ной промышленности снижение материальных затрат на один про​цент обеспечивает многомиллиардную экономию, а значит соответ​ствующее увеличение прибыли и доходов. С возрастанием масш​табов производства и дальнейшим динамичным ее развитием зна​чимость каждого процента экономии сырья и материалов будет воз​растать адекватно. Это - основа снижения издержек производства, цены реализации, а значит конкурентоспособности отечественного производства. В этом важность и значимость рационального ис​пользования материальных и сырьевых ресурсов, повышения эф​фективности их использования. По эффективности использования сырьевых и материальных ресурсов, в том числе и топливно-энергетических, Россия значи​тельно отстает от развитых стран мира. В этом и состоит основная причина сравнительной дороговизны наших товаров, услуг (работ) и их недостаточная конкурентоспособность по ценам. Без ликвида​ции этого отрицательного фактора страна не может быть в числе достаточно развитых, что чревато превращением ее в сырьевой и энергетический придаток ведущих стран. Вот в чем и экономичес​кая, и политическая важность повышения эффективности исполь​зования материальных, сырьевых, топливно-энергетических ресур​сов.

Материалы — это предметы труда, на которые затрачен труд и в результате этого претерпели определенные преоб​разования, изменения, а главное — приобретена стоимость.
Сырой материал, сырье - это часть основных материалов, которые образуют субстанцию, материально-вещественную основу готового продукта. Наиболее преобладающую часть основных ма​териалов при производстве продукта называют сырьем. В пище​вой промышленности, например, зачастую основные материалы представлены единично как сырье. Например, сахарная свекла— при производстве сахара, виноград - при производстве виноград​ного вина, спирт - при изготовлении водки, мука - при выпечке хлеба и т.д.

При производстве конструктивно сложной продукции использу​ются равнозначно несколько видов основных материалов. При про​изводстве машин, например, используются металл, пластмасса, резина, стекло и др.

В отличие от основных материалов вспомогательные материа​лы, участвуя в процессе производства, как правило, не становятся субстанцией готового продукта, не присоединяются к нему, а если и присоединяются, то не меняют потребительского назначения (краска, лак и др.).

В экономике различают следующие виды вспомогательных ма​териалов:

- присоединяющиеся к продукту, но не меняющие его потреби​тельского назначения (лакокрасочные материалы, этикетки и т.п.);

- участвующие в производственном процессе как необходимый элемент, но не присоединяющиеся к готовому продукту (катализа​торы, фильтры и др.);

- обеспечивающие работу средств труда (смазочные матери​алы и др.);

- топливо. Топливо в виду особо важной роли в экономике выделяют и учитывают отдельно, но по экономической сути - это вспомогательный материал.

Сырье классифицируется на промышленное и сельскохозяй​ственное. В свою очередь, промышленное сырье различается на минеральное, искусственное (пластмассы, ткани и др.), вторичное (отходы и отбросы основного производства, металлолом и др.). Сельскохозяйственное сырье делится на сырье растительного и жи​вотного происхождения(рисунок 5).






Рисунок 5. Классификация сырья

Россия по наличию природных сырьевых и топливно-энергетических ресурсов занимает ведущее место в мире. В России разме​щено более трети запасов железных руд, каменного угля, лесных массивов. Россия располагает значительной частью суши, а значит и сельхозугодий земного шара. Проблема заключается в их эффективном использовании и разумном мировом обмене и на этой ос​нове превращения страны в стабильно экономически мощную дер​жаву. Ведь по запасам сырьевых и топливно-энергетических ре​сурсов на душу населения Россия многократно опережает страны Европы, Азии и Америки.

§2. СЫРЬЕВЫЕ ЗОНЫ ОТРАСЛЕЙ ПРОМЫШЛЕННОСТИ

Сырьевые зоны промышленности России формируются объек​тивно. Важнейшими факторами формирования и развития сырь​евых зон отраслей промышленности являются природно-климатические и социально-экономические. Природно-климатические условия определяют кадастр земли, который используется затем как мера экономической целесообразности, а также при сравни​тельной экономической оценке сырьевых зон перерабатывающих отраслей. Это относится и к сырьевой базе отраслей добываю​щей промышленности.

Сырьевая база должна быть под постоянным вниманием со​ответствующих отраслей промышленности. В этом плане, напри​мер, сельское хозяйство и пищевая промышленность должны вза​имодействовать четко согласованно как взаимозаинтересованные партнеры. Роль отраслей пищевой промышленности должна воз​растать в формировании и развитии своих сырьевых баз в усло​виях конкуренции на внешнем и внутреннем рынке. Такие же взаи​мосвязи складываются в других сырьевых и перерабатывающих отраслях промышленности.

Организация, формирование и развитие сырьевой базы каж​дой отрасли промышленности осуществляется своеобразно с уче​том ее специфики. Перерабатывающие отрасли пищевой промыш​ленности АПК, например, должны размещаться в соответствии со специализацией сельского хозяйства, а значит и оптимизировать свою сырьевую базу на этой основе. Сырьевые базы отраслей пи​щевой промышленности должны быть в тех зонах, где для этого имеются наилучшие естественные (почвенно-климатические) и со​циально-экономические условия. Сырьевые зоны ведущих отрас​лей пищевой промышленности характеризуются рядом важнейших показателей, формирующих в конечном счете соответствующий уро​вень и динамику основных экономических показателей самой пи​щевой промышленности. К таким показателям, например, для рас​тениеводческих сырьевых зон относятся следующие: урожайность, валовый сбор, объем заготовки, коэффициент товарности, теоре​тическое содержание полезных веществ в сырье, фактический вы​ход полезных веществ из сырья, коэффициент извлечения, теоре​тический коэффициент выхода полезных веществ из сырья, факти​ческий коэффициент выхода полезных веществ, фактический сбор продукта с 1 га посевных площадей, биологический сбор продуктов с 1 га посевных площадей. Сырьевые зоны характеризуются по от​дельным отраслям пищевой и перерабатывающей промышленнос​ти в соответствии с вышеприведенной системой показателей.

Сырьевая база добывающих отраслей промышленности строго привязана к местам полезных ископаемых, годных в настоящее время к промышленной эксплуатации с учетом конкурентоспособности добываемого сырья.

Сырьевая база металлургии во многом определяется состояни​ем горнорудной добывающей промышленности.

Сырьевая база машиностроения определяется, в свою очередь, развитием металлургии.

Химическая промышленность в силу своей специфики распола​гает разнообразной сырьевой базой и сама является поставщиком искусственного сырья для многих отраслей промышленности и на​родного хозяйства - легкой, машиностроительной, автомобильной и др.

Россия, как отмечалось выше, располагает мощной сырьевой базой практически для всех современных отраслей промышленно​сти. По ресурсному обеспечению надушу населения она занимает первое место в мире, опережая многократно США и развитые ев​ропейские страны.

§3. ОСНОВНЫЕ НАПРАВЛЕНИЯ РАСШИРЕНИЯ СЫРЬЕВОЙ БАЗЫ ОТРАСЛЕЙ ПРОМЫШЛЕННОСТИ. ПУТИ ЭКОНОМИИ СЫРЬЯ И МАТЕРИАЛОВ

Расширение сырьевой базы многих отраслей промышленности тесно связано с развитием сельского хозяйства, добывающей, хи​мической промышленности и других отраслей.

В перспективе для полного удовлетворения населения России по физиологическим нормам питания и равноправного участия в международном разделении труда и мировом хозяйстве для пище​вой промышленности страны, например, надо производить не ме​нее 150-160 млн. тонн зерна, 45-50 млн. тонн сахарной свеклы, 40-45 млн. тонн картофеля, 15 млн. тонн мяса, 55 млн. тонн молока и т.д.

Для производства такого объема сельскохозяйственной продук​ции и сырья необходимо прежде всего осуществить реформы на селе: земельную реформу, оптимизацию форм собственности и хозяйствования, развитие материально-технической базы, поддер​жание и дальнейшее совершенствование индустриальной техноло​гии производства ведущих сельхозкультур, защиту отечественного производителя, снижение энергоемкости производства растение​водческих культур и животноводческой продукции, установление ра​зумных твердых цен на энергоносители, создание приемлемых и привлекательных условий для инвесторов, льготные кредиты под сезонные производства и заготовки, стимулирующее, а не фискаль​ное налогообложение, социальное развитие и др.

Россия располагает всеми возможностями для решения продо​вольственной проблемы, соответствующего развития сырьевой базы пищевой промышленности. Ведь по размерам посевных пло​щадей на душу населения Россия наряду с Австралией и Канадой занимает ведущее место в мире. Однако свой потенциал Россия использует недостаточно. Если США, Канада, Австралия, полнос​тью обеспечивают себя продовольствием и столько же вывозят для продажи, то современная Россия еще не достигла полного само​обеспечения. Земля используется недостаточно. Низки урожаи даже с учетом климатических особенностей страны в сравнении с пере​численными странами.

Таким образом, основные направления расширения сырьевой базы пищевой промышленности - это интенсификация, повыше​ние урожайности, улучшение технологических качеств сельхозсырья. Экстенсивные пути уже исчерпаны и неэкономичны.

Наряду с повышением урожайности и улучшения качества сельхозсырья важное значение имеет его сбережение на всех этапах технологической цепи "поле - перерабатывающее предприятие" и обеспечение на этой основе существенное увеличение выхода ко​нечной пищевой продукции с 1 га земли. Резервы здесь значитель​ны.

Важным фактором расширения сырьевой базы промышленнос​ти является эффективное использование добываемого и произво​димого сырья. Так, с отходами и отбросами в разных отраслях про​мышленности уходит 20-25% от массы исходного сырья. Из них лишь только десятая часть утилизируется. Эффективное использо​вание этих вторичных ресурсов сырья на месте на основе комбини​рования или в специализированных заводах расширило бы адек​ватно сырьевую базу промышленности и увеличило производимый ею объем продукции со значительным удешевлением. Такие же ре​зервы расширения сырьевой базы имеются и во всех отраслях пе​рерабатывающей промышленности.

Добывающую, нефтегазовую, химическую, лесотехническую, рыбную промышленность, черную и цветную металлургию и ряд других необходимо приоритетно ориентировать на отечественное промышленное производство. Для добывающих отраслей следует осуществлять опережающие геологоразведочные работы.

Важным путем расширения сырьевой базы является создание и масштабное внедрение стимулирующих систем и механизмов эффективного использования сырья и расширение сырьевой базы на основе экономии самого сырья. Ведь экономия сырья - это есть наиболее экономичный путь расширения сырьевой базы. В этом плане приобретение сырья не по цене его массы, а по цене полез​ного продукта в нем является весьма эффективным и рациональ​ным для многих отраслей перерабатывающей промышленности. Разработанный и масштабно апробированный метод закупки саха​ра в свекле кафедрой экономики, финансов и учета экономического факультета Кубанского государственного технологического универ​ситета является весьма убедительным и показательным в этом пла​не. Эта эффективная система реально применима почти во всех ведущих перерабатывающих отраслях АПК и других комплексах вза​имосвязанных отраслей добывающей и обрабатывающей промыш​ленности.

Конечно, сам рынок является самым надежным инструментом эффективного использования сырья, расширения сырьевой базы наиболее экономичным путем, но в каждой конкретной отрасли и сфере деятельности необходимы разработки и внедрение сти​мулирующих систем в рамках широких возможностей самого рынка.

Глава 6. ТРУДОВЫЕ РЕСУРСЫ ПРОМЫШЛЕННОСТИ И ЭФФЕКТИВНОСТЬ ИХ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ
§1. Трудовые ресурсы промышленности и значение по​вышения эффективности их использования.
§2. Сущность, показатели, резервы и пути повышения производительности труда в промышленности.
§3. Экономическая оценка повышения производительно​сти труда по факторам.
§1. ТРУДОВЫЕ РЕСУРСЫ ПРОМЫШЛЕННОСТИ И ЗНАЧЕНИЕ ПОВЫШЕНИЯ ЭФФЕКТИВНОСТИ ИХ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ

Трудовые ресурсы - это трудоспособная часть населе​ния в соответствии с законодательством России. Это при​мерно половина населения страны, хотя по определенным регио​нам эта величина может быть различной.

Кадры - это соответствующим образом подготовленная часть трудовых ресурсов. Каждая отрасль имеет свои кадры. Кадры промышленности составляют важнейшую часть кадров на​циональной экономики.

Трудовые ресурсы отраслей промышленности составляют при​мерно 30% трудовых ресурсов всего народного хозяйства.

Трудовые ресурсы - это и рабочая сила, и предприниматели, умеющие организовать дело и рисковать, отвечать за результаты своего дела. Как правило, трудовые ресурсы отождествляются толь​ко с рабочей(наемной)силой, что неверно.

Труд, а значит трудовые ресурсы, представляют непремен​ный, важнейший элемент производства. Без наличия трудовых ресурсов немыслимо никакое производство. Но, разумеется, не только этим определяется народнохозяйственная значимость тру​довых ресурсов.

Из экономической теории известно, что труд является наиболее активным элементом производства, позволяющим активно исполь​зовать и два остальных элемента производства - средства труда и предметы труда.

Народнохозяйственное значение повышения эффективности ис​пользования трудовых ресурсов - роста производительности тру​да - заключается в том, что без этого национальная экономика, все ее отрасли не могут функционировать конкурентоспособно. Ведь по эффективности использования трудовых ресурсов, по показателю производительности труда промышленность России отстает от раз​витых стран существенно. В России труд сравнительно малопро​дуктивный и, соответственно, мало оплачиваемый. Таким образом, резервы повышения эффективности использования трудовых ресурсов в стране громадны и надо как можно быстрее реализовать их. Народнохозяйственный эффект повышения производительнос​ти труда огромный. Даже прирост производительности труда на один процент обеспечивает при нормально работающей экономике России увеличение объема производства продукции на многие миллиарды рублей в промышленности.

С выходом России из экономического кризиса и дальнейшим динамичным развитием ее экономики народнохозяйственное зна​чение повышения эффективности использования трудовых ресур​сов будет возрастать адекватно. Именно это во многом определит конкурентоспособное функционирование национальной экономики и всех ее отраслей, включая промышленность.

Трудовые ресурсы находятся в определенном движении. Для характеристики движения трудовых ресурсов в отраслевой эконо​мике используются следующие показатели.

1. Коэффициент оборота:
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где: 
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 - число принятых за год, чел. 
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- число уволенных за год, чел. 
      
[image: image82.wmf]КГ

Ч

 - численность персонала на конец года, чел.

2. Коэффициент по набору:
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где: 
[image: image84.wmf]НГ

Ч

 - численность персонала на конец года, чел.
     3. Коэффициент по увольнению:
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4. Коэффициент текучести:
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где: 
[image: image87.wmf]А
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  - численность уволенных за год по собственному желанию или за нарушение законодательства, устава, порядка и т.д.

§2. СУЩНОСТЬ, ПОКАЗАТЕЛИ, РЕЗЕРВЫ И ПУТИ

ПОВЫШЕНИЯ ПРОИЗВОДИТЕЛЬНОСТИ ТРУДА В ПРОМЫШЛЕННОСТИ

Производительность труда - весьма важный и емкий показа​тель в экономике. Классики экономики правы, что к экономии рабо​чего времени сводится всякая экономия. Производительность тру​да—один из важнейших показателей экономической эффективно​сти. Для курса отраслевой экономики необходимо четко знать ее суть и самое главное—факторы, резервы и пути ее повышения в специфических условиях самой отрасли.

Производительность труда - это выработка продукции на одного работающего в единицу времени или затраты труда на производство единицы продукции.
Исходя из такого определения производительности труда, сле​дуют и ее показатели и измерители. К важнейшим из них относят​ся следующие.

1. Выработка продукции в единицу времени одним ра​ботником:
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где: П - объем произведенной продукции (в натуральном, условно-натуральном и денежном выражениях),

Ч - численность работающего персонала, чел. Если на предприятии промышленности производится однород​ная продукция (
[image: image89.wmf]Н

У
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), то объем продукции и соответственно показа​тель производительности труда измеряются в натуральном выра​жении:
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Если на предприятии вырабатывается разнородная, но физи​чески соизмеримая продукция (Пу-н), то объем продукции и соот​ветственно выработка на одного работающего измеряются в ус​ловно-натуральном выражении (условные банки, машины, тонны):
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Если же на предприятии промышленности в отрасли произво​дится неоднородная и физически несоизмеримая продукция, то объем продукции и производительность труда измеряются в де​нежном выражении (товарная, условно-чистая, чистая):
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2. Трудоемкость продукции:
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где: 
[image: image94.wmf]Т
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 - затраты труда в человеко-днях, человеко-часах.

Это общепринятые в целом в народном хозяйстве и промыш​ленности показатели производительности труда. В отдельных отраслях промышленности используются специфические для данной отрасли показатели. Так, в сахарной промышленности уровень и динамику производительности труда более прямо и точно характе​ризует показатель затрат труда на 100 тонн переработанной свек​лы, сахара-сырца. В машиностроении чаще используют показатель трудоемкости в человеко-часах.

Многочисленные факторы повышения производительности тру​да можно свести к двум - производительной силе труда (вне​шние, не зависящие от работника, факторы) и напряженности, интенсивности труда (внутренние, зависящие от работника фак​торы).

Многочисленные же резервы роста производительности тру​да в зависимости от сферы деятельности можно свести к межот​раслевым, отраслевым и внутрихозяйственным (внутризаводским).

Пути повышения производительности труда будут также мно​гочисленными и конкретными в каждой отрасли промышленнос​ти. Однако общими для них будут следующие.

1. Улучшение качества перерабатываемого сырья и обеспече​ние достаточного его объема для полной загрузки производствен​ной мощности при наличии спроса на выпускаемый продукт. Улуч​шение качества сырья - повышение полезных веществ в нем и извлекаемости их при том же объеме сырья и востребованной численности работающих увеличит выход продукции, а значит по​высит производительность труда.

2. Снижение затрат сырья и полезных веществ в нем на всех этапах добычи, выращивания, уборки, хранения, переработки, транспортировки. Увеличивая объем сырья и полезных веществ в нем, соответственно увеличивается и количество вырабатываемой продукции, а значит повышается производительность труда.

3. Механизация и автоматизация производственных процес​сов как основных, так и вспомогательных. Это прямо высвобож​дает численность, а значит повышает производительность труда.

4. Масштабное внедрение ресурсосберегающих, безотходных и малоотходных технологий. При этом растет объем выпускаемой продукции, следовательно и повышается производительность тру​да.

5. Использование трудосберегающей техники и технологии. Снижение трудозатрат обеспечивает рост производительности тру​да. Внедрение более производительного оборудования также по​вышает производительность труда.

6. Увеличение масштабов производства, концентрация произ​водства. Производительность труда растет за счет условно-посто​янной численности, то есть тех категорий работников, численность которых мало зависит от роста объема производства (руководя​щий персонал, рабочие, занятые на аппаратурных процессах, охра​на и т.д.). С удвоением масштабов производства, как правило, в любой отрасли промышленности производительность труда воз​растает в полтора раза.

7. Рост до оптимального уровня специализации, кооперирова​ния и комбинирования производства.

8. Совершенствование организации управления, труда и про​изводства.

9. Материальное и моральное стимулирование повышения про​изводительности труда. Хотя сам рынок является универсальной стимулирующей системой, но в рамках отдельных отраслей, фирм и предприятий должны быть и свои стимулирующие системы с уче​том конкретных условий их функционирования.

10. Внедрение научно-обоснованного нормирования труда и на​учной организации труда.

В каждой конкретной отрасли промышленности имеются свои конкретные факторы, резервы и пути роста производительности труда.

Они определяются спецификой отрасли, характером добывае​мого и перерабатываемого сырья, производимой готовой продук​ции, используемой организации производства, труда и управле​ния, применяемой системы машин, аппаратов, технологии в целом и т.п.

§3. ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ОЦЕНКА ПОВЫШЕНИЯ ПРОИЗВОДИТЕЛЬНОСТИ ТРУДА ПО ФАКТОРАМ

Оценка роста производительности труда в отраслевой эконо​мике производится методами прямого и факторного счета.

Прирост производительности труда методом прямого счета определяется по формуле:
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где: 
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- объем производства (реализации) продукции в рас​четном и базовом периодах;


[image: image97.wmf]О

Р

Ч

Ч

,

 - численность персонала соответственно в расчетном и базовом периодах.

Для экономической оценки повышения производительности труда по методу факторного счета все факторы группируются на организационно-технический, обеспечивающий абсолютное высво​бождение численности персонала, объемный и структурный факто​ры.

При сокращении численности прирост производительности тру​да определяется как:
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где: Ч - число высвобожденных работников, человек


[image: image99.wmf]О
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 - базовая численность работников, человек. Прирост производительности труда по объемному фактору ис​числяется как:

      
[image: image100.wmf],%

100

*

2

У

Р

Р

Д

К

ПТ

=


где: 
[image: image101.wmf]Р

К

 - процент роста объема производства продукции, %


[image: image102.wmf]У

Д

- удельный вес условно-постоянной численности работни​ков в общей численности персонала, %.

Прирост производительности труда по структурному фактору, когда снижается трудоемкость какого-либо изделия в общем объе​ме производства, определяется по формуле:
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где: Т - процент снижения трудоемкости продукта, %

Д - удельный вес данного продукта в общем объеме произ​водства, %.

Общий прирост производительности труда по всем факторам определяется простым их сложением:
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Затем сравнивается полученный результат с программой раз​вития отрасли (предприятия) и принимается необходимое реше​ние.

 РАЗДЕЛ 3. РЕЗУЛЬТАТЫ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ РЕСУРСОВ
Глава 7. СЕБЕСТОИМОСТЬ ПРОМЫШЛЕННОЙ ПРОДУКЦИИ И ПУТИ ЕЕ СНИЖЕНИЯ
§1. Сущность себестоимости продукции и значение ее снижения.
§2. Состав и структура себестоимости продукции. 
§3. Классификация затрат на себестоимость продукции. 
§4. Факторы, источники и пути снижения себестоимости продукции в промышленности.
§5. Экономическая оценка снижения себестоимости про​мышленной продукции и методы ее расчета.
§1. СУЩНОСТЬ СЕБЕСТОИМОСТИ ПРОДУКЦИИ И ЗНАЧЕНИЕ ЕЕ СНИЖЕНИЯ

Себестоимость продукции - это совокупность затрат предприятия на производство и реализацию продукции.
В себестоимости продукции находят отражение все произве​денные предприятием затраты живого и овеществленного труда в виде расходов сырьевых, материальных, топливно-энергетических ресурсов, амортизации основных фондов, оплаты труда. Себестои​мость включает прямые материальные и трудовые затраты, а также накладные расходы на управление и обслуживание производства. Таким образом, в себестоимости продукции, как в зеркале, отра​жаются рачительность и бесхозяйственность, уровень техники и технологии, организация производства, труда и управления. Чем лучше поставлено дело на предприятии, чем выше техническая ос​нащенность производства, организация, тем ниже себестоимость продукции и наоборот.

Себестоимость продукции является самостоятельной эконо​мической категорией. Она количественно и качественно отличается от стоимости. Стоимость и ее денежное выражение - цена, количе​ственно выше себестоимости. Лишь в планово-убыточных, дотаци​онных отраслях стоимость ниже себестоимости, что не характерно в рынке. Индивидуальная себестоимость на конкретных предприя​тиях может быть выше и ниже стоимости, хотя если она выше, пред​приятие обанкротится, если не защищено дотацией. Среднеотраслевая же себестоимость, как правило, ниже стоимости в нормально функционирующих отраслях за исключением дотационных.

     По экономической сути себестоимость продукции близка к бух​галтерским издержкам производства и отличается существенно от экономических издержек производства.

     В современный период, как и ранее, снижение себестоимости продукции представляет большую народнохозяйственную значи​мость. Снижение себестоимости продукции - основа снижения цен, а значит - основа конкурентоспособности продукции, предприятия и отрасли. Снижение цен прямо влияет на благосостояние населе​ния страны. В масштабе национальной экономики снижение себес​тоимости увеличивает соразмерно национальный доход, прибыль, что в свою очередь позволяет увеличить темпы расширенного вос​производства, способствует росту отечественных товаров, расши​рению социальных возможностей государства по строительству жи​лья, поддержанию объектов отдыха, здравоохранения, спорта, куль​туры, искусства, науки, повышению пенсий, стипендий, пособий и т.д. Предприятие также при этом укрепляет свое финансовое поло​жение, делает его более устойчивым.

Таким образом, снижение себестоимости одинаково выгодно всем - населению, работникам, предприятию, отрасли, националь​ной экономике и государству в целом. А значит, усилия всех долж​ны быть постоянно нацелены на всемерное снижение себестоимос​ти. В этом основное экономическое условие конкурентоспособности страны как на внешнем, так и на внутреннем рынке.

Актуальность снижения себестоимости продукции усиливается с возрастанием объемов производства. Каждый процент снижения себестоимости обеспечивает при этом все возрастающую сумму экономии. С реструктуризацией промышленности и дальнейшим ее динамичным развитием эта проблема станет первостепенной.

Во всем вышеизложенном заключается важность и значимость сни​жения себестоимости продукции.

§2. СОСТАВ И СТРУКТУРА СЕБЕСТОИМОСТИ ПРОДУКЦИИ

Многочисленные затраты, формирующие себестоимость продук​ции, в практике планирования и учета классифицируются по эконо​мическим элементам и статьям калькуляции. Перечень этих эле​ментов и статей представляет собой состав себестоимости продукции. Структура же себестоимости продукции - это соотношение этих элементов и статей между собой, выра​женное в процентах к общему итогу.
Классификация по экономическим элементам используется для определения и поддержания оптимального соотношения между од​нородными экономическими затратами, живым и овеществленным трудом, соотношения потребляемых ресурсов, увязки и взаимосвя​зи различных разделов бизнес-плана, плана (программы) разви​тия отрасли.

Экономические элементы затрат - это экономически однород​ные, более неделимые, нерасщепляемые затраты.

Статьи калькуляции, наоборот, состоят из разнородных в эко​номическом смысле затрат. Ряд статей калькуляции включает все экономические элементы затрат.

Классификация затрат на себестоимость продукции по статьям калькуляции позволяет выявить конкретный объект и место осуще​ствления затрат, определить себестоимость единицы продукции, прибыль, рентабельность продукции и производства.

Состав себестоимости по экономическим элементам зат​рат (смета затрат на производство) представлена ниже.

1. Сырье и основные материалы.

2. Вспомогательные материалы.

3. Топливо со стороны.

4. Энергия со стороны.

5. Заработная плата всех работников.
      6. Начисления на заработную плату.

      7. Амортизация.

      8. Прочие денежные расходы.

    
Статья калькуляции в наиболее обобщенном виде пред​ставляет:
1. Сырье и основные материалы за вычетом годных отходов.

2. Вспомогательные материалы.

3. Топливо на технологические цели.

4. Энергия на технологические цели.

5. Заработная плата рабочих основного производства.

6. Начисления на заработную плату.

7. Расходы на содержание и эксплуатацию оборудования.

8. Цеховые расходы.
Итого цеховая себестоимость

9. Общезаводские расходы.
Итого производственная себестоимость

10. Внепроизводственные (коммерческие) расходы.
Полная (коммерческая) себестоимость

Структура себестоимости продукции отраслей промышленнос​ти по экономическим элементам затрат представлена в

    таблице 4.

Таблица 4. Структура себестоимости продукции промышленности.

Элементы затрат
Вся про-мыш-лен-ность
Отрасли промышленности



Тяжелая
Легкая
Пищевая



Вся тяже​лая
Маши-но-строе-ние
Вся легкая
Тек​стиль​ная про-мыш-лен-ность
Вся пище​вая
Сахар​ная про-мыш-лен-ность

1. Сырье и основные материалы

2. Топливо со стороны

3. Энегргия со стороны
63,9 
3,7

2,6
54,9 
4,8

3,4
57,8 
1,1

1,9
84,3 
0,5

0,8
86,1 
0,5

0,9
82,8 
1,7

0,7
85,6 
1,5

0,7

Продолжение табл. 4

Элементы затрат
Вся про-мыш-лен-ность
Отрасли промышленности



Тяжелая
Легкая
Пищевая



Вся тяже​лая
Маши-но-строе-ние
Вся легкая
Тек​стиль​ная про-мыш-лен-ность
Вся пище​вая
Сахар​ная про-мыш-лен-ность

4. Амортизация

5. Зарплата с начислениями

6. Прочее 7. Итого
11,4

14,9 3,5

100
14,7

17,7 4,5

100
10,7

23,5 5,2

100
3,2

10,2 1,0

100
3,5

8,1 0,9

100
5,0

7,8 2,0

100
3,9

6,8 1,5 100

Как видно, в промышленности преобладающая доля затрат (две трети) падает на сырье и основные материалы, а в легкой и пище​вой промышленности еще больше - четыре пятых. В этом основная особенность структуры себестоимости продукции отраслей промыш​ленности. Структура себестоимости продукции, таким образом, прежде всего зависит от отраслевой специфики в самих группах отраслей промышленности (тяжелая, легкая, пищевая). Как видно из таблицы, в разных конкретных отраслях структура себестоимос​ти продукции различная. В свеклосахарной (перерабатывающей) промышленности, например, удельный вес сырья и основных мате​риалов достигает 84,7% в то время как в рыбной (добывающей) — 26,3.

Структура себестоимости нацеливает на необходимость акцен​тирования внимания на те затраты, которые являются превалирую​щими. Так, в отраслях легкой и пищевой промышленности основ​ное внимание должно быть нацелено на всемерное снижение за​трат на сырьевые ресурсы, стремясь, разумеется, сокращать и ос​тальные затраты.

Структуру себестоимости продукции можно и должно при необ​ходимости представить и в калькуляционном разрезе.

     Различают цеховую, производственную и полную (коммерчес​кую) себестоимость.

Цеховая себестоимость - это затраты цеха, включая цеховые расходы на производство продукции. Производственная себе​стоимость - это затраты предприятия на производство продук​ции. Это цеховая себестоимость плюс общезаводские расходы.

Если к производственной себестоимости добавить внепроизводственные расходы, то сформируется полная себестоимость продукции. В основе производственной и полной себестоимости лежит цеховая себестоимость. На тех предприятиях, где отсут​ствует цеховая организация производства, цеховая себестоимость совпадает с производственной себестоимостью продукции.

§3. КЛАССИФИКАЦИЯ ЗАТРАТ НА СЕБЕСТОИМОСТЬ ПРОДУКЦИИ

Многочисленные затраты на себестоимость продукции в за​висимости от поставленной задачи - планирования, анализа, учета, расчетов можно классифицировать следующим образом.

1. В зависимости от того, как меняются затраты в связи с изменением объема производства, они делятся на

 пропорциональ​ные (переменные) и непропорциональные (условно-посто​янные, постоянные). Затраты, меняющиеся пропорционально из​менению объемов производства, относят к переменным (пропор​циональным) затратам, а те затраты, которые не меняются или меняются непропорционально объемам производства, - к непро​порциональным (условно-постоянным, постоянным). При росте мас​штабов производства себестоимость единицы продукции снижа​ется за счет условно-постоянных (постоянных) затрат. Поэтому в рынке на основе хорошо поставленного маркетинга хозяйствующие субъекты стремятся расширять масштабы производства.

 2. В зависимости от сферы, где произведены затраты, они де​лятся на производственные и внепроизводственные.
3. По характеру отнесения затрат на конкретные виды продук​ции различают прямые и косвенные. Те затраты, которые можно непосредственно отнести на конкретный вид продукции, называют​ся прямыми, а затраты, относимые опосредованно, по какому-то при​знаку (объему производства, зарплате и др.) - косвенными. Для более точного определения себестоимости конкретных видов про​дукции желательно увеличить долю прямых затрат.

4. В зависимости от полезности производственных затрат они бывают производительными и непроизводительными. Затра​ты, увеличивающие количество производимого продукта или улуч​шающие его качество (а значит увеличивают стоимость, конкурен​тоспособность), относят к производительным, а те затраты, кото​рые не увеличивают объема производства, не улучшают качества, называются непроизводительными. Фактически желательно иметь как можно меньше непроизводительных затрат и совсем их не пла​нировать, не предусматривать.

5. Различают затраты основные и накладные. К основным следует отнести те затраты, без которых при заданной технологии невозможно производство данной продукции (сырье, например), а те же затраты, без которых можно изготовлять, хотя с большими издержками и худшим качеством, называют неосновными (напри​мер, накладные).

6. Затраты по отношению к хозяйствующему субъекту также де​лятся на зависящие и не зависящие от него самого. Напри​мер, перерасход сырья от бесхозяйственности зависит от него, а вот рост его цены - не зависит от него.

7. Затраты по экономическому содержанию делятся на эконо​мические элементы и статьи калькуляции.
8. По составу затраты бывают простые (зарплата) и комплек​сные (цеховые, общезаводские, внепроизводственные).

9. По периодичности возникновения затраты различают на те​кущие и на единовременные.
10. По отношению к готовому продукту затраты дифференциру​ются на незавершенное производство и на готовую продук​цию.
§4. ФАКТОРЫ, ИСТОЧНИКИ И ПУТИ СНИЖЕНИЯ СЕБЕСТОИМОСТИ ПРОДУКЦИИ В ПРОМЫШЛЕННОСТИ

Многочисленные факторы, влияющие на уровень и динамику себестоимости продукции, на функционирующем предприятии про​мышленности можно свести к следующим группам факторов:
1. Факторы, улучшающие использование средств труда (основ​ных фондов).

2. Факторы, улучшающие использование предметов труда (обо​ротных фондов и оборотных средств).

3. Факторы, улучшающие использование самого труда.

4. Факторы, улучшающие организацию производства, труда и управления.

Если улучшается использование всех основных элементов про​изводства, в данном случае факторов, то себестоимость продукции обязательно снизится.

К основным источникам (резервам) снижения себестоимости в отраслевой экономике следует отнести следующие.

1. Всемерная замена дорогостоящих видов ресурсов на более дешевые (сырьевые, материальные, топливно-энергетические).

2. Рост производительности труда темпами, превышающими рост оплаты труда.

3. Максимальное снижение накладных расходов.

4. Полная ликвидация непроизводительных расходов. Выявленные факторы и резервы снижения себестоимости про​дукции реализуются определенными путями. В каждой отрасли промышленности эти пути будут конкретными. Однако для отрас​лей промышленности к наиболее важным и приоритетным следует отнести следующие пути.
1. Улучшение качества используемого сырья, увеличение полез​ных веществ в нем. Чем больше полезных веществ в сырье, сахара в свекле, металла в руде, тем ниже удельные расходы сырья на единицу готовой продукции, а значит оно дешевле, а себестоимость ниже.

2. Сокращение потерь сырья и полезных веществ в нем на всех этапах транспортировки, хранения и переработки. Чем меньше по​терь, тем выше выход продукции, ниже удельные расходы сырья, а значит и ниже расходы по данной статье себестоимости.

3. Максимальная переработка вторичных ресурсов сырья -отходов и отбросов. Экономический эффект тот же, то есть сни​жение себестоимости конечной товарной продукции.

4. Оптимизация уровня концентрации, специализации, коопе​рирования и комбинирования производства. Чем выше масшта​бы производства, например, тем ниже себестоимость продукции за счет непропорциональных (условно-постоянных, постоянных) расходов. При комбинировании производства всегда ниже себе​стоимость продукции за счет более эффективного использова​ния всего наличного потенциала, всех производственных ресур​сов и увеличения масштабов производства.

5. Совершенствование организации производства, труда и уп​равления.

6. Масштабное использование достижений научно-техничес​кого прогресса. Внедрение ресурсо-энергосберегающих, безотход​ных и малоотходных технологий. Экономия достигается на совокуп​ности материальных ресурсов, то есть по многим, самым крупным элементам затрат на себестоимость продукции. Это очень весомо особенно для весьма материалоемких отраслей промышленности.

7. Обеспечение сохранности производственных ресурсов и про​изведенных из них продуктов.

8. Переход на более дешевые виды сырья, материалов, топ​лива и энергии.

9. Внедрение рациональных методов хозяйствования в соот​ветствии с требованиями рынка, сокращение накладных расхо​дов и полная ликвидация непроизводительных затрат.

10. Экономическое и материальное стимулирование сниже​ния себестоимости продукции. Сам рынок является универсальным хозмеханизмом снижения затрат, а значит и себестоимости. Однако в рамках рынка целесообразна разработка и внедрение в каж​дой конкретной отрасли промышленности стимулирующих систем по снижению себестоимости наподобие системы оплаты сырья по содержанию полезных веществ в нем, как это сделано в свеклоса​харной промышленности Кубани кафедрой экономики, финансов и учета Кубанского государственного технологического университе​та.

§5. ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ОЦЕНКА СНИЖЕНИЯ

СЕБЕСТОИМОСТИ ПРОМЫШЛЕННОЙ ПРОДУКЦИИ И МЕТОДЫ ЕЕ РАСЧЕТА

Управление себестоимостью продукции включает планирование, учет, регулирование, отчет и организацию мер по ее снижению. В этих целях используется система показателей себестоимости, которая в современный период представлена следующей.

1. Смета затрат на производство (по экономическим эле​ментам затрат).

2. Себестоимость всей товарной продукции (по статьям калькуляции).

3. Себестоимость единицы важнейших изделий (по стать​ям калькуляции).

4. Затраты на один рубль товарной продукции:
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где: 3 - затраты на 1 рубль товарной продукции, коп.
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 - сумма полной себестоимости товарной продукции, млн. руб. 
ТП - сумма товарной продукции в действующих ценах, млн. руб. Чем ниже этот показатель, тем ниже себестоимость, больше при​были от реализации товарной продукции, выше рентабельность про​дукции и производства.

5. Снижение затрат на один рубль товарной продукции:
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где: 
[image: image108.wmf]С
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 - процент снижения затрат на 1 рубль товарной продукции, %
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 - затраты на 1 рубль товарной продукции базового периода, коп.

В процессе управления при разработке мероприятий по сниже​нию себестоимости экономическая оценка производится двумя методами - методом факторного счета и методом прямого счета.

Расчет снижения себестоимости продукции методом фак​торного счета заключается в выявлении факторов, снижающих ее, и экономической оценке их по формуле:
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где: 
[image: image111.wmf]С

С

 - снижение себестоимости, %

И - изменение по данной статье калькуляции (экономическому элементу), %

Д - удельный вес данной статьи (элемента) в полной себесто​имости, %.

Если, например, затраты сырья сокращаются в связи с внедре​нием новой ресурсосберегающей технологии на 2% при удельном весе этой статьи расходов в полной себестоимости 80%, то себес​тоимость продукции снизится на 1,6% (2 х 80/100).

Методика расчета снижения себестоимости прямым сче​том аналогична методике определения экономии текущих затрат при внедрении новой техники или подобных мероприятий.

В этом случае себестоимость рассматривается как совокупность материальных и трудовых затрат и накладных расходов.

Соответственно общая экономия на снижении себестоимости сложится из экономии на этих затратах:
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где: 
[image: image113.wmf]О

Э

- общая экономия от снижения себестоимости, млн. руб.
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 - экономия на материальных затратах, млн. руб. 
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Н
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 - экономия на заработной плате персонала с начисления​ми на нее, млн.руб.


[image: image116.wmf]НР

Э

 - экономия на накладных расходах (цеховых, общезаводских, внепроизводственных), млн. руб.

Экономия на материальных затратах определяется как:
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где: 
[image: image118.wmf]О

Р

  -  удельный расход материалов (сырья, основных и вспомо​гательных материалов, топлива и энергии и др.) до внедрения, базовая: т,  штук, м и др.
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 - то же после внедрения, расчетная

         А - объем производства продукции в натуре, т, штук, м и др. 

        Ц - цена за единицу материальных ресурсов, руб. Экономия на заработной плате с начислениями определяется для повременщиков:
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где: 
[image: image121.wmf]ЗПП

Н

Э

 - экономия на зарплате повременщиков, млн. руб.
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 - численность персонала повременщиков до внедрения (ба​зовая), чел.
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 - численность персонала повременщиков после внедрения (расчетная), чел.
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З

- среднегодовая заработная плата повременщиков, руб.
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 - коэффициент начисления на заработную плату. Экономия на заработной плате сдельщиков с начислениями со​ставит:
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где: 
[image: image127.wmf]ЗПС

Н
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 - экономия на заработной плате персонала-сдельщиков с начислениями, млн. руб.
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 - расценка за единицу продукции до внедрения (базовая), руб.
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Н

 - то же после внедрения (расчетная) 
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А

   - объем продукции в натуре после внедрения 
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К

 - коэффициент начисления на зарплату. Экономия на накладных расходах определяется по формуле:
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где: 
[image: image133.wmf]НР

Э

 - экономия на накладных расходах, млн. руб.

 
[image: image134.wmf]НР

С

- сумма накладных расходов в себестоимости всей то​варной продукции, млн. руб.
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 - коэффициент роста объема производства, доли ед. 
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- доля условно-постоянных затрат в накладных расходах, доли ед.

Таким образом, общая экономия на снижении затрат будет равна сумме экономии по материальным ресурсам, зарплате с на​числениями и накладным расходам:
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Тогда процент снижения себестоимости составит:
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где: 
[image: image139.wmf]С

С

 - процент снижения себестоимости, %


[image: image140.wmf]О

Э

- общая экономия затрат, млн. руб.


[image: image141.wmf]П

С

 - полная себестоимость товарной продукции до внедре​ния мероприятия в сопоставимых объемах производства, млн. руб.

Процент снижения себестоимости по показателю затрат на один рубль товарной продукции, как было выше отмечено, опре​деляется по формуле:
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РАЗДЕЛ 4. ЭФФЕКТИВНОСТЬ ФУНКЦИОНИРОВАНИЯ ПРОМЫШЛЕННОСТИ
Глава 8.    ПРИБЫЛЬ, РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ И ЦЕНА
§1. Прибыль и пути ее роста.
§2. Рентабельность производства и пути ее повышения. 
§3. Цена и ценообразование как фактор эффективного функционирования отраслей промышленности.
§1. ПРИБЫЛЬ И ПУТИ ЕЕ РОСТА

Целью предпринимательской, в том числе производственной деятельности, является прибыль. Таким образом, функционирова​ние предприятий и отраслей преследует получение наибольшей при​были путем производства и реализации востребованных рынком товаров (услуг, работ). Именно так в наибольшей степени удовлет​воряются потребности населения.

Получение прибыли и ее наращивание является экономичес​ким условием успешного функционирования предприятий промыш​ленности. Только так можно своевременно обновлять основные фон​ды, расширять масштабы производства, создать предпосылки для роста эффективности производства, повышения конкурентоспособ​ности.

С другой стороны, чем больше прибыли у предприятий отрас​ли, тем больше отчислений из этой прибыли на налоги, на фор​мирование национального дохода, бюджетов разного уровня. А это создаст экономические предпосылки для роста заработной платы бюджетным работникам, пенсий, стипендий и других социальных выплат. Из большей прибыли и больше возможностей для расши​ренного воспроизводства, внедрение мероприятий по улучшению качества продукции и, наконец, удешевления продукции. Все это в конечном счете способствует улучшению жизни людей, укреплению экономического могущества страны, повышению конкурентоспособ​ности самого предприятия. Поэтому в росте прибыли заинтересо​ваны все: персонал, предприятия, отрасли и государства в целом.

Прибыль - это часть чистого дохода общества, создава​емая на предприятии и совместно используемая предприя​тием и государственными и муниципальными органами.
Прибыль следует в отраслевой экономике рассматривать как разность между денежными доходами (поступлениями) и расхода​ми (затратами):

                                                   п = вд – з ,
где: П - прибыль, млн. руб.

ВД - валовой доход (выручка, поступления), млн. руб.
 3 - затраты на производство и функционирование хозяйству​ющих субъектов (расходы), млн. руб.

Валовой доход формируется из выручки от реализации продук​ции (услуг, работ), включая всю ее стоимость в текущих ценах - ове​ществленный и живой труд.

                                                                ВД = М + ФОТ + П,
где: М - овеществленный труд (материальные затраты, амортиза​ция)

ФОТ - фонд оплаты труда (зарплата и др.)
     П - прибыль.

Доход складывается из прибыли и оплаты труда (П + ФОТ). Общая (валовая, балансовая) прибыль на предприятии отрас​ли складывается из прибыли от реализации продукции основного производства, прочей реализации и внереализационной прибыли:
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где: 
[image: image144.wmf]О
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- общая (балансовая) прибыль, млн. руб. 

[image: image145.wmf]Р

П

 - прибыль от реализации по основной деятельности, млн.руб.
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П

- прибыль от прочей реализации, млн. руб. 

[image: image147.wmf]ВР

П

 - внереализационная прибыль, млн. руб.

При нормально функционирующей экономике преобладающую долю (более 90%) представляет прибыль от реализации по ос​новной деятельности (в дальнейшем прибыль от реализации, Пр). Поэтому в отраслевой экономике правомерно этому уделяется основное внимание.

Прибыль от реализации - это совокупность разности цены и себестоимости различных товаров (услуг, работ) на объем их ре​ализации в натуре:
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где: 
[image: image149.wmf]Р

П

 - объем от реализации, млн. руб. 
          Ц - цена единицы продукции, руб.
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 - объем реализованной продукции в натуре (т, шт.).

Объем реализации, как известно, определяется как:
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где: 
[image: image152.wmf]НГ
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 - остаток продукции на начало года
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- объем произведенной продукции за год
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- остаток продукции на конец года. Как видно из формулы прибыли от реализации основными фак​торами ее роста будут следующие.

1. Размер объема реализации.

2. Цена реализации.

3. Себестоимость единицы продукции с учетом транспортных расходов.

4. Ассортиментные сдвиги в сторону увеличения доли более рентабельных (прибыльных) видов изделий и соответственно со​кращения менее рентабельных изделий.

Таким образом, чем больше объема реализации, цены реализации, прогрессивнее ассортиментные сдвиги в смысле роста доли более рентабельных видов изделий, тем выше сумма прибыли. И чем ниже себестоимость единицы продукции, тем при прочих рав​ных условиях будет выше масса прибыли.

Из факторов роста прибыли следуют и конкретные пути ее уве​личения.

Пути роста прибыли в отраслях промышленности в самом об​щем виде будут следующие.

1. Всемерное увеличение объема реализации и производства продукции на основе хорошо поставленного маркетинга, максималь​ного использования наличных производственных мощностей, а при необходимости ее расширения, рационального использования про​изводственного потенциала и всех ресурсов.

2. Снижение себестоимости продукции по всем элементам за​трат и статьям калькуляции.

3. Проведение грамотной, научно-обоснованной ценовой поли​тики в условиях рынка.

4. Осуществление прогрессивных структурных сдвигов в сторо​ну увеличения доли более рентабельных, прибыльных видов про​дукции при наличии спроса на них и хорошо поставленном марке​тинге.

Как было отмечено, преобладающая часть прибыли предприя​тия отрасли при нормально функционирующей экономике получа​ется от реализации продукции от основной деятельности. Однако общая прибыль в любом случае складывается из прибыли от реа​лизации основной продукции, на которую специализируется от​расль, прибыли от прочей реализации и внереализационной при​были. Поэтому, разрабатывая меры по увеличению прибыли как ко​нечной цели предпринимательской деятельности следует, безус​ловно, увеличивать все составляющие общей, балансовой прибы​ли. Необходимо как можно больше извлечь прибыли из общей ре​ализации, действуя аналогично как с мерами по росту прибыли от основной деятельности с использованием тех же факторов и путей, а также рационально использовать все возможности от получения прочей, внереализационной прибыли.

В современный период особенно важно эффективно и масш​табно заняться инвестиционной, финансовой и прочей деятельнос​тью, памятуя, что деньги не пахнут, а должны служить благому делу -финансовой устойчивости отрасли и ее предприятий, государству, обществу, каждому работнику и жителю страны. Прибыль - это про​цветание.

Полученная на предприятиях отрасли прибыль распределяется между предприятием, государством и муниципальными органами.

Из общей суммы, полученной на предприятии отрасли прибы​ли, выделяется та ее часть, которая освобождена от налогов и сбо​ров. Затем из оставшейся суммы (гораздо большей части) изыма​ются налоги и сборы в госбюджет, муниципальные бюджеты, целе​вые перечисления в соответствии с законодательством и решения​ми местных органов власти. Оставшаяся часть прибыли называет​ся чистой прибылью, направляемой в распоряжение самого пред​приятия. Предприятие в меру экономической потребности и целе​сообразности само распределяет свою прибыль. Оптимальным счи​тается такое распределение прибыли, когда устанавливается соот​ветственно оптимальная пропорция между фондом накопления (раз​вития) и фондом потребления. Кроме этого, целесообразно созда​вать и приумножать для добывающих и перерабатывающих пред​приятий фонд риска, резервный фонд. В акционерных обществах в установленном порядке распределяются дивиденды среди акцио​неров. Снижение налогового бремени позволит значительно сво​боднее и целесообразнее распределить полученную предприятием промышленности прибыль. При этом важно соблюдать приоритет​ность потребности, удовлетворяемую из прибыли.

§2. РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ ПРОИЗВОДСТВА И ПУТИ ЕЕ ПОВЫШЕНИЯ

Как отмечено выше, прибыль является итоговым показателем деятельности предприятий отрасли. Это также важнейший эконо​мический показатель. Однако прибыль не показывает, не характе​ризует, какой ценой она достигнута, какими размерами средств. В прибыли не виден размер производственного потенциала, с помо​щью которого она получена.

Для соизмерения размера прибыли и величины использован​ных средств для ее достижения в отраслевой экономике использу​ется показатель рентабельности производства.

Рентабельность производства является наиболее обобщающим, качественным показателем экономической эффективности произ​водства, эффективности функционирования предприятий отрасли. Рентабельность производства как раз соизмеряет величину полу​ченной прибыли с размерами тех средств - основных фондов и оборотных средств, с помощью которых она получена. Эти исполь​зованные в производстве средства для получения известной при​были являются как бы ее ценой. И чем ниже эта цена, т.е. чем мень​ше затребованных средств при той же величине полученной при​были, тем, разумеется, эффективнее производство, а предприятие функционирует с большим эффектом.

Рентабельность производства в самом общем виде в отрасле​вой экономике определяют как:
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где: Р - рентабельность производства, % 
       П - сумма прибыли, млн. руб. 

    ОФ - стоимость основных фондов, млн. руб. 
   ОС - стоимость оборотных средств, млн. руб. Период функционирования предприятия может быть разным -месяц,

квартал, год, а посему стоимость основных фондов и обо​ротных средств исчисляют в среднем значении. Рентабельность

про​изводства можно вообще определить в любом диапазоне времени, в любой период целевого функционирования, чтобы 

знать эффек​тивность проведенных производственных операций. Как правило, при стабильном функционировании она 

исчисляется за квартал, а чаще за год.

В отраслевой экономике различают рентабельность производства общую и расчетную. Общая рентабельность практически со​впадает с ранее определенной рентабельностью:
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Прибыль принимается в виде общей, балансовой суммы, а сто​имость оборотных средств до нормируемой ее части, что неверно. Надо принимать в расчет всю использованную стоимость оборот​ных средств - собственных и заемных.

Расчетная рентабельность исчисляется как отношение расчет​ной (чистой) суммы прибыли к стоимости основных фондов и нор​мируемых оборотных средств за минусом льготных фондов (осво​божденных от платы за имущество):
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Расчетная рентабельность как показатель эффективности поте​ряла смысл, и по существу не имеет какого-либо практического зна​чения. Она может только характеризовать, какой ценой, размерами каких средств получена прибыль, остающаяся в распоряжении пред​приятия.

Гораздо больший интерес представляет показатель рентабель​ности продукции, исчисленный как отношение прибыли к полной себестоимости продукции:
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где: Ри - рентабельность конкретного изделия, % П - прибыль от изделия, руб. Сп - полная себестоимость продукции, руб. Если изделие одно, то формула принимает вид:
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где: Ц - цена единицы изделия
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 - полная себестоимость единицы данного изделия.

А рентабельность всей реализованной продукции исчис​ляется как отношение всей полученной прибыли от реали​зации продукции к полной себестоимости всей реализован​ной продукции.
Этот показатель очень важен для принятия текущих и стратеги​ческих решений. Указанный показатель в ходе анализа показывает рентабельность или убыточность производимой продукции, степень их рентабельности и убыточности. В рынке, где цель предпринима​тельской деятельности - получение максимума прибыли, предпри​ятие после такого анализа должно принять соответствующее реше​ние - избавиться от убыточных и малорентабельных изделий и, наоборот, с помощью маркетинга увеличить высокорентабельные виды продукции. Если же отрасль дотационная или отдельные из​делия дотируются, то следует сделать определенные корректиров​ки.

Анализ рентабельности отдельных видов продукции, а также всей совокупности ее, поможет выявить внутренние резервы сни​жения себестоимости продукции, пути повышения качества про​дукции для возможного соответствующего увеличения цен, что в любом случае повысит рентабельность продукции, а значит улуч​шит финансовое, социально-экономическое положение предприя​тий промышленности.

Как видно из общей формулы рентабельности производства
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факторами роста будут:

1. Величина прибыли.

2. Стоимость и эффективность использования основных фондов.

3. Стоимость и эффективность использования оборотных средств.

Чем выше прибыль, чем с меньшей стоимостью основных фон​дов и оборотных средств она достигнута и более эффективно они используются, тем выше рентабельность производства, а значит выше экономическая эффективность функционирования отрасли.

Таким образом, из факторов рентабельности производства сле​дуют и основные пути ее повышения.
В отраслевой экономике к наиболее обобщающим путям по​вышения рентабельности производства с учетом всего вышеиз​ложенного будут следующие.

1. Все пути и мероприятия, повышающие сумму прибыли.

2. Все пути, улучшающие эффективность использования ос​новных фондов.

3. Все пути, улучшающие эффективность использования обо​ротных средств, ускоряющие их оборачиваемость.

В экономической литературе, в том числе по финансам, эко​номике предприятий, анализе хозяйственной деятельности и дру​гих используется множество специфических показателей рента​бельности. Все они играют в экономике определенную роль. Од​нако для отраслевой экономики, для общего взгляда на экономи​ческие процессы, изложенные здесь показатели вполне доста​точны и верны.

При нормально функционирующей экономике уровень рентабель​ности в промышленности находится в пределах 20-25%, а в сельс​ком хозяйстве - 40-50%. При регулировании цен государством ис​пользуется фиксируемая рентабельность.

§3. ЦЕНА И ЦЕНООБРАЗОВАНИЕ КАК ФАКТОР

ЭФФЕКТИВНОГО ФУНКЦИОНИРОВАНИЯ ОТРАСЛЕЙ ПРОМЫШЛЕННОСТИ

Как известно, цена - это денежное выражение стоимости товара. Цена - сложнейшая экономическая категория. Она изуча​ется в специальной дисциплине. Для отраслевой экономики цена изучается с точки зрения ее влияния на эффективность производства, сопряженные с ней показатели - прибыль, рентабельность, себестоимость продукции через затраты на средства производства, а также эффективность функционирования промышленности.

В экономике переходного периода действует несколько ви​дов цен, а значит и ценообразования. Однако наиболее распрос​траненной является свободная рыночная цена, та, что устанавли​вается на рынке на основе спроса и предложения. Как бы то ни было, несмотря на кажущуюся внешне стихийность, все же име​ется нижний, убыточный уровень, за пределами которого в нор​мальной экономике не может быть массовой реализации товаров (услуг, работ).

К ценообразующим составляющим относятся следующие.

1. Среднеотраслевая себестоимость продукции.

2. Прибыль.

3. Акциз.

4. Налог на добавленную стоимость.

5. Снабженческо-сбытовая наценка.

6. Торговая надбавка.

В розничной цене присутствуют эти составляющие. В зависи​мости же от того, что включает цена, она бывает оптовой ценой предприятия без акциза и НДС, оптово-отпускной, заготовитель​ной, розничной и т.д.

Чему должна удовлетворять разумная цена реализации? Цена реализации должна дать возможность хозяйствующему субъекту покрыть все затраты по себестоимости продукции и получить при​быль, достаточную для расчетов по всем платежам и обеспечить нормально работающему предприятию расширенное воспроиз​водство, а работникам приемлемые условия жизни, удерживаю​щие их на данном предприятии промышленности.

При нынешней системе ценообразования - без наличия акци​за - конечная розничная цена более чем удваивается, а при нали​чии акциза и НДС в полном размере - еще более. При этом сово​купный доход - разность между конечной ценой и себестоимостью - распределяется крайне неравномерно. Предприятию доста​ется не более 10%, 20% - торговле, более половины - бюджетам разных уровней, даже посредник получает больше производителя. Поэтому ценообразование должно улучшаться на основе радикаль​ной перестройки налогообложения и совершенствования органи​зации торговли в пользу производителя.

Совершенно необходимо существенно сократить посредни​ческие услуги, звенность торговой цепи, доведя до уровня "завод - магазин" или прямо иметь торговую точку на предприятии. По​среднические услуги следует сократить в несколько раз. НДС и акцизы необходимо снизить в рамках налоговой реформы.

Ценовая политика - сложная система и изучается шире и глуб​же в специальном курсе, но она даже с позиции отраслевой эко​номики должна быть достаточно гибкой, стимулирующей как про​изводителя, так и потребителя, ускоряющей кругооборот средств, эффективное использование производственного потенциала на основе интенсификации. В целом необходимо создание эконо​мической системы, неизбежно влияющей на поведение цен в сто​рону разумного регулирования, а не стихийных взлетов и паде​ний, отрицательно влияющих на общество и отрасли националь​ной экономики.

Цена и ценообразование, как видно, являются важнейшим фак​тором эффективного функционирования отраслей промышленнос​ти, конкурентоспособной работы предприятий.

РАЗДЕЛ 5. ФАКТОРЫ ПОВЫШЕНИЯ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ ЭФФЕКТИВНОСТИ ПРОМЫШЛЕННОГО ПРОИЗВОДСТВА
Глава 9. КОНЦЕНТРАЦИЯ ПРОИЗВОДСТВА
§1. Формы организации общественного производства как фактор эффективного функционирования промышленности.
§2. Экономическая сущность, показатели и формы кон​центрации производства. Особенности концентрации произ​водства в промышленности.
§3. Экономические преимущества крупных предприятий. Оптимальные размеры промышленных предприятий.
§1. ФОРМЫ ОРГАНИЗАЦИИ ОБЩЕСТВЕННОГО ПРОИЗВОДСТВА КАК ФАКТОР ЭФФЕКТИВНОГО ФУНКЦИОНИРОВАНИЯ ПРОМЫШЛЕННОСТИ

Любая отрасль возникает и функционирует в соответствии с законом разделения и обобществления труда. Сам закон разде​ления и обобществления труда конкретно проявляется в сфере производства через формы организации общественного произ​водства - специализацию, концентрацию, кооперацию и комби​нирование производства. Каждая из них - самостоятельная фор​ма организации производства, хотя они тесно взаимосвязаны и взаимообусловлены.

На первом этапе развития общественного производства (а любое производство в рынке носит общественный характер не​зависимо от формы собственности и хозяйствования) специализа​ция производства в постадийной или подетальной форме создает условия для высокопроизводительного труда и роста масштаба производства. Такая специализация производства также создает предпосылки для применения техники, что еще более увеличивает масштабы производства, то есть концентрацию производства. Кон​центрированное и специализированное производство в меру эко​номической целесообразности формирует новые отрасли, профи​лирующиеся на изготовлении отдельных деталей, узлов, стадий общего готового продукта. А это предполагает возникновение спе​цифических кооперированных связей между ними для сборки, окон​чательного изготовления готового продукта, годного к самостоятель​ному потреблению. Это порождает кооперирование производства как выражение обобществления труда. Кооперирование, таким об​разом, появляется как следствие, порождение, производное спе​циализации производства.

На известном этапе развития специализации, концентрации и кооперирования под воздействием научно-технического прогресса и размещения производительных сил становится экономически выгодным и целесообразным слияние в рамках одного предпри​ятия технологически и экономически взаимосвязанных произ​водств, то есть появление комбинирования производства.

Это новый этап обобществления труда. При этом комбиниро​вание не только не противопоставляется специализации, а на​оборот, развивает ее на более высокой основе. Комбинирова​ние, тесно объединяя разно отраслевые, но технологически взаи​мосвязанные производства, профилируется само, а внутри крупно​масштабного производства, каким является комбинат, четко фор​мирует специализированные производства в соответствующих це​хах и участках. Комбинирование, таким образом, еще более повы​шает уровень концентрации, специализации и кооперирования производства. Все эти сложные процессы дополняются развитием научно-технического прогресса, масштабным внедрением его дос​тижений в производство, рационализацией размещения произво​дительных сил с минимальными затратами средств. При этом оп​тимальный уровень всех форм организации производства - специализации, концентрации, кооперирования и комбинирования определяется уровнем развития производительных сил, обуслов​ленных, в свою очередь, достижением научно-технического прогрес​са и требованиями размещения.

Появление, функционирование и даже исчезновение отрасли обусловлено экономической целесообразностью под воздействи​ем этих сложных процессов. Поэтому реально отрасль эффек​тивно функционирует в форме концентрации, специализации, ко​оперирования и комбинирования производства, акцентируя свою деятельность в силу отраслевой специфики и целесообразности преимущественно на те или иные формы, а то всей совокупности форм.

Концентрация, специализация, кооперирование и комбиниро​вание производства - формы организации отрасли, важнейшие факторы ее эффективного функционирования.

Оптимальный уровень концентрации, специализации, коопе​рирования и комбинирования производства является мощным фак​тором развития производства и повышения его эффективности. Любое отклонение от оптимума - потеря для национальной экономики.
§2. ЭКОНОМИЧЕСКАЯ СУЩНОСТЬ, ПОКАЗАТЕЛИ И ФОРМЫ КОНЦЕНТРАЦИИ ПРОИЗВОДСТВА. ОСОБЕННОСТИ КОНЦЕНТРАЦИИ ПРОИЗВОДСТВА В ПРОМЫШЛЕННОСТИ

Концентрация производства является важнейшей формой об​щественной организации производства. Как указывалось выше, любое товарное производство носит общественный характер. Кон​центрация производства - закон развития общественного произ​водства, хотя ее проявление не столь прямолинейно в отдельные периоды времени и ряде отраслей, однако в длительной перс​пективе это, несомненно, так.

Концентрация производства - это сосредоточение про​изводства во все более крупных предприятиях. Из определе​ния концентрации производства следует ее экономическая сущность, которая представляет двусторонний процесс:

1. Рост доли крупных предприятий в общем объеме производ​ства отрасли.

2. Рост размеров самих крупных предприятий.

Следовательно, не правы будут те, кто толкует концентрацию производства как односторонний процесс: либо увеличение доли крупных предприятий в производстве продукции, либо рост раз​меров предприятий. Это - и то, и другое относительно конкретной отрасли промышленности или производства в целом.

Понятие крупного предприятия динамичное. Так за последнее полстолетие средние размеры промышленных предприятий вырос​ли в несколько раз, а крупные предприятия довоенного периода ныне входят в группу мелких.

До распада СССР и его народнохозяйственного комплекса про​мышленность страны была с самым высоким уровнем концентра​ции производства в мире. Промышленность имела чрезмерно вы​сокий уровень концентрации, не соответствующий достигнутому уровню производительных сил и научно-технического прогресса. Распад народнохозяйственного комплекса с образованием незави​симых государств и сложившихся связей во взаимосвязанных от​раслях существенно снизил уровень концентрации производства в России. Ныне, однако, на основе концентрации и централизации капитала начинает интенсивно восстанавливаться ранее достигну​тый уровень концентрации в отдельных отраслях - нефтяной, газо​вой, металлургической и др. В пищевой же промышленности рас​пад сырьевой базы, основанной на крупных колхозах и совхозах и административно-централизованной и жестко плановой системе, концентрация производства закономерно снижается. Рынок объек​тивно оптимизирует ее уровень, исходя из его емкости, потребнос​ти и новой специфики сырьевой базы. Однако со временем и в пищевой промышленности будут доминировать крупные предприя​тия в оптимальном сочетании со средними и небольшими, но технически оснащенными хозяйствующими субъектами. Закон есть закон.

Концентрация производства, как процесс, имеет определенный уровень и динамику. Уровень и динамика концентрации производ​ства полно и всесторонне характеризуется системой показателей.

Основным показателем уровня концентрации производства яв​ляется удельный вес крупных предприятий в общем объеме произ​водства отрасли:
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где: 
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В зависимости от отрасли и производимой на ее предприятиях продукции объем производства может исчисляться в натуральном, условно-натуральном и денежном измерении. Для промышленнос​ти в целом применяется денежная оценка продукции.

Этот основной показатель дополняется показателем доли круп​ных предприятий в элементах производства - средствах труда (ос​новных фондах), предметах труда (оборотных фондах), численнос​ти персонала, в суммарной мощности отрасли и др.

Процесс концентрации производства в динамике достаточно точно характеризует показатель роста средних размеров предпри​ятий.

Концентрация производства осуществляется в двух формах: от​раслевой и межотраслевой. При отраслевой концентрации произ​водства рост размеров предприятий и их доли в общем объеме производства осуществляется за счет наращивания продукции дан​ной отрасли. Межотраслевая концентрация - это сосредоточение производства во все более крупных предприятиях за счет продук​ции разных отраслей. Рост размеров предприятий происходит за счет увеличения продукции других отраслей. Соответственно доля этих предприятий в общем объеме производства растет. Это - не что иное, как вариант диверсификации производства в условиях жестких требований рынка. Ведь в рынке значимость концентра​ции производства существенно возрастает. В жестокой конкурент​ной борьбе при прочих равных условиях, в том числе технических, более масштабное производство удешевляет производимый про​дукт, а значит это крупное предприятие будет более конкурентоспо​собным. Вот почему в развитом рынке превалировать будут круп​ные предприятия, а остальные так или иначе приспосабливаться к ним, обслуживая их, занимая свои ниши, но будучи зависимыми от крупных. Закон есть закон. А концентрация производства - закон развития общественного (товарного) производства.

Концентрация производства осуществляется в каждой отрасли промышленности в своеобразных условиях, обусловленных специ​фикой самой отрасли. Процесс концентрации производства дей​ствительно меняется во времени, пространстве и от отрасли к отрасли.

Существенными особенностями, определяющими характер про​цесса концентрации в отраслях промышленности, являются следу​ющие.

1. Особенности перерабатываемого сырья, во многих случаях физически и экономически нетранспортабельного, ограничивающе​го радиус его доставки, а значит и размер предприятия.

2. Сезонный характер производства ряда видов сырья и необ​ходимость его переработки на месте в оптимальный срок с наличи​ем соответствующих хранилищ.

3. Сложный состав перерабатываемого сырья, позволяющий на месте утилизировать вторичные ресурсы этого сырья - отходы и отбросы, что путем комбинирования наращивает объем производ​ства.

4. Массовый и повсеместный характер потребления промыш​ленной продукции и необходимость его ежедневного производства.

5. Специфический характер размещения промышленных пред​приятий. Однородные предприятия размещены на известном рас​стоянии друг от друга, своеобразно отталкиваясь. Это по закону концентрации предполагает межотраслевую ее форму.

6. Скоропортящийся характер многих видов производимых про​дуктов, а значит их физическая нетранспортабельность.

7. Экономическая нетранспортабельность ряда промышленных продуктов.

Все это делает своеобразным осуществление концентрации про​изводства в промышленности.

Простая форма концентрации производства промышленных про​дуктов возможна только в мощных сырьевых зонах или районах с массовым потреблением - крупных и крупнейших городах, густона​селенных территориях. Во всех остальных случаях закон концентра​ции производства в промышленности реализуется в межотрасле​вой форме.

§3. ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ПРЕИМУЩЕСТВА КРУПНЫХ ПРЕДПРИЯТИЙ. ОПТИМАЛЬНЫЕ РАЗМЕРЫ ПРОМЫШЛЕННЫХ ПРЕДПРИЯТИЙ

Концентрация производства - сосредоточение производства во все более крупных предприятиях. Стремление производства сосре​доточиться на крупных предприятиях обусловлено экономическими преимуществами крупных предприятий.

Экономические преимущества крупных предприятий сле​дующие.
1. На крупных предприятиях создаются лучшие предпосылки для масштабного внедрения достижений научно-технического прогрес​са со всеми вытекающими из этого преимуществами.

2. Крупное предприятие располагает более мощным, концент​рированным и централизованным капиталом. Следовательно, мно​гие производственные и финансовые вопросы решаются оператив​нее и эффективнее.

3. Удельные капитальные вложения, фондоемкость на крупных предприятиях ниже. По закону агрегатной концентрации с удвое​нием мощности оборудования, аппаратов, машин цена увеличивается лишь в полтора раза. Всегда 20-этажное здание дешевле 20 одноэтажных зданий.

4. С укрупнением предприятий, производства производитель​ность труда возрастает за счет условно-постоянной части числен​ности персонала. Исследования показывают, а практика подтверж​дает, что с удвоением масштабов производства производительность труда возрастает в полтора раза.

5. С увеличением масштабов производства снижается и себес​тоимость единицы продукции за счет условно-постоянных (посто​янных) расходов. Ведь снижение фондоемкости приводит также к снижению амортизационных расходов, затрат на ремонт и обслу​живание основных фондов в расчете на единицу продукции. Сни​жается также зарплата на единицу изделия с ростом производи​тельности труда. Вот почему снижается себестоимость единицы продукции с укрупнением масштабов производства и самого пред​приятия.

6. В силу вышеизложенного на крупных предприятиях выше при​быль, рентабельность производства, фондоотдача, производитель​ность труда, ниже себестоимость единицы производимой продук​ции, стоимость обработки и лучше другие основные экономичес​кие показатели эффективности производства (таблица 5).

Таблица 5. Эффективность концентрации в сахарной промышлен​ности (в % к мелким)

Размеры предприятия, (суточная мощ​ность переработки свеклы,тонн в сутки)
Произво​дитель​ность труда
Стоимость перера​ботки
Удельные капзатра-ты
Фондоот​дача
Рента​бельность произ​водства

Мелкие (1500)              100            100            100            100            100 

Средние (3000)            150             81              75            150             150 

Крупные (6000)             200            70              70             300            175

7. Крупные предприятия также имеют лучшие возможности для социального развития, а вместе с более благоприятными экономи​ческими возможностями они конкурентоспособнее в рынке. В рын​ке, по большому счету, при прочих равных условиях верх берет то1, у кого более масштабное производство.

Все сказанное ярко иллюстрирует таблица по сравнению эко​номических показателей крупных, средних и небольших свекло​сахарных заводов (табл. 5).

Однако экономические преимущества крупных предприятий не безграничны. С ростом размеров предприятий, с увеличением масштабов производства прогрессирующе возрастают и транс​портные затраты. Экономия, достигнутая на текущих и других расходах, поглощается возрастающими транспортными затрата​ми по доставке сырья и сбыту продукции, а затем с определенно​го объема ее и вовсе недостаточна. Таким образом, дальнейшее укрупнение предприятия, увеличение масштаба производства ста​новится невыгодным или вовсе убыточным.

Оптимальный размер предприятия - это тот размер пред​приятия, тот масштаб производства, при котором достигаются наи​меньшие суммарные затраты.

Минимальный размер производства, а значит и предприя​тия определяется по порогу безубыточности, то есть когда произ​водство осуществляется без убытков.

Максимальный размер также должен быть безубыточным. На линии кривой суммарных затрат минимальный и максимальный размеры находятся на одном уровне затрат. Предприятие может функционировать только в границах минимального и максималь​ного размера. Это и называется границей оптимальности, а опти​мальный размер предприятия, разумеется, находится между ми​нимальным и максимальным. При этом любое отклонение, как к минимальному, так и к максимальному размеру - это потеря для предприятия, отрасли и национальной экономики в целом.

Оптимальные, минимальные, максимальные размеры, грани​цы оптимальности будут разными в разных отраслях перерабатывающей промышленности. Для промышленных предприятий важ​ное значение имеет и характер сырьевой зоны и района потребле​ния с точки зрения плотности заготовки и плотности потребления.

Имеет также существенное значение и время производства -сезонное или нет, пик завоза сырья или сбыта продукции (потреб​ления). Это еще раз подтверждает непреложную истину, что усло​вия концентрации производства меняются во времени, простран​стве и от отрасли к отрасли.

Плотность заготовки сырья - это заготовка сырья для данного перерабатывающего предприятия в расчете на один квадратный километр площади.

Плотность потребления - это количество потребляемого данно​го вида продукта в единицу времени (сутки, год) в расчете на один квадратный километр территории.

Сырьевые зоны пищевой отрасли, например, в громадной по территории и поясам России существенно отличаются, а значит и плотность заготовки различная. Следовательно, при одном и том же оптимальном радиусе доставки сырья в разных зонах оптималь​ные размеры предприятий перерабатывающей отрасли будут нео​динаковыми. Точно так же, плотность потребления в разных райо​нах различна. А значит, при одном и том же оптимальном радиусе доставки готовой продукции в этих районах потребления оптималь​ные размеры предприятий будут тоже разными. Таким образом, в отраслях перерабатывающей промышленности понятие оптималь​ного размера трансформируется в понятие оптимальные размеры для разных сырьевых зон и районов потребления одной и той же отрасли.

Естественно, что в каждой сырьевой зоне и районе потребле​ния надо стремиться иметь оптимальные размеры предприятия или вести производство в оптимальном размере.

В реальной жизни, таким образом, в промышленности в целом следует иметь в оптимальном сочетании крупные, средние и не​большие, но хорошо технически оснащенные предприятия. Для раз​ных зон и районов они будут приближаться в процессе функциони​рования к оптимальному размеру.

Как было отмечено, с укрупнением предприятий из таких со​ставляющих суммарных затрат, как удельные капитальные затраты в расчете на год от его амортизационного периода, материальные затраты, стоимость обработки и транспортные расходы возраста​ют только последние. А удельная фондоемкость на год, как и сто​имость обработки в расчете на единицу продукции, снижается. Точка с наименьшими суммарными затратами и есть точка оптимальнос​ти, то есть такой размер производства и предприятия обеспечива​ет оптимальную эффективность. При этом размере достигаются наименьшие суммарные затраты в расчете на год, наиболее низкая себестоимость продукции, а значит наибольшая прибыль, рента​бельность производства. Другие основные технико-экономические показатели также приближаются к максимуму.
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где: Ук - удельные капитальные затраты на год (фондоемкость в

расчете на год).

М - материальные затраты на единицу продукции 

Со - стоимость обработки единицы продукции 

Тз - транспортные затраты на единицу продукции.

Графически вся эта зависимость иллюстрируется рисунком 6.
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Рисунок 6. Экономическая эффективность концентрации производства

Глава 10. СПЕЦИАЛИЗАЦИЯ И КООПЕРИРОВАНИЕ ПРОИЗВОДСТВА
§1. Специализация производства и ее экономическая эф​фективность.
§2. Кооперирование производства и его экономическая эффективность.
§1. СПЕЦИАЛИЗАЦИЯ ПРОИЗВОДСТВА

И ЕЕ ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ЭФФЕКТИВНОСТЬ

Специализация производства является одной из форм органи​зации производства.

Специализация производства - это сосредоточение дея​тельности предприятия отрасли на выпуск ограниченной но​менклатуры изделий или технологически однородной про​дукции.
Развитие специализации также беспредельно, как беспредель​но само развитие техники, отмечали экономисты-классики. И это верно. Со временем лишь усиливаются те или иные формы специ​ализации, видоизменяются их конкретные проявления.

В промышленности четко проявляются отрасли, акцентирующи​еся на специализации, а значит последующее кооперирование (ма​шиностроение, деревообработка и др.) и тяготеющие к комбини​рованию производства (пищевая, химическая, металлургия и др.).

В современной промышленности четко различаются три формы специализации, хотя конкретных видов множество. 

К формам спе​циализации относятся следующие.

1. Предметная.

2. Подетальная(поузловая).

3. Технологическая (постадийная).

При предметной форме специализации предприятия отрасли сосредоточивают свою деятельность на отдельных предметах, годных к самостоятельному потреблению - хлеб, вино, масло, маши​ны, мебель и др. На основе предметной формы специализации в основном сформировались отрасли пищевой, машиностроительной, мебельной промышленности - сахарная, кондитерская, станко​строительная, автомобильная и др.

При подетальней (поузловой) форме специализации предпри​ятия отрасли сосредоточивают свою деятельность на производство отдельных деталей или узлов готового продукта, годного к само​стоятельному потреблению. Подетальная (поузловая) форма спе​циализации применяется и довольно развита в отраслях промыш​ленности, производящих конструктивно Сложную продукцию - ма​шиностроение, приборостроение, автомобильная, инструменталь​ная промышленность.

Классическим видом подетальней формы специализации явля​ется шарикоподшипниковая промышленность, производящая одну деталь - подшипники.

Технологическая (поузловая) форма специализации предпола​гает сосредоточение деятельности предприятий на производстве одной или нескольких фаз производства готового продукта, годно​го к самостоятельному потреблению. Эта форма специализации по​зволяет рациональнее рассредоточить отрасли промышленности, приближая одних к источникам сырья, других - к районам потреб​ления. Классическим примером технологической (постадийной) специализации может служить добыча и производство на отдель​ных предприятиях отрасли руды (добыча и обогащение), чугуна из руды, стали из чугуна, проката из стали, машин из проката или болванок. В пищевой промышленности технологическая (постадийная) форма специализации весьма развита: сахаропесочные и сахарорафинадные предприятия соответствующих отраслей; первич​ное, вторичное виноделие и предприятия по розливу готового вина;

производство зерна - хранение и обработка зерна на элеваторах -мука - хлеб, макароны, кондитерские изделия и др.

Технологическая форма специализации в промышленности обес​печивает существенную экономию средств на транспорте, но в ус​ловиях первоначального рынка она несколько ослабла. Ведь на этой

 стадии рынка каждый хозяйствующий субъект ищет максимум при​были. А это достигается сосредоточением у себя всех возможных переделов. Но это временно. Закон специализации, равно как и закон свободного и экономического размещения производительных сил, все выпрямит. Сами хозяйствующие субъекты с большой выгодой для себя и конкурентоспособностью разместят свои предприятия в соответствии с законом специализации и размещения.

Процесс специализации имеет определенный уровень. Уровень специализации производства характеризуется для различных ее форм и разнообразных сочетаний следующими показателями.
1. Удельный вес произведенной продукции специализирован​ными предприятиями в общем объеме производства продукции отрасли:
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2. Удельный вес специализированных предприятий в общем числе предприятий отрасли.

3. Количество производимых видов продукции на предприятии отрасли (номенклатура).

4. Количество и доля технологически однородных групп продук​ции в общем объеме производства.

5. Удельный вес специализированного оборудования в общем парке машин.

Экономическая эффективность специализации весьма высока. Достижения современной промышленности во многом обеспечены специализацией производства.

Экономическая эффективность при специализации производ​ства достигается использованием высокопроизводительного и эко​номичного специализированного оборудования, существенным сни​жением потерь рабочего времени из-за отсутствия или минимума переналадок, работой высококвалифицированных специализиро​ванных кадров, обеспечивающих высокую производительность труда на специализированных операциях. Так, на специализированных инструментальных предприятиях стоимость инструментов, метизов в несколько раз дешевле, а производительность труда гораздо выше, чем их производство на каждом машиностроительном или другом универсальном предприятии. То же самое можно сказать о расфасовочных предприятиях пищевой промышленности.

§2. КООПЕРИРОВАНИЕ ПРОИЗВОДСТВА И ЕГО ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ЭФФЕКТИВНОСТЬ

Кооперирование производства - одна из форм общественной организации производства, тесно связанная со специализацией и комбинированием.

Кооперирование производства - это длительные, устой​чивые связи между самостоятельными предприятиями (хо​зяйствующими субъектами) в товарном производстве для совместного изготовления одного продукта, годного к са​мостоятельному потреблению. От простых взаимосвязей меж​ду производителями и поставщиками, различными хозяйствующи​ми субъектами рынка кооперирование отличается особыми техни​ко-экономическими условиями взаимосвязей, что обусловлено совме​стным производством определенного продукта. Эта форма связи между самостоятельными субъектами рынка, самостоятельными предприятиями.

Кооперирование по экономической сути - это порождение, про​изводная от специализации производства. Специализация произ​водства логично ведет к созданию специализированных предприя​тий и отраслей как высшее проявление закона разделения труда. Специализированные предприятия, как отмечалось выше, занима​ются изготовлением отдельных предметов, узлов, деталей, произ​водством части, стадии, фазы общей технологии изготовления про​дукта. Создание же самого готового продукта, годного к самостоя​тельному потреблению, требует специфических взаимосвязей, объе​динения общих усилий, позволяющих собрать этот готовый про​дукт. Кооперирование, таким образом, развивается в меру разви​тия специализации и за ее пределами оно становится не рацио​нальным, а просто ненужной самоцелью.

Кооперирование осуществляется в разных формах. В соответ​ствии с классическими формами специализации известны три фор​мы:

1. Предметная.

2. Подетальная (поузловая).

3. Технологическая (постадийная).

В соответствии с территориальным расположением коопериру​ющихся предприятий различают:

1. Внутрирайонное.

2. Межрайонное.

Если кооперируются предприятия, расположенные в одном эко​номическом районе, - это внутрирайонная форма кооперирования. В случае же, если эти предприятия размещены в разных экономи​ческих районах, то такое кооперирование приобретает межрайон​ную форму.

По отношению к отраслевой принадлежности известны внутри​отраслевые и межотраслевые формы кооперирования. Если коопе​рирующие предприятия относятся к одной и той же отрасли (ма​шиностроение, приборостроение и т. п.), то это будет внутриот​раслевая форма кооперирования. В случае же кооперирования пред​приятий разных отраслей оно приобретает межотраслевую форму.

В промышленности известны следующие показатели коопе​рирования.
1. Удельный вес кооперированных поставок в общей себестои​мости или стоимости произведенной предприятием продукции:
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 - объем кооперированных поставок, млн. руб.
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 - себестоимость или стоимость всей товарной продукции, млн.руб.

2.Количество кооперирующихся между собой предприятий. Экономическая эффективность классических форм коопериро​вания складывается из экономической эффективности специали​зации. Гораздо дешевле, например, получать кооперированные поставки, комплектующие из самостоятельных предприятий, чем про​изводить их в небольших количествах для собственного потребле​ния каждому предприятию. Инструменты и метизы, например, при кооперированных поставках в несколько раз дешевле, чем их про​изводство на каждом предприятии. Здесь проявляется, безуслов​но, эффект крупномасштабного специализированного производства.

Кооперирование производства, как правило, развито в отрас​лях, производящих конструктивно сложную продукцию или требую​щих ее особую техническую характеристику, параметры.

В промышленности появилась особая и весьма эффективная форма кооперирования, основанная на совместном использовании близлежащими предприятиями объектов вспомогательного произ​водства и обслуживающих хозяйств с наибольшей полнотой, заг​рузкой в течение всего года. Эффект и экономическая целесооб​разность этой специфической формы кооперирования дополняет​ся возможностью смягчения сезонного характера деятельности мно​гих отраслей и усилением взаимосвязи объективно родственно размещенных предприятий в зоне переработки сырья или районе потребления.

Если в межсезонье, когда работает основное производство, не всегда можно использовать технологическое оборудование и пло​щади этих технологических цехов, то объекты вспомогательного про​изводства и обслуживающих хозяйств всегда можно эффективно эксплуатировать другими близлежащими предприятиями. Это -ремонтно-механические мастерские, электрические установки и сети, тепловое хозяйство, подъездные пути, транспортные сред​ства, общие производственные площади, территория, утильхозяйства и др.

В сезон всегда рациональнее используется вспомогательное производство и обслуживающее хозяйство, ибо

производство осу​ществляется в более крупном масштабе, а значит дешевле. В этот период, например, для близлежащего к свеклосахарному произ​водству пищевого предприятия пар и электроэнергия приобрета​ются в несколько раз дешевле, чем его самостоятельное производ​ство в небольшом объеме. Такая централизация вспомогательного

производства и обслуживающего хозяйства получает эффект кон​центрации производства, преимущество крупномасштабного про​изводства.

Впервые проект кооперированного строительства родственных по характеру размещения пищевых предприятий был разработан Краснодарским проектным институтом "Севкавгипропищепром" для двух десятков комплексов, включавших свеклосахарные, винодель​ческие, мясные, молочные предприятия в зоне сырья (Усть-Лабинский комплекс и др.), и набора соответствующих производств на единой промплощадке в районе потребления (Геленджикский ком​плекс, Новосибирский комплекс и др.).

Экономический эффект от строительства и совместной эксплу​атации составляет по капитальным вложениям 19-20%, а на экс​плуатационных затратах - до 24-25%.

Такое кооперированное строительство пищевых предприятий было принято в свое время как типовое и обязательное, что являет​ся важным резервом развития не только пищевых и перерабатыва​ющих, но и других отраслей промышленности России.

Глава 11. КОМБИНИРОВАНИЕ ПРОИЗВОДСТВА
И ЕГО ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ЭФФЕКТИВНОСТЬ
§1. Сущность, признаки, формы и показатели комбини​рования производства.
§2. Предпосылки комбинирования производства в отрас​лях промышленности.
§3. Экономическая эффективность комбинирования про​изводства.
§1. СУЩНОСТЬ, ПРИЗНАКИ, ФОРМЫ И ПОКАЗАТЕЛИ КОМБИНИРОВАНИЯ ПРОИЗВОДСТВА

Комбинирование как самостоятельная форма организации об​щественного производства возникла позже остальных, на рубеже 19-го — 20-го веков, когда уровень концентрации, специализации, кооперации и научно-технический прогресс достигли достаточно вы​сокого развития. Комбинирование - не только важнейшая, но и эффективнейшая форма организации производства. В комбинирова​нии производства наиболее ярко проявляется закон обобществле​ния труда.

Комбинирование производства обстоятельно исследовано ос​новоположниками различных экономических школ и, в первую оче​редь, К. Марксом при анализе товарного производства. Научное определение комбинирования, признанное всеми экономистами, дано В.И. Лениным, исследуя высококонцентрированное товарное производство и возникшие крупные монополии и монополистичес​кие объединения.

Теории и практике комбинирования производства серьезное внимание уделили Блюмин И.Н., Некрасов Н.Н., Левин Н.П. В от​дельных отраслях промышленности существенный вклад в разра​ботку теории комбинирования и практику его осуществления в спе​цифических условиях этих отраслей внесли Филатов К.Е., Землянский Ф.Т. и кафедра экономики, финансов и учета Кубанского госу​дарственного технологического университета.

В    По проблеме комбинирования производства в общегосударственном масштабе проведены несколько научно-практических конференций. На заре индустриализации страны было даже принято 1 решение развивать промышленность преимущественно путем комбинирования производства. Однако впоследствии ряд объектив​ных и субъективных причин не позволили реализовать это в доста​точной мере, что приводит к потерям и по настоящее время. Конкурентоспособность наших хозяйствующих субъектов рынка и произ​водимая ими продукция были бы несравненно выше, если бы в со​временных условиях переходного периода и даже полновесного рынка диверсификация осуществлялась на основе и путем комбинирова​ния производства во всех его формах и всевозможных вариантах. Это также говорит о значительных неиспользованных резервах рос​сийской промышленности и других отраслей национальной эконо​мики. Ведь только в пищевой промышленности и АПК в целом в России ежегодно теряется до 40% сырьевых ресурсов. А это до​полнительный объем, удешевление и новые виды изделий, востре​бованные рынком. Все это весьма эффективно можно реализовать путем или на основе комбинирования производства. В этом важная и народнохозяйственная значимость масштабного использования преимуществ комбинирования производства.

Комбинирование производства - это соединение в рам​ке одного предприятия производства продукции различных отраслей промышленности, основанное на последователь​ности стадии переработки сырья, или одно, играющее по отношению к другому вспомогательную роль. По установив​шейся практике эта вспомогательная роль ограничивается частич​ной переработкой отходов основного производства или комплекс​ным использованием сырья.

Из определения и сложившейся экономической практики сле​дует, что существенными признаками комбинирования производ​ства являются следующие.

1. Ограниченность производств рамками одного предприятия.

2. Соединение в рамках одного предприятия разнородных производств, то есть производств различных отраслей промышленности или народного хозяйства.

           3. Соединение этих разнородных производств на основе:

    а) последовательности стадий переработки сырья;

    б) переработки отдельных отходов основного производства;

    в) комплексной переработки сырья, то есть переработки всех отходов.

Любая иная форма организации производства, лишенная хотя бы одного из этих существенных признаков, не может называться комбинированием.

Формы комбинирования следуют из третьего существенного при​знака. Вариантов сочетаний разнообразных производств, экономи​чески и технологически тесно соединенных, множество, типов ком​бинатов много, а форм комбинирования три.

К формам комбинирования относятся:

1. Комбинирование, основанное на последовательности соеди​нения стадий переработки сырья (вертикальная форма).

2. Комбинирование, основанное на использовании отдельных отходов основного производства (горизонтальная форма).

3. Комбинирование, основанное на полном использовании всех отходов основного производства (горизонтальная форма).

Нетрудно заметить, что экономическая суть второй и третьей форм комбинирования совпадают, различаются они только степе​нью охвата промышленной переработкой образующихся отходов ос​новного производства. Поэтому они относятся к горизонтальной фор​ме. Таким образом, вторая и третья формы комбинирования эконо​мически однородны, а различаются лишь степенью охвата перера​ботки отходов и отбросов. Поэтому в дальнейшем при выявлении источников экономической эффективности комбинирования произ​водства формы будут сгруппированы на вертикальную и горизон​тальную.

К показателям уровня комбинирования производства относят​ся следующие.

1. Удельный вес продукции комбинатов в общем объеме произ​веденной продукции отрасли:
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 - уровень комбинирования
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- общий объем продукции отрасли.

2. Доля комбинатов в общем числе предприятий отрасли.

3. Число производств (стадий фаз, производства), объединен​ных одним комбинатом.

§2. ПРЕДПОСЫЛКИ КОМБИНИРОВАНИЯ ПРОИЗВОДСТВА В ОТРАСЛЯХ ПРОМЫШЛЕННОСТИ

Такие отрасли промышленности, как химическая, лесотехничес​кая, металлургическая, пищевая и другие имеют благоприятные предпосылки для комбинирования производства.

К важнейшим из них относятся:

1. Сложный состав перерабатываемого сырья, когда наряду с основным продуктом представляется возможным получение и ряда других.

2. Многоступенчатость переработки сырья.

3. Физическая и экономическая нетранспортабельность многих отходов и отбросов промышленного производства, требующего их утилизации на месте.

4. Родственный характер размещения многих отраслей про​мышленности (в зоне сырья и районе потребления), позволяющий комбинирование производства на одном крупном предприятии.

5. Достаточный уровень развития науки и техники, обеспечива​ющий промышленную утилизацию с получением доброкачествен​ных продуктов из отходов и отбросов.

6. Невысокий уровень простой формы концентрации в ряде спе​циализированных отраслей, что делает перспективным примене​ние крупномасштабного производства на основе комбинирования или межотраслевой концентрации.

7. Межотраслевая интеграция, позволяющая создание межот​раслевого комбинирования на более широкой основе.

§3. ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ЭФФЕКТИВНОСТЬ КОМБИНИРОВАНИЯ ПРОИЗВОДСТВА

Комбинирование производства является одной из наиболее эф​фективных форм организации производства. Комбинирование ак​кумулирует экономический эффект, достигаемый концентрацией. специализацией и кооперированием производства.

Комбинат, обычно, крупное предприятие и, следовательно, пользуется всеми преимуществами концентрации производства, крупномасштабного производства. Комбинат получает эффект и спе​циализации производства, равно как и кооперирования. Кроме того, комбинаты имеют дополнительный эффект, вытекающий из факта тесного соединения технологически и экономически взаимосвязан​ных производств.

Источники экономической эффективности комбинирования про​изводства более наглядно видны при рассмотрении по его отдель​ным формам - вертикальной и горизонтальной.

При вертикальной форме комбинирования производства экономический эффект достигается за счет следующего.

1. Достигается экономия на административно-управленческих расходах. Добавляемые при комбинировании новые производства не увеличивают расходы соразмерно, они возрастают незначитель​но.

2. В отдельных отраслях, например, при комбинировании ме​таллургического производства используется физическое тепло по​лупродуктов. А значит снижается расход энергии на производство каждого из этих видов продукции.

Следовательно, одним из важнейших источников экономии при комбинировании производства являются теплоэнергетические ре​сурсы.

3. Значительное снижение расходов достигается на транспорт​ных затратах. Полупродукты обрабатываются на комбинате в едином потоке, без транспортировки с завода на завод, без излишних погрузочно-разгрузочных работ.

4. Несомненный эффект обеспечивает используемый при вер​тикальном комбинировании сам непрерывно-поточный метод про​изводства.

Все вышесказанное хорошо видно на схеме конкретного верти​кального комбинирования:

руда —> чугун —> сталь —> прокат;

      свекла —> сахар-песок —> сахар-рафинад —> кондитерское изделие.

Экономический эффект при горизонтальных формах ком​бинирования складывается из:
1. Экономии на сырьевых ресурсах. Продукт удешевляется по мере утилизации отходов и отбросов. В отраслях пищевой промыш​ленности это весьма эффективно, ибо доля сырья в себестоимости продукции превышает 80%.

2. Снижения затрат на транспортных расходах по перемещению отходов и отбросов. Вне комбинирования на их вывоз тратятся сред​ства, к тому же засоряя окружающую среду или осуществляя до​полнительные расходы на их уничтожение. При комбинировании же они перерабатываются на месте их возникновения.

3. Сокращения административно-управленческих расходов. При переработке отходов и отбросов на специализированных самосто​ятельных утильпредприятиях нужен соответствующий штат как об​щехозяйственный, так и цеховой. При комбинировании же нужен лишь небольшой цеховой штат из начальника (мастера) и учетчика.

4. Достигаемого экологического эффекта.

При комбинировании совместно всеми производствами исполь​зуются не только объекты вспомогательного производства, как при кооперировании особой фирмы, но и многие объекты основного производства и персонал. Вот почему экономический эффект при рациональном комбинировании кратно превышает достигаемый эффект при кооперировании на совместном использовании части производственного потенциала.

Величина экономического эффекта тем выше, чем больше охват стадий или видов перерабатываемых отходов, но при обязатель​ном условии соблюдения минимально допустимых масштабов производства. Так, при комбинировании по схеме "мука-хлеб", если взять достигаемый эффект за 1,0, то по схеме "мука-хлеб-макаро​ны" он составит 1,2, а если еще добавить «комбикорма из отходов и кондитерские изделия из муки" - 1,5, то есть возрастает в 1,5 раза. Аналогичный эффект достигается и в металлургии.

Экономическая эффективность комбинирования производства бесспорна. Однако при сравнении с другими формами и методами организации производства требуется специальная сравнительная расчетная эффективность, как частный вариант определения эко​номической эффективности инвестиций.

Как было отмечено выше, комбинирование в современных усло​виях выходит за рамки промышленности и приобретает межотрас​левую форму. Под межотраслевым комбинированием следует по​нимать соединение в рамках одного предприятия производства продукции различных отраслей народного хозяйства на тех же ус​ловиях последовательности переработки (выращивания, добычи, обработки) сырья вплоть до получения готового продукта.

Так, в меру создания объективных условий и в силу экономи​ческой целесообразности появились агропромышленные комбина​ты (варианты агропромышленной интеграции соответствующего организационного оформления), домостроительные комбинаты (комбинирование промышленного и строительного производства) и др.

Такое межотраслевое комбинирование дает высокий социаль​но-экономический эффект. Сегодня, например, без домостроитель​ных комбинатов, без промышленного производства трудно себе пред​ставить строительство в чистом виде. Здесь существенно снижает​ся проблема сезонности.

Как известно, в агропромышленном комплексе теряется до 40% выращенного дорогостоящего, трудоемкого, ценного сырья. Лик​видация этих потерь на основе крупномасштабного агропромыш​ленного комбинирования позволила бы решить крупную социаль​но-экономическую задачу - укрепить позиции отечественного про​изводителя пищевых продуктов конкурентоспособными изделиями, более дешевыми, чем импортные. Качество же наших пищевых про​дуктов никогда не уступало импортному.
   При таком агропромышленном комбинировании более эффективно используется персонал как в сельскохозяйственном, так и про​мышленном производстве. Персонал в сезон производства исполь​зуется по экономической необходимости, по существу не подверга​ясь сезонности.

Целенаправленное выращивание сырья, уборка, хранение и пе​реработка в оптимальный срок позволяет значительно дешевле про​изводить конечную продукцию и несравненно лучшего качества. При этом основные технико-экономические показатели в целом по агро​промышленному комбинированию значительно выше, чем на спе​циализированных. То же самое можно сказать и о домостроитель​ных комбинатах.

Таким образом, межотраслевое комбинирование, как высшая стадия развития межотраслевой интеграции, весьма эффективно и перспективно.

Дальнейшему динамичному развитию комбинирования произ​водства способствует быстрейшее решение ряда теоретических про​блем, в числе которых:

1. Разработка научно обоснованной методологии и методики распределения комплексных затрат на все виды производимой ком​бинатом продукции.

2. Выбор наиболее оптимального типа комбината с точки зре​ния как возможности органичного соединения наиболее тесно тех​нологически и организационно-экономически взаимосвязанных про​изводств, так и высокой управляемости комбинатом.

3. Разработка экономически выгодных и технически простых тех​нологических схем промышленной переработки отходов и отбросов основного производства.

4. Создание схемы, системы и основополагающих принципов управления таким сложным предприятием, каким является комби​нат.

5. Разработка научно обоснованных принципов ценообразова​ния на дополнительную продукцию комбинатов.

6. Определение оптимальных размеров комбинатов, исходя из оптимальных размеров комбинируемых производств.

Глава 12. НАУЧНО-ТЕХНИЧЕСКИЙ ПРОГРЕСС КАК ФАКТОР ЭФФЕКТИВНОГО ФУНКЦИОНИРОВАНИЯ ПРОМЫШЛЕННОСТИ
§1. Сущность и значение научно-технического прогресса в функционировании промышленности.
§2. Основные направления научно-технического прогрес​са.
§3. Источники финансирования внедрения достижений научно-технического прогресса.
§1. СУЩНОСТЬ И ЗНАЧЕНИЕ НАУЧНО-ТЕХНИЧЕСКОГО ПРОГРЕССА В ФУНКЦИОНИРОВАНИИ ПРОМЫШЛЕННОСТИ

Важнейшим фактором успешного функционирования промыш​ленности является масштабное внедрение достижений научно-тех​нического прогресса на предприятия отрасли. Многолетний опыт подтверждает, что свыше 90% прироста производительности тру​да, более половины экономии затрат и 60% получаемой дополни​тельной прибыли достигается за счет использования в народном хозяйстве достижений научно-технического прогресса.

Отставание отечественной промышленности и ее неконкурентос​пособность как по ценам, так и по качеству прежде всего обуслов​лены отставанием в технологии в самом широком смысле слова. Поэтому для выхода национальной экономики из создавшегося по​ложения, дальнейшего динамичного конкурентоспособного разви​тия в первую очередь надо преодолеть технологическую отсталость. Крайне необходимы новые современные технологии и их масштаб​ное использование на предприятиях отрасли в специфических ус​ловиях их деятельности.

Научно-технический прогресс - это совершенствование средств труда, предметов труда, методов организации про​изводства, труда и управления на базе достижений науки. Практически для функционирующей экономики это означает новая, более совершенная технология и его масштабное внедрение в производство.
Технология в современном значении для производства включа​ет все вышеперечисленные элементы научно-технического прогресса. Это - техника, сама технология и организация. Их совершенство​вание на базе достижений науки и есть научно-технический про​гресс, новая технология в совокупности.

Отрасль промышленности должна следить за всеми стадиями осуществления научно-технического прогресса - революционными и эволюционными. Научно-техническая революция создает прин​ципиально новые возможности практикам во всех элементах произ​водства, производственного процесса в целом. Научно-техничес​кий прогресс эволюционизирует, совершенствует в рамках осуще​ствленной научно-технической революции. Задача отрасли, промыш​ленного производства в целом заключается в масштабном их ис​пользовании для повышения эффективности производства, т.е. уве​личения объемов продукции, ее удешевлении и повышении каче​ства. Эффективность научно-технического прогресса для промыш​ленности означает больше, дешевле, лучше.

Научно-технический прогресс, как отмечалось, является важней​шим фактором эффективного функционирования отрасли, эффек​тивности производства вообще. Внедрение достижений научно-тех​нического прогресса способствует и обеспечивает предприятиям промышленности основы для динамичного социально-экономичес​кого развития. При этом:

1. Увеличиваются масштабы и темпы роста объема производ​ства необходимой рынку продукции.

2. Повышается конкурентоспособность продукции.

3. Улучшаются условия труда.

4. Облегчается решение социальных проблем.

5. Сглаживается сезонность в отдельных отраслях промышлен​ности.

6. Создаются возможности для переработки на месте отходов и отбросов производства, обеспечивая одновременно существенный экологический эффект.

§2. ОСНОВНЫЕ НАПРАВЛЕНИЯНАУЧНО-ТЕХНИЧЕСКОГО ПРОГРЕССА

В современный период бурного развития научно-техническогоставки, комплектующие из самостоятельных предприятий, чем про​изводить их в небольших количествах для собственного потребле​ния каждому предприятию. Инструменты и метизы, например, при кооперированных поставках в несколько раз дешевле, чем их про​изводство на каждом предприятии. Здесь проявляется, безуслов​но, эффект крупномасштабного специализированного производства.

Кооперирование производства, как правило, развито в отрас​лях, производящих конструктивно сложную продукцию или требую​щих ее особую техническую характеристику, параметры.

В промышленности появилась особая и весьма эффективная форма кооперирования, основанная на совместном использовании близлежащими предприятиями объектов вспомогательного произ​водства и обслуживающих хозяйств с наибольшей полнотой, заг​рузкой в течение всего года. Эффект и экономическая целесооб​разность этой специфической формы кооперирования дополняет​ся возможностью смягчения сезонного характера деятельности мно​гих отраслей и усилением взаимосвязи объективно родственно размещенных предприятий в зоне переработки сырья или районе потребления.

Если в межсезонье, когда работает основное производство, не всегда можно использовать технологическое оборудование и пло​щади этих технологических цехов, то объекты вспомогательного про​изводства и обслуживающих хозяйств всегда можно эффективно эксплуатировать другими близлежащими предприятиями. Это -ремонтно-механические мастерские, электрические установки и сети, тепловое хозяйство, подъездные пути, транспортные сред​ства, общие производственные площади, территория, утильхозяйства и др.

В сезон всегда рациональнее используется вспомогательное производство и обслуживающее хозяйство, ибо производство осу​ществляется в более крупном масштабе, а значит дешевле. В этот период, например, для близлежащего к свеклосахарному произ​водству пищевого предприятия пар и электроэнергия приобрета​ются в несколько раз дешевле, чем его самостоятельное производ​ство в небольшом объеме. Такая централизация вспомогательного прогресса к традиционным его направлениям реалии жизни до​полняют много существенного как в общем, так и в отраслевом раз​резе. Однако и традиционные действуют постоянно, оставаясь ос​новой развития отрасли и повышения ее эффективности.

К основным направлениям научно-технического прогресса от​носятся:

1. Опережающее развитие самой науки как основы технической революции и технического прогресса.

2. Электронасыщение производства.

3. Электронизация производства.

4. Масштабное использование вычислительной техники и ин​формационной технологии.

5. Механизация и автоматизация всех производственных про​цессов.

6. Рациональная химизация, дополненная биологическими сред​ствами и методами.

7. Современные и сверхсовременные направления, связанные с использованием эффекта лазера, космического инструментария, микробиологии, бионики, биоинженерии и др.

8. Создание прогрессивных технологий с учетом достижений всех вышеназванных направлений научно-технического прогресса.

9. Совершенствование организации производства, труда и уп​равления адекватно внедрению новой технологии и других направ​лений научно-технического прогресса.

Все эти направления научно-технического прогресса весьма важ​ны. Однако в реальной жизни необходима корректировка на при​оритетность и возможность. В этом плане самыми приоритетными направлениями являются новые технологии, механизация и авто​матизация производственных процессов в связи с явным отстава​нием по производительности труда.

Механизация - это замена ручного труда машинным. Различа​ют частичную и комплексную механизацию. Частичная механиза​ция - это замена ручного труда машинным на отдельных участках, стадиях основного или вспомогательного производства. Конечно, сегодня речь можно вести для предприятий промышленности о ком​плексной механизации, когда ручной труд в комплексе заменяется машинным на всех участках и стадиях основного и вспомогательно​го производства. Показателем уровня механизации служит:
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Автоматизация - это замена функций человека по регулирова​нию и контролю производственных процессов автоматическими приборами или средствами. Автоматизация как и механизация раз​личается в виде частичной или комплексной автоматизации. Выс​ший уровень автоматизации производственных процессов - это создание цехов-автоматов и предприятий-автоматов.

Уровень автоматизации определяется по формуле:
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где: 
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Для успешного функционирования отраслей промышленности в современный период энергетической нехватки необходимо внедре​ние энергосберегающих технологий и процессов. Россия, как из​вестно, в этом плане расположена в неблагоприятных зонах, поэто​му отрасли должны для конкурентоспособного функционирования максимально использовать и нетрадиционные энергии наряду с нетрадиционными производственными процессами на отдельных ста​диях производства. Это жизненно важно для России, ибо по энер​гонасыщению промышленность России отстает в 1,8-2 раза от пе​редовых стран, а природно-климатические условия для многих от​раслей промышленности и АПК страны весьма суровые.

Техническую оснащенность производства и труда также харак​теризует ряд показателей.

1. Фондовооруженность:
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 - фондовооруженность, руб./чел.
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 - стоимость основных производственных фондов в сред​негодовом исчислении
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 - численность персонала в среднегодовом исчислении. 

2. Техническая вооруженность труда:
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где: ТВТ - техническая вооруженность труда, руб./чел.

 А - активная часть основных фондов 

Чр - численность рабочих. 

             3. Фондоемкость:
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где: ФВ - фондоемкость, коп.

ОФ - стоимость основных фондов в среднегодовом исчислении 

ТП - товарная продукция.

В конкурентной борьбе отрасли важно достичь оптимальное со​четание минимально необходимой химизации как основы техноло​гии и ускорения процессов в сочетании с биотехнологией, генети​кой, биоинженерией, биологическими методами защиты. Продук​ция только промышленности должна быть экологически чистой, лишь только тогда она будет высококонкурентоспособной.

§3. ИСТОЧНИКИ ФИНАНСИРОВАНИЯ ВНЕДРЕНИЯ ДОСТИЖЕНИЙ НАУЧНО-ТЕХНИЧЕСКОГО ПРОГРЕССА

Проблема финансирования научно-технического прогресса, пе​ревооружения предприятий отрасли, внедрения новых современ​ных конкурентоспособных технологий, комплексной механизации и автоматизации производственного процесса и управления, исполь​зования прогрессивных форм организации производства и труда, всего того, что появляется в целях повышения конкурентоспособно​сти и является самым актуальным, важным и просто необходимым. На современном этапе экономики наиболее дефицитным ресурсом являются финансы. Финансовых ресурсов недостаточно на любом уровне национальной экономики. Поэтому проблему финансирова​ния научно-технического прогресса в отрасли надо решать многопланово и многоканально.

В целом в экономике общеизвестны источники финансирова​ния научно-технического прогресса в рамках развития ее отраслей, однако проблема заключается в их реальности - возможности, при​влекательности для внешних инвесторов, гарантиях и др.

Источниками финансирования научно-технического прогресса промышленного производства являются следующие.

1. Собственные средства предприятий и прежде всего прибыль, остающаяся в их распоряжении. 
2. Средства вышестоящих организаций (для государственных и муниципальных унитарных предприятий), ассоциаций, концер​нов, финансово-промышленных групп (для акционерных, корпора​тивных предприятий, хозяйственных обществ).

3. Отечественные инвесторы.

4. Зарубежные инвесторы.

В настоящее время предприятия многих отраслей промышлен​ности находятся в финансовом затруднении. Поэтому финансиро​вание научно-технического прогресса из собственных средств ог​раничено. Однако предприятия в ряде отраслей промышленности функционируют рентабельно. Искусство при использовании прибыли, остающейся в их распоряжении, заключается в оптимальном их распределении на накопление и потребление. Как бы ни было тяжело, рентабельные предприятия промышленности должны в пер​вую очередь направлять прибыль и иные финансовые средства на техническое перевооружение, инновационную деятельность и дру​гие актуальные направления научно-технического прогресса. С пре​одолением сложившихся трудностей в отечественной промышлен​ности, дальнейшим динамичным развитием ее предприятия про​мышленности будут поступать именно таким образом.

Как известно, финансовое состояние вышестоящих организа​ций и ассоциаций складывается из финансовых поступлений их членов - учредителей. Однако централизованный капитал имеет свои, хотя ограниченные возможности для своих подведомствен​ных или ассоциированных предприятий. Эти возможности в совре​менный период ограничены. Но на будущее основную ставку надо делать на собственные средства. Так, программу развития сахар​ной промышленности России до 2005 года на 70% предусмотрено финансировать за счет собственных источников отрасли.

Важным источником финансирования научно-технического про​гресса предприятий промышленности должны стать инвесторы, как отечественные, так и зарубежные. Ряд отраслей промышленности как раз относится к привлекательным объектам. Однако кредит пока дорог, гарантии недостаточны, риск значителен. Для зарубежного инвестора должны быть созданы еще более привлекательные усло​вия. Тенденция развития экономики благоприятствует притоку за​рубежных инвестиций, а также отечественных из ряда специфич​ных в финансовом плане регионов - Москвы и Санкт-Петербурга. Региональное перераспределение инвестиций неизбежно и эффек​тивно.

С экономической точки зрения инвестиции в научно-техничес​кий прогресс вообще привлекательны. Все, что вкладывается в на​учно-технический прогресс, как правило, возвращается в несколь​ко раз быстрее, чем в иные сферы.

Глава 13. РАЗМЕЩЕНИЕ КАК ФАКТОР ЭФФЕКТИВНОГО ФУНКЦИОНИРОВАНИЯ ПРОМЫШЛЕННОСТИ
§1. Рациональное размещение как фактор эффективного функционирования промышленности. Закономерности и прин​ципы размещения промышленности.
§2. Рационализация размещения отраслей промышлен​ности. Экономическое обоснование размещения отраслей промышленности.
§1. РАЦИОНАЛЬНОЕ РАЗМЕЩЕНИЕ КАК ФАКТОР ЭФФЕКТИВНОГО ФУНКЦИОНИРОВАНИЯ ПРОМЫШЛЕННОСТИ. ЗАКОНОМЕРНОСТИ И ПРИНЦИПЫ РАЗМЕЩЕНИЯ ПРОМЫШЛЕННОСТИ

Рациональное размещение промышленности наряду с научно-техническим прогрессом и масштабом производства является важ​нейшим условием успешного функционирования ее отраслей. Они же выступают одним из решающих факторов развития промыш​ленности.

Ошибки, допущенные при размещении промышленности, прак​тически неисправимы и сопутствуют как отрицательный фактор все время функционирования предприятий отрасли. Поэтому при раз​мещении надо отмерить не семь, а семнадцать раз, прежде чем рубить, то есть разместить. Ныне, в условиях рынка, существенно​го роста транспортных расходов, по существу отсутствия дотаци​онных возможностей в этом плане, вопросы рационального разме​щения промышленности, как условия успешного функционирования предприятий отрасли, усиливаются. Дело еще осложняется тем, что централизованная административно-распределительная система оставила России в наследство крайне нерационально размещен​ную промышленность со многими предприятиями-гигантами и супергигантами, нацеленными на обеспечение всего обширного быв​шего Союза или России в целом.

Рациональное размещение промышленности как фактор успеш​ного функционирования отрасли должно обеспечить минимум со​вокупных транспортных затрат по доставке средств производства и готовой продукции потребителю. Иначе отрасли и ее предприяти​ям не выжить в рынке.

Промышленность, как и другие отрасли народного хозяйства, размещается по своим закономерностям. К основным принципам размещения промышленности относятся следующие:

1. Максимальное приближение промышленности к источникам сырья, энергии и районам потребления.

2. Специализация отдельных экономических районов на те от​расли, где для этого имеются наилучшие природные и социально-экономические условия и их комплексное развитие.

3. Учет международного разделения труда.

4. Учет обороноспособности страны.

5. Выравнивание экономики различных регионов обширной по территории России, то есть субъектов Федерации.

6. Размещение предприятий промышленности в соответствии с потребностями рынка для минимизации транспортных расходов.

7. Учет необходимости максимального использования природ​ных и трудовых ресурсов с их демографической структурой.

Конкретные отрасли промышленности имеют свои специфичес​кие особенности, существенно влияющие на характер их размеще​ния. В отраслях перерабатывающей промышленности, например, к таким особенностям относят следующие.

1. Сезонный характер производства многих видов сырья.

2. Физическая нетранспортабельность отдельных сырьевых ре​сурсов.

3. Экономическая нетранспортабельность ряда видов сырья.

4. Многокомпонентный состав перерабатываемого сырья, позво​ляющего наряду с основным продуктом получать и    

другие продук​ты.
       5. Повсеместный характер потребления производимых продук​тов.

6. Массовый характер потребления многих продуктов.

7. Физическая и экономическая нетранспортабельность отдель​ных видов произведенных продуктов.

8. Необходимость постоянной и масштабной диверсификации производства в соответствии с потребностями рынка.

9. Специфический характер концентрации, специализации, ко​оперирования и комбинирования производства.

10. Значительная доля транспортных затрат в себестоимости и стоимости готовых продуктов.

Все это делает своеобразным размещение, а затем и функцио​нирование отраслей перерабатывающей промышленности. Свои особенности имеют и отрасли добывающей промышленности, ко​торые предопределяют характер их размещения.

По характеру размещения все отрасли промышленности делят​ся на три группы.

1. Материалоемкие, тяготеющие к источникам сырья или райо​нам потребления.

2. Энергоемкие, тяготеющие к источникам энергии.

3. Трудоемкие, тяготеющие к трудовым ресурсам. Отрасли промышленности по характеру размещения в зависи​мости от поставленной цели группируются по разным признакам.

1. В зависимости от ориентации к источникам сырья или к рай​онам потребления все отрасли промышленности делятся на две группы. Первая группа отраслей тяготеет к районам источников сырья (горнорудная, часть пищевой—свеклосахарная, консервная, первичное виноделие и др.) Вторая группа тяготеет к районам потребления (отдельные отрасли легкой и пищевой промышленно​сти — швейная, обувная, хлебопекарная и др.).

2. По соотношению веса исходного сырья и готовой продукции из него отрасли промышленности делятся на три группы.

Первая группа - отрасли, использующие сырье, вес которого кратно превосходит вес готовой продукции из него. Они размещаются как можно ближе к источникам сырья. К ним, например, отно​сятся металлургическая, свеклосахарная промышленность и др.

Вторая группа - отрасли, вес продукции которых, наоборот, кратно превышает вес исходного сырья. Они традиционно разме​щаются в районах потребления. Это ликероводочная промышлен​ность, вторичное виноделие с розливом в бутылки и др.

Третья группа - отрасли, где вес исходного сырья примерно равен весу готовой продукции. При прочих равных условиях их можно размещать и в районах потребления, и в зонах сырья, то есть ими можно улучшить равномерность размещения отраслей промышлен​ности. К ним относятся такие отрасли как машиностроительная, швейная, обувная, макаронная промышленность и др.

При прогнозировании размещения и его рационализации в от​раслевой экономике используется группировка в территориальном разрезе. Наличие отдельных отраслей в ряде пунктов и регионов обязательно для минимизации всех транспортных затрат. Разли​чают несколько групп отраслей, наличие которых в отдельных пунк​тах и регионах необходимо.

1. Отрасли, предприятия которых следует размещать в каждом населенном пункте и городе (хлебопекарная, безалкогольная). Меж​городские (межпоселковые) перевозки должны исключаться в мас​совом масштабе.

2. Отрасли, предприятия которых необходимо размещать в лю​бом субъекте федерации - республике, области, крае (мукомоль​ная, макаронная, молочная, мясная, швейная, обувная и др.). Межоб​ластные перевозки таких продуктов должны исключаться в значи​тельном масштабе.

3. Отрасли, предприятия которых следует размещать во всех крупных экономических районах. Межрайонные перевозки этих про​дуктов следует исключить (машиностроительная, сахарорафинадная и др.).

4. Уникальные отрасли, размещение которых в силу объектив​ных обстоятельств строго локализовано (горнорудная, субтропичес​кие отрасли и др.).
Такое размещение сводит к минимуму транспортные перевозки в национальной экономике.

§2. РАЦИОНАЛИЗАЦИЯ РАЗМЕЩЕНИЯ ПРОМЫШЛЕННОСТИ. ЭКОНОМИЧЕСКОЕ ОБОСНОВАНИЕ РАЗМЕЩЕНИЯ ОТРАСЛЕЙ ПРОМЫШЛЕННОСТИ

Экономическое обоснование размещения предприятий промыш​ленности осуществляется в следующей последовательности.

1. Определяется потребность в дополнительной мощности по переработке сырья или по производству готовых продуктов в соот​ветствии с требованиями рынка.

2. Определяется макрорайон размещения этих дополнительных мощностей.

3. Определяется микрорайон размещения предприятия с уче​том всех требований.

4. Определяется пункт размещения и строительная площадка с учетом транспортных возможностей и других требований.

Дополнительная мощность по переработке сырья опреде​ляется по формуле:
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где: 
[image: image195.wmf]Д

С

М

- дополнительная мощность по переработке сырья в сутки, тонн, шт.
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 - дополнительный объем сырья, требующий переработку по данной отрасли, тонн, шт.
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 - коэффициент использования производственной мощнос​ти (0,85-0,9).

Дополнительные мощности по производству готовой про​дукции определяются так:
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где: 
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 - дополнительные мощности по производству продукции в сутки (смену), тонн, шт.
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 - дополнительный потребный объем производства продук​ции, тонн, шт.
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 - коэффициент использования мощности (0,85-0,9). При обосновании размещения необходимо учитывать законы и потребности рынка. Рынок - это свободное передвижение товаров, ресурсов, персонала, капитала. Но рынок с его жесткой конкурен​цией отсекает излишние расходы по транспортировке того же сы​рья, товаров, персонала. Поэтому надо обязательно учитывать и возможности, и ограничения рынка при размещении отраслей про​мышленности, как правило, производящих продукцию массовой и повседневной потребности.

Рациональное размещение отраслей промышленности очень важно. Это важнейший фактор успешного функционирования не только самих отраслей промышленности, но и всей национальной экономики.

Отдельные отрасли современной промышленности снизили объемы производства. По требованию закона рынка меняется не только характер размещения самих предприятий, но и производи​мая ими продукция на основе диверсификации. Разрыв хозяйствен​ных связей между регионами, снижение покупательской способно​сти населения в переходный период, возросший импорт хотя и де​шевых, но недоброкачественных товаров отрицательно влияет на современное размещение отраслей промышленности, размывает логично устоявшееся. Все это со временем восстановится, поэтому необходима объективная оценка современному состоянию разме​щения этих отраслей и его рационализация с учетом будущих по​зитивных изменений.

Принцип размещения производительных сил так, как это удоб​но и выгодно именно им является наиболее оптимальным и востре​бованным. Поэтому важно выявить и некоторые тенденции рацио​нализации размещения отраслей промышленности.

Основными тенденциями рационализации размещения отраслей промышленности будут следующие.

1. Приближение отдельных отраслей промышленности не толь​ко к источникам сырья для их первичной обработки, но и глубокая переработка этого сырья с получением готового продукта вплоть до последнего передела. Ведь с каждым переделом цена продукта воз​растает в 1,5-2 раза, что может перекрыть возникающие дополни​тельные транспортные расходы.

2. Максимальное приближение ряда отраслей промышленнос​ти к районам с наиболее благоприятными природно-климатическими и социально-экономическими условиями производства сырья -свеклосахарная, кожевенная и др. Без этого они не только не будут процветать, но и останутся недогруженными, а значит функциони​рующими на грани банкротства. Этим отраслям необходимо не толь​ко приближаться максимально к своим сырьевым зонам, но во все возрастающем масштабе формировать их.

3. Изменение размещения с учетом диверсификации, межот​раслевой концентрации и комбинирования производства. Это кос​нется смежных отраслей, наиболее технологически и экономически взаимосвязанных между собой. При этом отрасли могут укрупнять​ся, усложняться вплоть до их слияния.

Такая тенденция должна привести размещение отраслей про​мышленности так, как это удобно им для своего развития, а значит - к наименьшим потерям, к наибольшей выгоде в масштабе нацио​нальной экономики.

Экономика России с преодолением сложившихся трудностей бу​дет иметь именно такое размещение промышленности.
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